Zur Kritik biirgerlicher Inflationstheorien

Olaf E. Dombrowsky

1. Der Gegenstand dieses Beitrages

Die permanente Inflation ist zu einer der dringlichsten Formen kapitalistischer
Wirtschaftskrisen geworden. Da das Problem allgemeiner Preissteigerungen in der
Geschichte wiederholt Aktualtitidt erlangte, liegt bereits eine ganze Reihe von Ana-
lysen dariiber vor.

Diese Arbeit beabsichtigt, hier eine Orientierungshilfe zu geben und den Er-
klirungswert der gegenwirtig wichtigsten biirgerlichen Inflationstheorien auf
Grundlage der Marx’schen Geldtheorie zu bestimmen. Wie ein Blick in die Literatur
zeigt, bedarf bereits der Inflationsbegriff einer nidheren Untersuchung. Zudem
driingt sich die Frage nach der Motivation der birgerlichen ssenschaft auf, neben
der blofy 1deologlschen Ab51cherung des kapltallstlschen Systems eine realistische
Inﬂatlonstheorle als Basis einer erfolgreichen Anti-Inflationspolitik zu entwickeln —
wenn doch gleichzeitig unterstellt wird, da gerade die Kapital-Seite Nutzniefier der
Inflation ist. _

An Hand eines kurzen dogmengeschichtlichen Riickblickes wird versucht, ei-
nen Eindruck davon zu vermitteln, wie auf der Grundlage irriger Vorstellungen iiber
das Wesen des Geldes in den Krisenperioden des Geldsystems immer wieder neue,
stets interessengebundene Inflationstheorien entwickelt wurden. Dabei zeigt es sich,
dal die althergebrachten Ansitze eine auflerordentliche Resistenz aufweisen und in
verfeinerten Varianten immer wieder auftauchen. So kann z. B. der Streit um die
richtige Interpretation der Quantitdtsgleichung, ob ,,von rechts nach links* oder
,von links nach rechts®, auf eine lange Tradition verweisen. Jede Inflationsperiode
der Neuzeit brachte ihre eigene Version der Quantititstheorie hervor: Die Edelme-
tallzustrome aus Amerika die ,,vulgéire® Theorie Bodin’s, die Napoleonischen Kriege
die Theorie des Currency Principle, die Periode nach dem I. Weltkrieg die neoklassi-
sche Quantititstheorie Fisher’s und schiieflich die gegenwirtige permanente Infla-
tion den Monetarismus der Chicagoer Schule.

Vor diesem Hintergrund werden in den sich anschlieRenden Kapiteln die bei-
den Hauptstringe aktueller biirgerlicher Inflationstheorien, namlich die keynesia-
nisch bzw. mone taristisch ausgerlchteten auf ihr Jewelhges Geld- Verstandms und
ihre logische Kosistenz hin analysiert. Thre Realititsnihe, das letztlich entscheiden-
de Kriterium, wird an ihrem Erklarungswert insbesondere in Hinblick auf die Er-
scheinungsform der Stagflation zu messen sein.

Da die Theorien des,,demand-pull* und des ,,cost-push* auf dem Keynes‘schen
Geld-Verstindnis beruhen, erscheint es notwendig, auch letzteres zu untersu-
chen, obwohl in Keynes’ Werken unmittelbar keine Inﬂatlonstheone enthalten ist.
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Dies kann auch kaum verwundern, zumal das okonomische Problem seiner Zeit
eben nicht aligemeine Preissteigerungen, sondern umgekehrt die grofie Depression
und ein damit zusammenhéngender allgemeiner Preisverfall war.

Wegen ihrer enormen tagespolitischen Bedeutung werden abschliefend drei
weitere Inflationserklirungen analysiert, die allerdings von jeder Geldtheorie losge-
16st sind oder ihren theoretischen Ursprung zumindest vulgarisieren. Die Untersu-
chung kann sich hier kaum auf mehr als eine Konfrontation mit der Empirie er-
strecken, Das Material wird dabei meist der BRD entstammen.

Die folgenden Darstellungen beschrinken sich vornehmlich auf Geld- und
Preisprobleme, zumal unmittelbar damit zusammenhidngende Fragen, wie wirt-
schaftliches Wachstum, Produktivititssteigerung oder Umverteilungseffekte, von der
biirgerlichen Theorie selbst hiufig iibergangen werden.

Die Vielschichiigkeit des Untersuchungsgegenstandes sowie die gerade in letz-
ter Zeit enorm anwachsende Literatur lassen es im Rahmen einer Ubersicht zum
einen nicht praktikabel erscheinen, die z. T. recht interessanten Detailuntersuchun-
gen etwa iiber die Umlaufgeschwindigkeit des Geldes, iiber Angebot an und Nachfra-
ge nach Geld oder tiber die Transmission autonomer monetirer Impulse auf den
realen Bereich umfassend zu beriicksichtigen (1).

Zum anderen kann das empirische Material hier nicht ausreichend exakt ana-
lysiert werden. Dabei geht es nicht nur um Fragen nach der Zusammensetzung von
Warenkorben oder der Konstruktion von Preisreihen, sondern auch um eine diffe-
renziertere Untersuchung der Preisbewegungen nach Branchen und jeweiligen
Marktkonstellationen. Ebenso erweist sich eine fundiertere Einschitzung der Wand-
lung gewisser GroRunternehmen von Preis- zu Mengenanpassern sowie generell der
Bedeutung administrierter Preise als dringend zu 16sende Aufgabe.

2. Einfithrung
2.1  Begriff

In der tagespolitischen Diskussion bezeichnet man generell jede allgemeine Preisstei-

gerung mit ,Inflation’. Mit diesem Begriff werden in zunehmendem Mafie Attribuie

verbunden, die nach F. Laege (2) etwa wie folgt klassifiziert werden konnen:

1. solche, die die (vermeintlich, O. E. D.) verursachenden Faktoren mit dem
Ausdruck Inflation verkniipfen, z. B. Geldinflation, Kreditinflation, Kostenin-
flation, Nachfrageinflation etc.

2. solche, die den Begriff auf die Erscheinungsform des Prozesses ausrichten,
z. B. offene, zuriickgestaute, latente, schleichende, galoppierende Infla-
tion etc.

1 Eine gute Darstellung der neueren Entwicklungen in der biirgerlichem Theorie bieten
etwa H, G. Johnson’s ,,Beitrige zur Geldtheorie und Geldpolitik®, Berlin 1969

2 Siehe F. Lige ,,Die sikulare Inflation, Schriftenreihe zur Geld- und Finanzpolitik,

Bd. 5, Frankfurt a. M. 1959, S. 33
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3. solche, die den Terminus durch die Haufigkeit und Dauer charakterisieren,

z. B. zyklische, chronische, sikulare, permanente Inflation etc.

Dabei ist es offenbar nicht selten das Ziel, das Wesen des Problems zu verschleiern
und dem Begriff seine politische Brisanz zu nehmen. So schreibt H. Rieter: ,,Der
Begriff ist (. ..) existent, man wird ihn weiter verwenden miissen, sollte ihn aber
entschirfen (1) indem man sich bei seiner Definition allein von ZweckmiBigkeitser-
wigungen leiten 146t.° (3)

Ebenso unmifverstindlich AduBerte sich Johr 1934: |, Neuerdings wird in
Deutschland der Ausdruck ,stabile Inflation‘ (!) gebraucht. Die Bezeichnung ,ver-
deckte Inflation® ist zwar treffender, doch ist es begreiflich, daft der Ausdruck
,stabile Inflation® vorgezogen wird, da dieser weniger Miftraven einflofit (1) als
jener® (4).

Es fehlt auch nicht an Versuchen, das Inflations-Problem aus der Verantwort-
lichkeit der Wirtschaftssubjekte heraus und in die Nihe von Naturkatastrophen zu
riicken, etwa wenn die ,Zeit’ von einer 6konomischen ,,Plage® spricht (5) — oder die
Inflation als ein zeitloses Problem hinzustellen, indem man z. B. auf Preissteigerun-
gen in der antiken Stadt Aphrodisia hinweist (6).

Bei W. Ropke, der immerhin noch die Erkldrungswiirdigkeit der Tatsache
ahnt, daB es in den sozialistischen Staaten die Erscheinung der permanenten Infla-
tion nicht gibt, zeigt sich die Apologie besonders deutlich. Er schreibt, da
., - .. nur noch in den kommunistischen Lindern (der) einigermaien erfolgreiche
Versuch unternommen wird, die ,offene® Inflation in eine ,zurlickgestaute® zu ver-
wandeln . .. “ (7). Fir Linder mit kapitalistischer Wirtschaftsordnung dagegen gilt:
. . - . der Inflationswelle unserer Zeit haftet zum ersten Male, eindeutig und nahezu
ausschlieflich, der Charakter einer Inflation an, die aus den Ideologien, Kriften und
Wiinschen der modernen Massendemokratie selber hervorgegangen ist. Sie ist eine
demokratisch (!)-soziale (11} Inflation . . . *“ (8).

Tatsdchlich handelt es sich bei der heutigen Inflation, politisch gesehen, um
einen Kampf um Anteile am BSP, um Klassenkampf auf Skonomischer Ebene.
H. Giersch formuliert daher zurecht: ,, Im Grunde verschleiert diese schleichende
Inflation nur den Verteilungskampf, in dem der alte Klassenkampf in der modernen
Gesellschaft weiterlebt® (9). Wie noch zu zeigen sein wird, verlduft die ,,Front*
dabei keineswegs einfach zwischen der Arbeiterklasse und den Kapitalisten.

3 H. Rieter ,,Die gegenwirtige Inflationstheorie und ihre Ansidtze im Weik von Thomas
Tooke®, Berlin 1971, S. 15

4 W. A. Johr ,,Die Nachkriegsdeflation. Konjunkturtendenzen der Nachkriegszeit und die
Aufgaben der schweizerischen Beschiftigungs- und Wiahrungspolitik®, St. Gallen 1945,
S. 2

5 ,,Die Zeit” vom 5.1.73

6 ,,Frankfurter Rundschau® vom 19.1.73

7 W. Ropke ,,Jenseits von Angebot und Nachfrage', Reutsch, Erlenbach/Zirich/Stuttgart
1958, S. 271

8 Ebd., 5, 272

9 H. Girsch ,,Rationale Wirtschaftspolitik in der pluralistischen Gesellschaft®, in: ,,Ratio-

nale Wirtschaftspolitik und Planung in der Wirtschaft von heute®, Berlin 1967, S. 137
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Auch die wissenschaftliche Literatur verwendet den Terminus ,Inflation in
unterschiedlicher Weise, nachdem er im Verlaufe des amerikanischen Sezessionskrie-
ges in die Diskussion eingefiihrt worden war. Die damalige amerikanische Regierung
finanzierte ihre Kriegsausgaben durch ,Betitigung der Druckerpresse’, d. h. sie hat-
te, bei gleichzeitigem Riickgang der Produktion, die kaufkriftige Nachfrage aufge-
blaht. Die Folge war eine allgemeine Preissteigerung.

Entsprechend seiner urspriinglichen Bedeutung will eine Reihe von marxisti-
schen Autoren, wie z. B. Schumilin, den Terminus nur in diesem Sinne geiten
lassen: ,,Wir bezeichnen als Inflation die Erhohung der Papiergeldmenge im Lande
tiber den Umlaufmittelbedarf hinaus® (10). Preissteigerungen sind hier also lediglich
ein Symptom der Inflation.

Mandel stimmt der Ansicht zu, dal die Existenz einer iibermifiigen Papier-
geldzirkulation immer nur post festum feststellbar ist. Er verneint jedoch W. Hof-
mann’s Feststellung, dafl es aus diesem Grund keinen Sinn habe, sich in der Be-
griffs-Definition auf die Geld-Sphire zu beziehen. Fiir W. Hofmann ist Inflation
immer dann gegeben, ,,wenn das allgemeine Preisniveau eines Landes sich, aus wel-
chen Griinden auch immer, langfristig von dem Preistrend entfernt, welchen die
allgemeine Zunahme der Arbeitsproduktivitat erwarten lieffe . . . Von Inflation soll
jedoch, wie dies allgemein ublich ist, nur dann gesprochen werden, wenn der Vor-
gang von nicht-zyklischer, oder besser: von iiber-zyklischer Natur ist™ (11).

Samuelson wiederum definiert ,Inflation® undifferenziert als ,,eine Zeit allge-
mein steigender Giiter- und Faktorpreise® (12). Andere burgerliche Autoren wollen
erst dann von Inflation sprechen, wenn die Preissteigerungsrate eine bestimmte
Marke tiberschritten hat. So bemerkte der Sachverstindigenrat: ,,Bis in die jiingste
Zeit ist von vielen der Sprachgebrauch fir falsch gehalten worden, der einen dauern-
den jihrlichen Anstieg des Preisniveaus von 3 v. H. bis 4 v. H. schon (!) als Inflation
kennzeichnete* (13).

Es ist offensichtlich, da® die Definition des Begriffs analytische Konsequen-
zen init sich bringt. Unter Verwendung der Hofmann’schen Definition wird jede
langfristige Abweichung des Preisniveaus von der Entwicklung der Produktivitit
erfaflt. Preisstabilitdt im herkémmlichen Sinne erscheint dann tatsichlich als das,
was sie ist: ein Grad der Abweichung der nominellen Preise von den Werten, bei
dem das allgemeine Preisniveau zufillig weder steigt noch fallt.

Folgt man der Empfehlung von P. Samuelson, so bleibt die Frage ausgeklam-
mert, warum sich in der Geschichte des frithen Kapitalismus Perioden fallenden,
fixen und steigenden Preisniveaus wechselseitig ablosten, wahrend in der Phase des
Spitkapitalismus Produktivitdtssteigerungen und Konjunkturschwankungen vor-
nehmlich in unterschiedlichen Raten der Preissteigerung ihren Niederschlag finden.
Es wird suggeriert, dal ein stabiles bzw. leicht steigendes Preisniveau der eigentlich

10 V. Schumilin ,,Warum steigen die Preise? , in: ,,Marxismus Digest* Nr. 3/72, 8. 23

11 W. Hofmann ,,Die sidkulare Inflation®, Berlin 1962, S. 9

12 P. A. Samuelson ,,Volkswirtschaftslehre, Bund-Verlag Koln 1973, Bd. I, S. 338

13 Sachverstindigenrat ,,Gleicher Rang fiir den Geldwert®, Jahresgutachten 1972/73, 8. 117



angemessene Normalfall sei. Das Absinken des allgemeinen Preisniveaus wird dann
zu einer unerwiinschten, zumindest aber zu einer nicht positiv anzustrebenden Aus-
nahmeerscheinung.

Abgesehen davon, daft die Auswirkungen einer Deflation von denen der Infla-
tion vollig divergieren (die Deflation begiinstigt Geldbesitzer und Bezieher fixer
Finkommen), wird sie wohl auch deshalb von manchen biirgerlichen Autoren als
eine Art Schreckgespenst behandelt, dem man besser nicht begegnet, weil dieser
Begriff ad hoc Assoziationen 6konomischer und politischer Krisenperioden hervor-
ruft. Die Inflation hingegen wird insbesondere von Keynesianern als eine Art
»Schmiermittel der Wirtschaft® (14) betrachtet. H. Rieter gibt in diesem Sinne zu
bedenken ,,0b die Stabilisierung des Preisniveaus tiberhaupt einer Stabilisierung des
Volkseinkommens vorzuziehen ist® (15).

Fine wissenschaftliche Analyse von Preissteigerungen mufs selbstverstandlich
deren Quellen exakt differenzieren; einige Autoren nennen bis zu 60 Ursachen (16).
Dennoch scheint Schumilin’s Fassung des Begriffs unnotig eng; es wire sicher wenig
sinnvoll, analog fiir jede Ursache einen besonderen Terminus zu verwenden, zumal
das Problem der Preisniveau-Bewegungen im Bewuftsein der Allgemeinheit an die
Begriffe ,Inflation® und ,Deflation® gebunden ist. Daher bietet sich der Hofmann’-
sche Inflations-Begriff als zweckmiBigster an. Es ist schwerlich einzusehen, wieso
dadurch die Wirdigung von ,,Faktoren wie Konjunkturzustand, Monopoleinfiuf}
usw.* erschwert werden sollte, wie J. Pewsner offenbar glaubt (17).

Entsprechend seiner Definition begreift W. Hofmann die gegenwirtige Teu-
erungsphase als Bestandteil eines mit der Vorherrschaft der Monopole in den neun-
ziger Jahren des vorigen Jahrhunderts einsetzenden Prozesses (18). Mandel dagegen
vertritt die Ansicht: ,,Von sikularer Inflation kann frithestens seit dem Ersten Welt-
krieg, genauer: seit der Uberwindung der grofien Wirtschaftskrise 192932 ge-
sprochen werden (19). Die divergierenden Auffassungen iiber den Zeitpunkt des
Einsetzens der permanenten Inflation sind offenbar durch die unterschiedlichen
Fassungen des Inflationsbegriffs bedingt. Im Prinzip jedoch besteht — auch unter
biirgerlichen Autoren (20) — Einigkeit tber die These, daf sich zu Beginn dieses
Jahrhunderts Anderungen im Kkapitalistischen Wirtschaftssystem vollzogen, die zu
Modifikationen der Preisbildung gefiihrt haben.

14 P. A. Samuelson, a. a. O., S. 339

15 H. Rieter, a. a. O,

16 F. Lige, a. a. O., S. 33

17 J. Pewsner ,,Steigen der Preise — gesetzmifdige Erscheinung des staatsmonopolistischen
Kapitalismus®, in: ,,Marxismus Digest** Nr. 3/72, S. 30

18 W. Hofmann, a. a. O., S. 15

19 E. Mandel ,,Der spatkapitalismus® Suhrkamp Verlag, Frankfurt a. M. 1972, S, 377

20 P. A. Samuelson, a. a. O, S. 337
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2.2  Hyper und schleichende Inflation und divergierende Interessenlagen verschie-
dener Kapitalfraktionen

Urspriinglich gingen die Inflationstheoretiker von der Vorstellung aus, da} grund-
sitzlich jede Phase allgemeiner Preissteigerungen unmittelbar in einer Hyperinfla-
tion miinden werde. Erst in den letzten Jahrzehnten, als es immer wieder gelang, die
Inflationsraten, wenn auch nur temporir, zu senken, wurde diese Annahme in Frage
gestellt. Ursache dieser itberholten Hypothese war sicherlich die Tatsache, dafl Infla-
tionen stets im Zusammenhang mit aufierordentlichen Umstdnden, wie Kriegen,
Mifernten, Spekulationen etc., erlebt und gesehen wurden.

Aus technischen Griinden befindet sich Schaubild I auf Seite 164!

Spidtestens nach dem Zweiten Weltkrieg jedoch trat ein bis dahin nicht bekannter
Typ von Inflation offen in Erscheinung. ,,Die Wirkung der ,permanenten Inflation®
wurde sichtbar, als der Rezession der Jahre 1953, 1957, 1960 in den USA wachsen-
de Kleinhandelspreise (im Jahre 1953 gingen die Groffhandelspreise nochmals leicht
zuriick) parallel liefen™ (21). Dieser Inflationstyp kann nicht mehr einfach mit den
genannten auflerordentlichen Ereignissen, sondern nur noch als ein der gegenwirti-
gen Stufe des Kapltahsmus offenbar immanentes Moment erklirt werden.

Der neue Inflationstyp zeichnet sich gegeniiber den ,herkémmlichen® Inflatio-
nen durch Unterschiede in den Ursachen, den Wirkungen und den Erscheinungsfor-
men aus. Zu letzterem schreibt J. Valier: ,,1. Die schleichende Inflation zeigt sich in
Preissteigerungen, die nicht allgemein sind und nicht kommulativ wirken, wihrend
die Inflation durch allgemeine und kummulativ wirkende Preissteigerungen gekenn-
zeichnet ist. 2. Im Gegensatz zur Inflation zeichnet sich die schleichende Inflation
durch langfristig anhaltende Preissteigerungen aus. Die schleichende Inflation be-
zeichnet eine Tendenz von Preissteigerungen auf lange Sicht®™ (22) (sdmtliche Her-
vorhebungen J. Valier).

Entsprechend diesen unterschiedlichen Erscheinungsformen rufen Hyper- und
schleichende Inflation wesentlich voneinander abweichende Wirkungen hervor.
Auch die 6konomische Interessenlage der einzelnen Kapitalfraktionen gegeniiber
dem Inflationsprozeft ist keineswegs einheitlich. Denn neben einer Reihe ,,positi-
ver® Begleiterscheinungen, wie Entschuldungseffekt und verbesserte Chancen der
Profitrealisierung, bringt die schleichende Inflation auch negative Momente hervor.
Der Entschuldungseffekt durch Geldentwertung ist unmittelbar einsichtig. Er ist
jedoch bei der creeping Inflation nicht im gleichen Umfang wie bei einer Hyperin-
flation gegeben ist. ,, , Diese schleichende Geldentwertung’, so klagt BDI-Volkswirt
Baumann, ,ist nicht so schon wie eine galoppierende Inflation, bei der die Maschi-

21 E. Mandel, a. a, O., S. 383
22 J. Valier ,,Monopolistische Akkumulation und schleichende Inflation® in: ,,Kapitalismus
in den siebziger Jahren, EVA Frankfurt a. M. 1971, 8. 59 f.
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nen stehenbleiben und die Schulden weg sind® ** (23}. o

Dagegen -stellt sich wegen des steuerlichen Nominalwertprinzips ein Teil
der — durch die Inflation allerdings auch aufgeblihten — Gewinne als Scheingewin-
ne heraus. Denn allgemeine Preissteigerungen fithren auch zu hoheren Wiederbe-
schaffungspreisen fiir das fixe Kapital. Eine Anlage mit dem Anschaffungspreis von
DM 100 000 kostet beispielsweise bei ihrer Wiederbeschaffung nach 5 Jahren bereits
DM 150 000. In der Zwischenzeit kann jedoch nur der urspriingliche Kaufpreis von -
der Steuer abgeseizt werden. D. h., da zur Wiederbeschaffung der Anlage neben -
den Riickstellungen in Hohe von DM 100 000 weitere DM 50 000 vom bereits ver-
steuerten Gewinn entnommen werden miissen. Diese DM 50 000 plus Steuern stel-
len sich daher als nur scheinbarer Gewinn, eben als Scheingewinn heraus.

Da nach § 58, Abs. 2, Akte G, die Unternehmen gezwungen sind, mindestens
50 % des Jahresgewinnes nach Steuern auszuschiitten — so dies von den Aktioniren
gefordert wird — fiirchten einige Manager um die Substanz bzw. Ertragskraft ,ihrer
Unternehmen. ,,Die Formel Mark = Mark stimmt nicht mehr. Die Abschreibungen
auf Anlagenwerte bleiben weit hinter dem Wlederbeschaffungsprels zuriick; die Fol-
ge sind Scheingewinne, die zu Lasten der Substanz gehen® (24). o

Das Problem der Scheingewinne stellt sich vor allem fir Kapitalisten hoher
organischer Zusammensetzung. Die Hohe der Scheingewinne ist ndmlich abhingig
vom absoluten Umfang des fixen Kapitals und von der Preissteigerungsrate bei
seinen Bestandteilen, sie ist jedoch unabhingig von deren Umschlagsgeschwindig-
keit. Denn wenn sich der Wiederbeschaffungspreis einer Anlage im Verlauf einer
bestimmten Periode verdoppelt, so verteilen sich die zusitzlich benétigten Betrige
bei Kapitalien hoher Umschlagsgeschwindigkeit auf mehrere Wiederbeschaffungen.
In der Summe belaufen sie sich jedoch auf den gleichen Betrag; im angenommenen
Fall auf 100 % des urspriinglichen Preises.

Gegen solche Konsequenzen der Inflation versucht sich das Kapital allerdings
auf verschiedenste Weise zu schiitzen. So sind gegenwirtig vor dem Bundesfinanzhof
zwei Verfahren anhingig, die darauf abzielen, partielle Freistellung von Einkiinften
aus Kapitalvermégen bei der Veranlagung zur Einkommensteuer zu erlangen {25).

Vermutlich wird dieser Vorstofs im Hinblick auf die Auswirkungen eines posi-
tiven Bescheids auf andere Steuern, vor allem auf die Lohnsteuer, wenig erfolgreich
sein.

Eine weitere Moglichkeit, Scheingewinne zu umgehen, besteht im tibrigen in
der degressiven, der vorauseilenden Abschreibung, die, staatlich sanktioniert, heute
in groftem Umfang angewendet wird.

Mit dem gleichen Ziel empfiehlt E. Gutenberg den Unternehmern, den
Fremdkapitalanteil iber das konventionelle Ma} hinaus zu steigern: .. Unter dem

23 ,,Der Spiegel” Nr. 48/1972
24 ,,Der Volkswirt* Nr. 5/73
25 »Siiddeutsche Zeitung® vom 28.9.1973
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Einfluf} inflatorischer Tendenzen lohnt sich ... Kreditfinanzierung, und zwar so-
lange es nicht erforderlich ist, die Vereinbarung iiber Riickzahlung des Kapitals und
Entrichtung der Zinsen durch Gleitklauseln der Geldentwertung anzupassen (26).

Anders als in Perioden kurzfristiger Hyperinflation ist es den Arbeitern wih-
rend der Zeit einer permanenten, also langandauernden Inflation potentiell moglich,
durch Lohnkdmpfe immer wieder einen Ausgleich fiir den Geldwertschwund zu
erzwingen. Der allmihliche Anstieg des Lebensstandards — gemessen am Verbrauch
von Konsumgiitern — beweist entgegen einer weitverbreiteten Ansicht, daft es den
Arbeitern in der BRD, langfristig betrachtet, bisher noch immer gelungen ist, Lohn-
erhohungen iber die Inflationsrate hinaus durchzusetzen. Dies sagt freilich nichts
iber den Grad der Ausbeutung aus, zumal im gleichen Zeitraum auch Produktivitit
und Intensitdt der Arbeit zugenommen haben. Ein Symptom fiir den Verlust der
Geldillusion in der Arbeiterklasse ist darin zu sehen, daf sie in den letzten Jahren
notigenfalls auch sogenannte ,wilde‘ Streiks durchfiihrte, um innerhalb laufender
Tarifperioden entstandene Kaufkraftverluste auszugleichen. Die Gewerkschaften ge-
hen dazu iiber, kiirzere Laufzeiten fiir Tarifvertrige zu vereinbaren, um entspre-
chend kurzfristiger in der Lage zu sein, auf Preissteigerungen zu reagieren.

Die permanente Erhéhung des allgemeinen Preisniveaus behindert die Akku-
mulation von Kapital in liquider Form, da die Zirkulationsmittel die Wertaufbewah-
rungsfunktion nur noch unzureichend erfiillen. Sie miissen tendenziell durch Sach-
werte ersetzt werden. Die ,,Flucht in Sachwerte® beschleunigt ihrerseits wiederum
die Inflation. So ist die umfangreiche private Bautitigkeit der letzten Jahre z. T.
eine Folge der Inflation und steigert wiederum die Nachfrage, wodurch sie dem
Preisanstieg weitere Impulse verleiht.

Permanente Preissteigerungen gefihrden, falls sie grofer sind als bei den Kon-
kurrenzlindern, langfristig die Exportfihigkeit eines Landes. Fiir J. Robinson ist
dies der kritische Punkt an allgemeinen Preissteigerungen iiberhaupt (27). Ent-
sprechend lift die Regierung der BRD immer wieder verlautbaren, da3 es ihr Be-
miihen sei, am ,,Ende des Inflationszuges‘* zu fahren.

Gerade in der BRD sind viele wichtige Branchen auf den Export eines erheb-
lichen Teiles ihrer Produktion angewiesen und daher in besonderem Mafie der Welt-
konkurrenz ausgesetzt — wobei diese auf nationale Inflationsraten bekanntlich we-
nig Riicksicht nimmt. Da hohe Preissteigerungen beim Input aber in dem Mafe, in
welchem sie nicht durch Produktivititssteigerungen aufgefangen werden kénnen,
sich auch als Kostensteigerungen niederschlagen, gefihrden sie die Exportfihigkeit

26 E. Gutenberg ,,Grundlagen der Betriebswirtschaftslehre* Springer-Verlag, Berlin 1970,
Bd. IIL, S, 214

27 ,Der starkste Einwand gegen die Inflation besteht nicht in dem Hinwels, sie sei grausam,
ermildend und demoratisierenden im eigenen Land, sondern beruht darauf, daf sie sich
im internationalen Wettbewerb verheerend auswirkt. Ein Land in ohnehin schon
schwacher Position wird zur Verzweiflung getrieben, wenn (bei fix gegebenen Wechsel-
kursen) seine Kosten rascher steigen als jene der Konkurrenten. Genau aus diesem Grund
ist die Dampfung des Preisauftriebs ein Hauptziel der Politik geworden.*
I. Robinson ,,Die fatale politische Okonomie* EVA Frankfurt a. M. 1968, S. 12
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der betreffenden Branchen. Es ist daher folgender Fall denkbar: Hohe Preissteige-
rungen etwa bei den Lebensmitteln und den Mieten fithren zur Durchsetzung star-
ker Lohnerh6éhungen auch in der Auto-Industrie. Dort aber konnen sie u. U. weder
per Produktivitatssteigerung aufgefangen noch auf Grund einer bestimmten momen-
tanen Verfassung des Weltmarktes — zumindest nicht ohne mengenmifiigen Absatz-
verlust — einfach im Preis abgewilzt werden. Das Ergebnis wire ein Export- und
Absatzriickgang und/oder eine Gewinneinbufle bei der Auto-Industrie als Folge von
Preissteigerungen in ganz anderen Branchen. Der Moglichkeit nach ist hier also ein
Interessenkonflikt zwischen exportorientierten und nicht-exportorientierten Bran-
chen angelegt.

Das Beispiel der Bauwirtschaft veranschaulicht, wie die schleichende Inflation
notwendige Strukturwandlungen in der Wirtschaft behindert. Viele der sogenannten
Grenzbetriebe konnen ihre Existenz nur auf Grund des inflationdren Preisauftriebs
behaupten. Relativ geringfiigige Verschlechterungen, wie die Aussetzung des Ab-
schreibungsparagraphen 7b, l6sen daher prompt Insolvenzen aus.

Von der Entwertung des Geldes sind auf Seiten des Kapitals vor allem auch
Versicherungen, Sparkassen, Banken und andere Kreditinstitute betroffen, weil die
Inflation sowohl die Bereitschaft des breiten Publikums zum Kontensparen gefihr-
det (28), als auch die Gefahr heraufbeschwort, daBl langfristig gewihrte Kredite mit
fixen Zinssitzen sich zu Verlustgeschiften entwickeln, ndmlich dann, wenn sich das
Einlagenkapital auf Grund der steigenden Inflation verteuert. Eine Absicherung der
realen Kaufkraft durch Index-Bindung ist nur begrenzt moglich und bedarf zudem
der Genehmigung durch die Bundesbank — was bisher selten praktiziert wurde.

Wie die jiingsten Erfahrungen erneut zeigen, sind Wechselkurse unter den
Bedingungen von unterschiedlichen nationalen Produktivititssteigerungen und un-
terschiedlichen Inflationsraten in den einzelnen kapitalistischen Staaten nicht stabil
zu halten. D. h. aber, dafl die permanente Inflation permanente Stérungen im
Wihrungssystem der kapitalistischen Staaten mitverursacht, die Wettbewerbsbedin-
gungen relativ rasch verindert und den internationalen Handel behindert.

Schlieflich aber wird eine permanente und sich allméahlich beschleunigende
Inflation zur Bedrohung des kapitalistischen Systems. So erkannte der Sachverstin-
digenrat in seinem Gutachten 72/73: |Stopp der Mieten, Stopp der Bodenpreise,
Kontrolle der Preise bei den Grofien, dies sind populire Parolen. Hier liegen Gefah-
ren fiir die marktwirtschaftliche Ordnung; denn dirigistische Entscheidungen
konnten an die Stelle des Marktprozesses treten, obwohl der Markt und die sich hier

28 Denn wihrend z B. im Jahre 1971 die Summe der Zinsen und Zinseszinsen fiir Spargut-
haben in der BRD etwa 11 Mrd. DM ausmachten, blief sich der Kaufkraftverlust dieser
Guthaben im gleichen Zeitraum auf etwa 12 Mrd. DM. Die Summe der Spareinlagen
nahm im Mirz 1973 in der BRD erstmals seit Jahren ab, ndmlich um 250 Mill. DM. Eine
weitere Folge der negativen Realverzinsung ist offensichtlich die Verlagerung des Sparens
auf zinstrichtigere Sparformen. So gibt die Dresdener Bank an, daf ,,1971 per Saldo
500 Mill. DM zu Lasten von Sparkonten in Wertpapiere umdisponiert™ (29) wurden.

29 Zitiert nach: ,,Der Volkswirt* Nr. 38/72
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bildenden Preise nach wie vor die beste Form sind, knappe Giiter und Resourcen
zuzuteilen — oder wo er doch die beste Form wieder sein kénnte, wenn nicht linger
eine inflationire Entwicklung Nachfrage und Angebot verzerrten* (30).

Noch aber verzerrt die inflatorische Entwicklung Nachfrage und Angebot. Da
auch niemand eine ernsthafte Prognose fiir die Beendigung dieses Zustandes abzuge-
ben vermag, ist es kaum verwunderlich, daf} die Anzahl derer wichst, ,,die ange-
sichts der fortgesetzten Miferfolge bei dem Versuch, den Geldwert zu wahren,
gegeniiber der Frage der Erhaltung unseres Wirtschaftssystems gleichmiitig geworden
sind* (31). Damit wird die Inflation neben dem Wirtschaftswachstum zu einem der
wichtigsten 6konomischen Probleme der System-Konkurrenz: ,,Das Bewuftsein
wichst, dafl eine solche Dauerinflation Zeichen der Niederlage unseres Wirtschafts-
systems wire* (32).

3. Dogmengeschichtlicher Riickblick
3.1 Auspliinderung Amerikas und vulgdre Quantititstheorie

Nach der ,,Entdeckung® Amerikas und mit der Heranbildung des spanischen Kolo-
nialreiches zu Anfang des 16. Jahrhunderts begann eine ungeheuere Plinderung der
Gold- und Silberschitze vor allem aus Peru und Mexiko. Etwa ab 1530 setzte dann
in ganz Europa eine lange Periode enormer Preissteigerungen ein. Die Teuerung
betrug im Zeitraum zwischen 15011510 und 1591-1600 nach Schitzungen von
E. J. Hamilton etwa 303 % (33). Neben Lohnarbe¢itern und Handwerkern waren
hierdurch vor allem die Grofigrundbesitzer betroffen, die von meist nominell fixier-
ten Grundrenten lebten. Sie versuchten, den Zustrom der Edelmetalle zu stoppen,
da es ihrer Auffassung nach, wie J. Bodin formulierte, ,, . .. der Uberflul des Gol-
des und Silbers (war — O. E. D.) welcher das Geld unwert und alle Dinge teuer
macht® (34). J. Bodin griff also beide Erscheinungen unmittelbar auf und brachte
sie in den Zusammenhang, der prima facie auf der Hand lag: Die rasche Ausweitung
der Geld- (Edelmetall-) Menge wurde von einer ebenso raschen Entwertung des
Geldes begleitet. Folglich stehen Geldmenge und Geldwert in einem reziproken
Verhiltnis zueinander; oder anders ausgedriickt, der Wert des Geldes wird durch
seine Quantitdat bestimmt.

Leider untersuchte J. Bodin nicht die sich hier aufdringende Frage, aus wel-
chem Grund die Edelmetalle in diesem riesigen Ausmafl nach Europa geschafft

30 Sachverstindigenrat, a, a. O., S. 117, Ziffer 343

31 Ders, Jahresgutachten 1973/74, S. 115, Ziffer 310

32 Ebd., S. 115, Ziffer 310

33 H. Mottek ,,Wirtschaftsgeschichte Deutschlands®, VEB Deutscher Verlag der Wissen-
schaft, Berlin 1973, Bd. I, S. 251 )

34 J. Bodin, hier zitiert nach: Kruse ,,Geschichte der volkswirtschaftlichen Theorien*
Duncker und Humblot, Berlin 1959, S. 22

>
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wurden. Wie W. Petty und spiter A. Smith zu zeigen vermochten, war die Ursache
hierfiir die Wertminderung der Edelmetalle auf Grund kostengiinstigerer Methoden
ihrer Gewinnung bzw. Aneignung in den Kolonien: ,,Allein diese Verminderung
ihres Wertes ist nicht dem Wachstum des wirklichen Wohlstandes in Europa, des
jdhrlichen Produkts seines Bodens und seiner Arbeit zuzuschreiben, sondern der
zufilligen Entdeckung von Bergwerken, die ergiebiger waren, als alle bis dahin
bekannten** (35).

Mottek nennt zwei weitere wichtige Faktoren, welche in diesem Sinne wirk-
ten: Erstens die Beschiftigung von billigen Negersklaven und eingeborenen Zwangs-
arbeitern und zweitens die Umwilzung der Produktionstechnik in der Silbererzeu-
gung durch ein sog. Amalgamierungsverfahren. (Ubrigens mufiten als direkte Folge
hiervon zahlreiche weniger ergiebige europiische Minen schliefen.) Den Absorp-
tionsprozefs der Edelmetalle beschrieb A. Smith wie folgt: ,,Einige Zeit nach der
ersten Entdeckung Amerikas wurde das Silber weiterhin zu seinem fritheren oder
nicht viel unter seinem fritheren Preis verkauft. Die Bergwerksprofite waren eine
zeitlang sehrgrofs und weit Uiber ihrem natiirlichen Satze. Indes fanden die, welche
die Metalle nach Europa brachten, bald, daf die ganze jihrliche Einfuhr nicht zu
diesem hohen Preise abgesetzt werden konnte. Silber wurde stufenweise gegen eine
immer geringere Quantitdt von Gilitern eingetauscht. Sein Preis sank tiefer, bis er auf
seinen natiirlichen Preis, d. h. auf den Betrag fiel, der gerade hinreichend war, um,
entsprechend ihren natiirlichen S#tzen, den Arbeitslohn, die Kapitalprofite und die
Grundrente zu bezahlen, die bezahlt werden mufte, um es vom Bergwerk auf den
Markt zu bringen® (36).

Es ist also keineswegs so, wie J. Bodin glaubte, dafy die Erhéhung der Edelme-
tall-Menge unmittelbar zu den Preissteigerungen gefiihrt hatte. Die rasche Erhéhung
der Geldmenge war vielmehr erst moglich geworden, nachdem die Produktions-
kosten und damit die Werte der Edelmetalle rapide gesunken waren — und sie wur-
de dann auch notwendig, weil die relativen Werte und damit die Preise der anderen
Waren stiegen. Die Zirkulation konnte nun ein grofieres Geldvolumen aufnehmen.
Marx schreibt daher: ,,Der Preis der Waren wechselt erst umgekehrt wie der Wert
des Geldes, und dann wechselt die Masse der Zirkulationsmittel direkt wie der Preis
der Waren* (37).

Die Vorstellungen Bodin’s werden heute als ,,vulgire® oder ,,naive‘* Quanti-
titstheorie des Geldes bezeichnet, weil sie, im Gegensatz zu spiteren Varianten
dieser Theorie, einen direkten Zusammenhang zwischen der Quantitit des Geldes
und seinem Wert annehmen, ohne dabei etwa den Einflul der Umlaufgeschwindig-
keit des Geldes.zu reflektieren. Dieses Moment wurde zuerst von J. Locke in die
Diskussion eingefiihrt. Aus der Tatsache, daf} die Preise dem Anstieg des Geldvolu-
mens nicht in vollem Umfang und auch nur zeitverzogert folgten, schlofs D. Hume,

35 A, Smith ,,Eine Untersuchung iiber Natur und Wesen des Volkswohlstandes*, Fischer-
Verlag, Jena 1923, Bd. I, S, 323

36 Ebd., S. 270 f.

37 K. Marx, MEW 23, S, 131
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dal nicht die in einem Land absolut vorhandene, sondern nur die tatsichlich in der
Zirkulation befindliche Masse an Gold und Silber das Preisniveau determiniere.

In Anbetracht moderner Varianten der Quantitétstheorie ist es gewif8 gerecht-
fertigt, wenn P. Samuelson schreibt, dal ,,die naive Quantititstheorie, die einen
direkten Zusammenhang zwischen P und M behauptet, ziemlich unvollkommen
ist*; er fillt aber, wie ersichtlich, noch hinter den Erkenntnisstand von A. Smith
zuriick, wenn er weiter schreibt, daf} sie ,,dennoch die Ursachen von Hyperinflatio-
nen und gewissen langfristigen Preistendenzen zu erkliren (vermag — O. E. D.), wie
etwa diejenige, die in Spanien und Europa auftraten, nachdem die Schitze der
Neuen Welt entdeckt worden waren (38).

Mit der vulgiren Quantititstheorie wurde immerhin der Versuch unternom-
men, den Wert des Geldes durch objektive Bedingungen zu erkliren. Deshalb stellt
sie einen Fortschritt gegeniiber der bis dahin vorherrschenden Konventionstheorie
dar, welche vorgab, daft der Geldwert nur aus dem Willen und durch den Befehl des
Herrschers abzuleiten sei. Mit dieser These war versucht worden, die betriigerischen
Miinzverschlechterungen des Mittelalters zu rechtfertigen, obwohl sie zu erheblichen
Preissteigerungen gefithrt und den Handel beeintrachtigt hatten. (Graham’sches Ge-
setz!).

3.2 Urspriingliche Akkumulation und Metallismus

Die Phase des Niedergangs des europiischen Feudalismus ist u. a. gekennzeichnet
durch die ,urspriingliche Akkumulation des Kapitals’, durch Entstehung verschie-
denster Manufakturen, Handelsunternehmungen und vor allem durch die Herausbil-
dung von Nationalstaaten und -wirtschaften. Die Handelspolitik dieser jungen Staa-
ten war darauf gerichtet, die eigene Wirtschaftsmacht maximal zu entwickeln und
maoglichst eine ,positive’ Handelsbilanz zu erzielen, was durch Forderungsmainah-
men fiir den Export und Drosselung des Imports angestrebt wurde. Der Besitz von
Edelmetallen galt als Symbol fir wirtschaftliche Macht und Reichtum.

Als Ideologen des Handelskapitals setzten Metallisten wie Mun und North
Geld mit Kapital gleich und identifizierten es mit den Edelmetallen — folglich auch
den Wert des Geldes mit seinem Metallwert. Sie erhoben folgerichtig die Forderung,
nur vollwertige Miinzen zirkulieren zu lassen. Jede Emission von Wertzeichen wurde
ausdriicklich abgelehnt. Die wegen der Expansion der Warenproduktion notwendig
werdende Ausweitung der Masse an Zirkulationsmitteln wollte man durch die Ex-
portiberschiisse, welche in Edelmetallen zu begleichen waren, erwirtschaften. Ob-
jektiv forderte der Metallismus damit sowohl die Akkumulation von Kapital (die
hier Akkumulation von realen Werten, Edelmetallen, darstellte) als auch die Entfal-
tung der Ware-Geld-Beziehung, da er den Tausch von wirklichen Aquivalenten an-
strebte und den Geldwert zu stabilisieren suchte.

Der Metallismus iibersah allerdings den richtigen Ansatz der Konventionstheo-

38 P. A. Samuelson, a. a. O., Bd. I, S. 353
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rie, daf} das Gold in seiner Funktion als Zirkulations- und Zahlungsmittel von
anderen, nicht vollwertigen Stoffen ersetzbar ist. Obwohl Marx diesen Sachverhalt
klar herausgearbeitet hatte, behauptet A.Schumpeter, der Metallismus sei ,,von
niemanden unbedingter als von Marx‘ (39) anerkannt worden. Richtig ist, daf
Marx davon ausging, daf} die Wertmafifunktion nur von einer Ware ausgeiibt werden
kann, die selbst Wert ist. Als Zirkulations- und Zahlungsmittel kann Gold jedoch
durch andere Wertzeichen ersetzt werden, weil es in dieser Funktion selbst nur
Reprisentant von Wert ist. Wie weit Marxisten vom Metallismus, der im biirgerli-
chen Lager noch heute Verfechter wie den Franzosen J. Rueff hat, entfernt sind,
moge zusitzlich folgendes Lenin-Zitat illustrieren: ,,Wenn wir dereinst im Weltmaf-
stab gesiegt haben, dann werden wir, glaube ich, in den Straflen einiger der grofiten
Stiadte der Welt 6ffentliche Bediirfnisanstalten aus Gold bauen* (40).

3.3 MNapoleonische Kriege und ,,currency principle

Der Krieg gegen Napoleon (1793—1815) hatte England etwa 830 Mill. £ gekostet.
Dieser Finanzbedarf war u. a. durch vermehrte Ausgabe von Banknoten gedeckt
worden. Da aufierdem die Zahlungen an die Truppen auf dem Kontinent sowie
bestimmte Verbindlichkeiten gegeniiber verbiindeten Staaten in Gold beglichen wer-
den mufiten, sank der Goldbestand der Bank von England bestindig und entsprach
im Jahre 1814 nur noch weniger als 10 % des Notenumlaufs (41).

Bereits 1797 mufite im Verlauf eines run’s auf die Bank die Einlosung von
Papiergeld gegen Edelmetalle eingestellt werden. Das Englische Pfund wurde ent-
wertet, insbesondere ab 1809. Daraufhin beauftragte das Unterhaus einen Aus-
schuf}, das sog. ,Bullion Committee®, die Ursachen der Preissteigerungen zu ermit-
teln. In dem bekannten ,Bullion-Report® von 1810 gelangte das Committee zu der
Auffassung, dafd die Ausgabe ungedeckter Noten die Inflationsursache sei.

Verfechter des ,currency principle® fithrten einen heftigen Disput mit den
Anhingern der sog. Banking-Theorie (Currency-Banking-Controverse), welche der
Ansicht waren, daf nicht die erhdhte Papiergeldmenge, sondern die kriegsbedingt
ungiinstige Entwicklung der Handels- und Zahlungsbilanz der Inflationsherd sei.

Neben Lord Overstone und Mc Culloch gilt D. Ricardo als einer der wichtig-
sten Vertreter der currency-school. Bei jhm findet sich eine zweifache Bestimmung
des Wertes der Edelmetalle. Zunichst schreibt er: ,,Wie alle anderen Waren haben
Gold und Silber nur Wert entsprechend der Menge Arbeit, die fiir ihre Produktion
und um sie auf den Markt zu bringen, erforderlich ist** (42).

39 J. A. Schumpeter ,,Geschichte der 6konomischen Analyse*, Vanderhoeck & Ruprecht,
Gottingen 1965, S. 369 f,

40 W. L. Lenin ,,Ausgewihlte Werke* Bd. 3, S. 740

41 Siche R. Gaettens ,,Inflationen®, Richard Pflaum-Verlag, Miinchen 1955, S. 210

42 D. Ricardo ,,Grundsitze der Politischen Okonomie*, Akademie-Verlag, Berlin 1959,
S. 344
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Der Wert der Edelmetalle (des Geldes) ist hier eindeutig und unabhangig von
der Warenzirkulation bestimmt, ndmlich durch die gesellschaftlich notwendige Ar-
beitszeit. Das bedeutet, da bei gegebenem Wert der zu zirkulierenden Warenmasse
und bei gegebener Okonomie der Zahlungen auch die Quantitit des bendtigten
Geldes bestimmt ist.

Dieses Prinzip gilt auch fiir das Papiergeld als bestes, weil billigstes Zirkula-
tionsmittel: ,,Obwohl es keinen inneren Wert besitzt, so ist infolge der Begrenzung
seiner Menge sein Tauschwert doch ebenso gro wie der gleiche Nennwert (Denomi-
nation) in Miinzen oder in Barren dieses Miinzmetalls. Ebenfalls gemif dem gleichen
Prinzip, namlich der Beschriankung ihrer Menge, wird eine entwertete Miinze zu dem
Werte zirkulieren, den sie hitte, wenn sie gesetzlich vorgeschriebenes Gewicht und
Feingehalt besifie, nicht aber zu dem Werte der Metallmenge, die sie tatsichlich
enthilt (43).

Papiergeld wird hier noch als Reprisentant einer bestimmten Menge Goldes
aufgefafit. Bis hierher wird also der Forderung von Marx entsprochen, daB ,,Jede
wissenschaftliche Untersuchung iiber das Verhiltnis von Anzahl der Zirkulations-
mittel und Preisbewegung der Waren (.) den Wert des Geldmaterials als gegeben
voraussetzen® muf} (44). Doch dann unternimmt Ricardo einen zweiten ganz anders
gearteten Versuch der Geldwert-Bestimmung: Selbst wenn das Papiergeld gegen
Gold und Silber konvertibel, so sagt er nun, kann es passieren, da® die aggregierten
Umlaufmittel im Wert steigen oder fallen. Namlich dann, wenn bei gleicher Quanti-
tit des Geldaggregates die Summe der Warenwerte steigt/fillt oder bei gleicher
Quantitidt der Warenwerte das Geldaggregat schrumpft/zunimmt.

Der Werr der Edelmetalle miiite demnach entsprechend den quantitativen
Verhiltnissen von Gold- und Warenmenge iiber/unter den durch die Arbeit be-
stimmten Wert steigen/fallen koénnen, Diesen Widerspruch kann Ricardo nicht auf-
losen. Er kann auch keinen Beweis fiir seine zweite Wertbestimmung anbieten,
sondern versichert nur: ,,Dal} die Waren im Preis steigen oder fallen wiirden, im
Verhiltnis zur Vermehrung oder Verminderung des Geldes, sefze ich als eine unbe-
streitbare Tatsache voraus® (45) (Hervorhebung Marx).

Nach Ricardo wird, wohl gemerkt, nicht nur das Papiergeld gegeniiber den
Edelmetallen, sondern werden auch diese selbst im Falle des Uberflusses entwertet.
Ricardo iibersicht hier das wichtige Moment, da Gold jederzeit ins Ausland oder
als Schatz aus der Zirkulation abfliefen kann. Er begreift die Edelmetalle allein als
Zirkulationsmittel, als Wertzeichen. Um den Geldwert zu stabilisieren, kommt es
ihm logischerweise darauf an, das Geldangebot knapp zu halten, also zu steuern.
Auf der Suche nach dem geeignetesten Steuerungsinstrument findet er dann: ,,Die
Erfahrung zeigt jedoch, dafl weder ein Staat noch eine Bank jemals die uneinge-
schrinkte Macht zur Ausgabe von Papiergeld hatten, ohne diese Macht zu mifibrau-
chen. Daher sollte die Ausgabe von Papiergeld in allen Staaten irgendeiner Beschrin-

43 Ebd,, S. 345 f.
44 K. Marx, MEW 13, 8. 135
45 D. Ricardo, hier zitiert nach K, Marx, MEW 13, S. 148
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kung oder Kontrolle unterliegen. Nichts erscheint fiir diesen Zweck so geeignet zu
sein wie die Verpflichtung fiir die Emmittiten von Papiergeld, ihre Noten entweder
in Goldmiinzen oder -barren einzuldsen* (46).

Ricardo hatte durchaus recht, wenn er forderte, daf nur so viel Papiergeld
zitvkulieren sollte, wie Metallgeld umlaufen kénnte. Diese Grofe ist jedoch logisch
nicht abhingig davon, wieviel Gold in einem gegebenen Augenblick im Keller ir-
gendeiner Bank akkumuliert worden ist. Die bendtigte Geldmenge ist abhingig von
dem momentanen Umfang der Warenzirkulation. Die vorhandene Goldmenge dage-
gen ist abhingig von den natiirlichen Gold-Vorkommen und der Arbeitszeit, die zu
deren Ausbeutung aufgebracht worden ist.

Ricardo’s Vorschlag zur Geldmengen-Steuerung wurde 1844 in Sir R. Peel’s
Bankakt erstmals realisiert. Das Gesetz beinhaltete etwa folgendes: ,,Fiir jede funf
Pfund in Gold (.), die aus dem Bankschatz abfliefen, geht eine Fiinfpfundnote
zuriick an das Ausgabe-Department und wird vernichtet; fiir jede dem Schatz zu-
gehenden fiinf Sovereigns kommt eine neue Fiinfpfundnote in Umlauf* (47).

Die Papiergeldzirkulation war in idealer Weise nach der Gold-Zirkulation aus-
gerichtet worden. Doch die Kritiker dieser Konzeption, wie Th. Tooke und Fullar-
ton, welche der Auffassung waren, die Banken miiten von derlei Beschrinkungen
frei bleiben, zumal der Bankenapparat sich durch Schopfung bzw. Vernichtung von
Buchgeld ohnehin den aktuellen Forderungen der Wirtschaft anpasse, sollten Recht
behalten. Das Gesetz fiihrte zum Fiasko. Marx schreibt dariiber: ,,Der Bankakt von
1844 provozierte also simtliche Handelswelt direkt dazu, bei hereinbrechender
Krise sich einen Reserveschatz von Banknoten beizeiten anzulegen, also die Krise zu
beschleunigen und zu verschirfen . . .

Zweimal, am 25. Okt. 1847 und am 12. Nov, 1857, war die Krisis auf diese
Hohe gestiegen; da befreite die Regierung die Bank von der Beschrinkung ihrer
Notenausgabe, indem sie den Akt von 1844 suspendierte, und dies reichte beidemal
hin, die Krise zu brechen® (48).

3.4 Reaktion und Chartalismus

Als ideologische Reaktion auf die sozialen Bewegungen Mitte des 19. Jahrhunderts
entstand in Deutschland die ,,Historische Schule®, die sich ideologisch sowoh] gegen
die klassische biirgerliche als auch gegen die Marx’sche Theorie richtete. Thre Vertre-
ter gaben vor, dafl es die eigentliche Aufgabe der Nationalokonomie sei, die Ge-
schichte des Wirtschaftslebens der einzelnen Voélker und Epochen zu katalogisieren
und zu beschreiben. Sie begriffen es ausdriicklich nicht als ihre Aufgabe, 6konomi-
sche Gesetzmifigkeiten offenzulegen. Thre Theorie-Feindlichkeit ging so weit, dafy
K. Wicksell schreiben konnte: ,,Eine Wissenschaft, die kein einziges feststehendes

46 Ders., a. a. O., S. 349
47 K. Marx, MEW 25, S. 570
48 Ebd., S. 570 f.
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Resultat, keinen allgemein anerkannten Lehrsatz aufzuweisen hat, mu konsequen-
termafien darauf verzichten, in den Mainahmen der Regierungen und Parlamente

eine leitende Rolle zu spielen (49).
Wihrend der einen Richtung birgerlichen Denkens, den Metallisten, das We-

sen des Geldes als identisch mit den natiirlichen Eigenschaften der Geldware er-
scheint, verfillt die Historische Schule in das genau entgegengesetzte Extrem: Das
Geld wird dargestellt als reines Produkt des Denkens, als Ausflufy einer Idee.
F. Knapp, einer der fithrenden Vertreter der Historischen Schule, schreibt: ,,Das
Geld ist ein Geschopf der Rechtsordnung. Es ist im Lauf der Geschichte in den
verschiedensten Formen aufgetreten. Eine Theorie des Geldes kann daher nur
rechtsgeschichtlich sein* (50). Der Geldwert ist demnach kein 6konomisches, son-
dern ein juristisches Problem! Weiter heif}t es bei Knapp: ,Die Frage nach dem
Werte des Geldes ist sekundir, was allein von Bedeutung ist, das ist seine Geltung (.)
die ihm der Staat verschafft™ (51). Aus der Tatsache, daf Scheidemiinzen und
Papiergeld letztlich des staatlichen Zwangskurses bediirfen, leitet er hier, in Anleh-
nung an die nominalistische Konventionstheorie und im Gegensatz zum Metallis-
mus, die These ab, daR® der staatliche Charakter des Geldes primir sei. Als Beweis
fiihrte er an, daf} vor den staatlichen Eingriffen in das Zirkulationswesen die Geld-
ware stets nur zu ihrem tatsidchlichen Stoffwert gehandelt wurde. Erst mit Hilfe der
Staatsintervention sei es moglich geworden, zur, wie er es nannte, ,,chartalen*
Zahlung, zur Zahlung mit bloflen Wertzeichen iiberzugehen. Aus welchem Stoff das
Geld bestehe, sei seitdem vollig gleichgiiltig, und das Geldsystem bediirfe des Goldes
nicht mehr. Was F. Knapp hier, anders als die Metallisten, durchaus richtig gesehen
hat, ist, daf eine Vielzahl von Stoffen die Funktion des Zirkulationsmittels iiber-
nehmen konnte, die Edelmetalle als Zirkulationsmittel sehr wohl ersetzbar sind.

F. Knapp verstand aber nicht, daR die Funktionen des Geldes nur die Erschei-
nungsformen seines Wesens sind und die Zirkulationsmittel-Funktion eben nur eine
von mehreren ist. Andere als diese und begrenzt auch die Schatz-Funktion vermag
Papiergeld nicht zu tbernehmen. Der Staat kann in normalen Zeiten die Zirkula-
tionsmittel-Funktion des Papiergeldes qualitativ sichern, doch eine quantitative Ga-
rantie kann er nicht geben. Der Wert des Geldes bestimmt sich nicht durch die
Geltung, die ihm der Staat verschafft, sondern durch objektive Bedingungen. In
Krisenzeiten, etwa wihrend einer Hyperinflation, zeigt es sich daher, daf das Pa-
piergeld selbst als Zirkulationsmittel versagen kann. Da Papiergeld gegebenenfalls
rasch an Tauschwert verliert und es u. U. sogar zweifelhaft erscheint, daBl das fir
eine Ware erhaltene Geld wieder gegen Waren riicktauschbar ist, kann es dann auch
als Zirkulations bzw. Zahlungsmittel abgelehnt werden. Papiergeld aber hat Ge-
brauchswert nur in der Zirkulation. In diesem Sinne hat M. Friedman daher einmal
véllig zurecht die in Japan massenhaft gehorteten US-Dollar ,,green printed paper
genannt, .

49 K. Wicksell ,,Uber Wert, Kapital und Rente nach den neueren nationalékonomischen

Theorien*, Scientia-Verlag, 1969, S. 3
50 F. Knapp, hier zitiert nach Ch. Rist ,,Geschichte der Geld- und Kredittheorien von John

Law bis heute*‘, Francke-Verlag Bern, 1947, S. 322
51 Ebd., S. 322
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4, Biirgerliche Geldwerttheorien der Gegenwart
41 Der Keynes’sche Ansatz

411 Geld und Zins

Die Funktionen und Eigenschaften des Geldes problematisiert Keynes in seinem
Hauptwerk erst im Zusammenhang mit der Abhandlung des Geldzinses. Er glaubte,
entdeckt zu haben, ,,dafl der Zinsfuf-auf Geld eine eigenartige Rolle in der Begren-
zung des Niveaus der Beschiftigung spielt, da er einen Standard festsetzt, den die
Grenzleistungsfahigkeit eines Kapitalwertes erreichen muf}, wenn er neu erzeugt
werden soll* (52) (Hervorhebung K.).

Keynes leitet den ZinsfuRl nicht als Bestandteil des Gesamtmehrwertes ab,
sondern begreift ihn als eine autonom bestimmbare Grofle, die eine ,,in hohem
Grade psychologische Erscheinung* sei, Deshalb wird der Zins bei ihm nicht durch
den Profit begrenzt, sondern umgekehrt, der Geldzinsfu® erscheint als Minimal-
grofie des Profits. ]

Nachdem Keynes dann die These aufstellt, da} jede Ware ihren eigenen Zins-
full habe, —er spricht von unterschiedlichen Sitzen etwa beim ,,Hiuser-“ und
,»Stahlwerkzinsfull* (53) — analysiert er, warum nun gerade der Zinsfuy des Geldes
eine bestimmende Grofie im Wirtschaftsprozef darstelle.

Im Gegensatz zur Neo-Klassik, die das Geld allein als Zirkulationsmittel be-
griffen hatte, versteht Keynes das Geld auch als Vermogensobjekt. Daher stellt er es
in eine Reihe mit den Produktionsmitteln, denen er folgende drei Merkmale zu-
schreibt:

1. ,,Einige Vermogensbestinde erzeugen eine Ertrignis oder eine Produk-
tion...“(54) — Was in realitas allerdings unmoglich ist. Gemeint ist hier
der Umstand, daf sie Gebrauchswert haben und ihr Besitz die Aneignung von Mehr-
wert ermoglicht.

2. Die meisten Vermogensbestinde verlieren laufend an Wert durch natiirlichen
Schwund. Dessen Geld-Aquivalent wird als Durchhaltekosten bezeichnet. Bei den
modernen Geldmaterialien sind diese Kosten allerdings, wie Keynes bemerkt, sehr
gering und erstrecken sich vornehmlich auf Verwahrungskosten.

3. ,,Endlich mag die Verfigungsmacht iiber einen Vermogensbestand wihrend eines
Zeitabschnittes eine potentielle Annehmlichkeit oder Sicherheit bieten, die fir ver-
schiedene Arten von Vermogen ungleich ist. ... Es gibt hierfir sozusagen kein
greifbares Ergebnis am Ende des Zeitabschnittes in der Form von Produktion, und

52 J. M. Keynes ,,Allgemeine Theorie der Beschidftigung, des Zinsen und des Geldes®,
Duncker u. Humblot, Berlin 1936, S. 186

53 Ebd., S. 186

54 Ebd., S. 188
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doch ist es etwas, flir das die Leute bereit sind, etwas zu bezahlen® (55).

Was Keynes hier so dubios umschreibt, ist die Eigenschaft der Waren, als
Tréger von Wert auch Tauschwert zu sein, d. h. als Aquivalent fiir andere Waren
dienen zu konnen. Diese Eigenschaft trifft fiir das Geld als allgemeines Aquivalent
im hochsten Grade zu.

Keynes definiert die Liqudititsprimie als den Betrag, den die Wirtschaftssub-
jekte angeblich bereit sind, zu zahlen, fiir die ,,Annehmlichkeit®, liquide Mittel zu
halten. — Gemeint ist hiermit die potentielle Verzinsung der liquiden Mittel, genau-
er: der Spekulationskasse.

D. h., daft der Zins die Belohnung fiir die Aufgabe von Liquiditit ist. Fiir
Keynes ergibt sich danach der Eigenzinsfuff der Waren mit g-x+l. Aus mehreren
Griinden ist die Liquidititsprimie des Geldes im Vergleich mit dem Eigenzinsfuf}
anderer Waren relativ hoch und stabil: ~
1. Die Nachfrage nach Geld ist stets sehr hoch,

a) weil seine Durchhaltekosten extrem gering sind,

b) weil es die hochste Form der Liquiditdt darstellt,

c) weil sein Wert weniger schwarnkt als der anderer Waren, wodurch u. a. die Wert-
aufbewahrungsfunktion am besten verwirklicht ist.

Hier kiindigt sich offenbar ein Zirkelschluff an: Der Geldwert ist relativ stabil,
weil — bei begrenztem Angebot — die Nachfrage stets hoch ist; und diese ist wie-
derum hoch, weil der Geldwert relativ stabil ist!

2. Das Angebot an Geld ist verhdltnisméifig starr. Denn, obwohl es Beschiftigung
und Produktion nach oben zu begrenzen vermag, kann es nicht einfach durch
Umlenkung von bestimmten Ressourcen vermehrt werden, ,,sofern es sich um die
Macht der privaten Unternehmungslust, im Gegensatz zur Macht der Wahrungsbe-
horde handelt® (56). Keynes vermutet, da, ,,wenn Geld wie eine Ernte angebaut
oder wie ein Kraftwagen fabriziert werden konnte, wirtschaftliche Notlagen vermie-
den oder gemildert werden konnten, weil bei einer Neigung des Preises anderer
Vermogensbestinde, in Grofien von Geld zu fallen, mehr Arbeit auf die Erzeugung
von Geld abgelenkt wiirde* (57). Okonomische Krisen werden somit auch als Geld-
krisen hingestellt. Marx wies jedoch nach, daf die relative Geldknappheit innerhalb
eines Konjunkturzyklusses erst in dem Augenblick entsteht, in dem die Warenzirku-
lation wegen zu geringer Endnachfrage, d. h. mit anderen Worten wegen des rela-
tiven Uberangebotes an Waren auf Grund von Kapital-Uberakkumulation ins
Stocken gerit.

3. Die FElastizitdt seiner Ersetzbarkeit ist nahezu Null. Denn wihrend bei steigendem
Wert (Preis) anderer Waren eine Tendenz entsteht, sie durch andere, billigere Waren
zu ersetzen, bleibt das Geld weiterhin begehrt, weil es in einem solchen Falle gegen
eine entsprechend grofiere Warenmenge riickgetauscht werden kann.

55 Ebd., S. 189
56 Ebd., 8. 192
57 Ebd., S. 193
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Beim Geld ist q gleich Null, ¢ nahezu Nuli und 1 sehr groB3. Ein weiterer Grund
fiir die relative Héhe und Dominanz des Geldzinses ist angeblich der Umstand, ,,daff
Lohne, in Grofen von Geld, verhiltnismiafig zihe sind“, weshalb ,,der Wert der
Produktion in Grofien von Geld gemessen, bestindiger sein wird* (58). — Und
warum werden die Lohne in Einheiten von Geld festgelegt und gezahlt? Weil ,,die
Lohne in der Ware mit der geringsten Elastizitit der Erzeugung und dem geringsten
Uberschuf der Durchhaltekosten iiber die Liquidititsprimie am zihesten sein wer-
den® (59). — Offenbar ein zweiter Zirkelschluf.

Keynes kommt beziiglich der Krisen zu dem ,,Ergebnis, daft das Merkmal, das
nach iiberlieferter Annahme Gold besonders zweckmifig fiir den Gebrauch als Wert-
standard machen soll, ndmlich die Unelastizitit seines Angebotes, sich gerade als das
Merkmal erweist, das der Kern des Ubels ist (60).

Hier geraten ihm offensichtlich die Funktionen des Geldes durcheinander.
Denn als Mafl der Werte, als Preismafistab sowie als Schatz bleibt das Gold auf
Grund seiner natiirlichen Eigenschaften trotz relativ geringen Vorkommens weiter-
hin geeignet. Als Zirkulationsmittel aber — und nur diese Funktion hat Keynes hier
tatsichlich im Sinn — kann und muf es allerdings durch andere Materialien ersetzt
werden, da die Goldproduktion nicht einmal mit dem rasanten Wachstum allein des
internationalen Handels Schritt halten kann.

Die falsche Uberlieferung, da® nur ein knappes Gut Geldfunktionen erfiillen
konne, ist trotzdem in der biirgerlichen Wissenschaft weiterhin lebendig. Man erin-
nere sich daran, da® J. Rueff noch heute die Riickkehr zum Gold-Standard fordert!
Wenn Keynes jedoch meint, daft die Unelastizitat der Geldproduktion, sprich die
Knappheit an Zirkulationsmitteln, die letzte Ursache gewisser Krisen sei, dann er-
schiene es allerdings sinnvoll, die Zentralbanken gegebenenfalls mehr ,,Griinkise*
produzieren, d.h. die Papiergeldmenge ausweiten zu lassen; es gibe in der Tat
keinen verniinftigen Grund dafiir, den Produktionsumfang der Gcsamtwirtschaft
durch den Umfang der Produktion an Zirkulationsmittel zu begrenzen.

4.1.2  Liguidititsfalle

Keynes unterteilt das Geldvolumen in die Mengen M1 und M. Dabei ist ,,M1 der
Geldbetrag, welcher auf Grund des Umsatz- und Vorsichtsmotive und My der Be-
trag, der wegen des Spekulationsmotivs gehalten wird” (61). Diese Aufspaltung
bedeutet fiir H. G. Johnson ,abgesehen davon, da sie mathematisch unelegant
wirkt, eine mechanistische Behandlung der Transaktionskasse, die Keynes selbst bei
der Quantititstheorie kritisiert hatte* (62).

58 Ebd., S. 199
59 Ebd., S. 199
60 Ebd., S. 197
61 Ebd., S. 167
62 H. G. Johnson, a. a. 0., S. 36
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M ist, so Keynes, vornehmlich vom Volkseinkommen Y abhingig, wihrend
M2 hauptsichlich durch den Zins r bestimmt ist. ,,Die Verteilung des Zuwachses
von Bargeld zwischen M| und M7 in der neuen Gleichgewichtslage wird davon
abhingen, wie die Investitionen auf eine Senkung des ZinsfuRes und das Ein-
kommen auf eine Vermehrung in der Investition reagieren. Da Y teilweise von r
abhingt, folgt, dafl eine gegebene Anderung in M eine Anderung in r verursachen
muf, die geniigt, daft die sich ergebenden Anderungen in M| und M7 sich zusam-
men auf die gegebene Anderung in M belaufen werden® (63). Verschiedene An-
hinger Keynes” haben es spiater unternommen, die Trennung von M| und M3 aufzu-
heben und die gesamte Geldmenge als zinselastisch und abhingig vom realen Prozefy
zu behandeln.

Auf der Zinsreagibilitit von M7 beruht nach Keynes die Chance staatlicher
Geldpolitik. Eine autonome Ausweitung der Geldmenge, bzw. die relative Erh6hung
des Angebotes an Leihkapital, filhrt zu einer Zinssenkung, was bei gegebenem Hang
zum Verbrauch und gegebener Grenzleistungsfihigkeit des Kapitals die Ausdehnung
der Produktion lukrativ erscheinen lassen kann. Die Nachfrage nach Investitions-
giitern und Arbeitskriften steigt, das NSP wichst. Allerdings seien auch Situationen
moglich, in'denen von einer Zunahme der Geldmenge nur unerhebliche Einfliisse
auf das Zinsniveau ausgehen, — nimlich dann, wenn auf Grund von Unsicherheiten
iiber die Zukunftserwartung mehr Geld an die Sicherheitskasse gebunden wird.
Umgekehrt misse davon ausgegangen werden, dafl die Wirtschaftssubjekte bei
Unterschreitung eines bestimmten Minimalzinssatzes unbeschrankt Geld horten
(Liquidititsfalle). Es sei vorstellbar, daf ,,die Vorliebe fiir Liquiditit im Publikum
mehr als die Geldmenge zunimmt, und wahrend man von einer Abnahme des Zins-
fufles, unter sonst gleichen Bedingungen, eine vermehrte Menge der Investition
erwarten kann, wird dies nicht eintreten, wenn die Tabelle der Grenzleistungsfiahig-
keit des Kapitals rascher als der Zinsfuf fillt; und wihrend man von einer Zunahme
in der Menge der Investition, unter sonst gleichen Bedingungen, eine Vermehrung
der Beschiftigung erwarten kann, wird dies nicht eintreten, wenn der Hang zum
Verbrauch abnimmt* (64).

Indem Keynes die Moglichkeit der Abnahme des ,Hangs zum Verbrauch®
konstatiert — wozu er sich durch die aktuelle Krise gezwungen sieht — stellt er sich
bewuft in Gegensatz zur Neoklassik. Denn sein Begriff der ,,Vorliebe fiir Liquidi-
tat* ist, wie er selbst anmerkt, anndhernd mit dem Begriff der Hortung identisch.
Weil die Neoklassik aber das Geld ausschlieflich als Zirkulationsmittel fafite und
obendrein bzw. gerade deshalb dessen Umlaufgeschwindigkeit V als konstant an-
nahm, konnte in ihrer Theorie dieses Phinomen nicht existieren.

63 J. M. Keynes, a, a, O., S. 168
64 Ebd., S. 145
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4.1.3  Determinanten des Preisniveaus

Keynes kritisiert an ,,den Okonomen*, daf sie die relativen Preise durch das Ver-
hiltnis von Angebot und Nachfrage, das allgemeine Preisniveau aber durch die
Relation von Waren- und Geldmenge erkliren. Fiir sich nimmt er nun in Anspruch,
als erster eine einheitliche Preistheorie — und zwar in Anlehnung an seine Theorie
des Wertes — zu entwickeln.

Er unterstellt, da sich die Entschadigungssitze fiir die Erzeugungsfaktoren
relativ gleichmiig verindern und zieht daraus den Schluf, ,,dal das allgemeine
Niveau der Preise (... ) teilweise von der Lohneinheit und teilweise von der Menge
der Beschiftigung abhangt Die Wirkung von Anderungen in der Geldmenge auf das
Niveau der Preise kann folghch als eine Zusammensetzung der Wirkung auf die
I_ohnemhen und der Wirkung auf die Beschiftigung betrachtet werden* (65).

~ Fir die Keynes'sche Preistheorie wesentlich erscheint die weitere Annahme,
daft das Lohnniveau bei Unterauslastung des Arbeitsmarktes aufierordentlich starr
sei. Daraus resultiert namlich die Kritik an der neoklassischen Theorie, da im_
Zustand der Unterbeschiftigung eine autonome Ausweitung der Geldmenge keines-
wegs das Preis- sondern vielmehr das Beschiftigungsniveau erhOhen werde. Erst
wenn der Zustand der Vollbeschaftlgung erreicht ist, wiirden Lohn- und Preisniveau
im Verhaltms der Geldmengen-Ausdehnung steigen. ‘

Versch1edene Einflufffaktoren bewirken jedoch, daf selbst bei Vollbeschafti-
gung das Verhaltms von Steigerung der Geldmenge und Steigerung der Preise nicht
parallel verlauft. So begreift Keynes, anders als die Neoklassiker vor ihm, daf ,,na-
tiarlich kein Grund (besteht) anzunchmen, daB V bestindig sei. Sein Wert wird von
dem Aufbau der Banken und der Industne abhidngen, von gesellschaftlichen Ge-
wohnhelten von der Verteilung des Einkommens zwischen verschiedenen Klassen
und von den tatsichlichen Kosten des Haltens von miifsigem Bargeld* (66).

4.1.4  Begrindung der Staatsintervention

Bereits anlafilich der Ottawa-Konferenz von 1933 hatte Keynes das Bediirfnis des
Kapitals, Produktion, Preise und damit die Profite durch zusitzlich staatliche Nach-
frage zu erhthen, in dankenswerter Weise recht unumwunden artikuliert: ,,Das
erklirte Ziel der Regierung, ebenso wie der Vertreter des Empire, die sich in Ottawa
versammelt haben, ist es, die Preise zu erhohen. Wie konnen wir das tun? * Keynes
verwirft die (bis dahin héufig verfolgte) Praxis, die Preise durch Kiirzung des Ange-
bots zu steigern; dies schiidige letztlich auch die Gewinne der Anbieter und fithre
nicht aus der Massenarbeitslosigkeit heraus. Dagegen empfiehlt Keynes den folgen-
den Weg: ,1) Fir die Warengesamtheit gibt es die Moglichkeit einer Erh6hung der

65 Ebd., S. 249
66 Ebd,, S. 169
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Preise nur, wenn die Ausgaben der Kdufer rascher vermehrt werden, als das gleich-
zeitige Angebot auf den Mirkten steigt® ““ (67).

Keynes arbeitet dann heraus, daf eine bedeutsame Steigerung der Gesamt-
nachfrage in einem Land faktisch nur iiber eine Ausdehnung des Kreditvolumens
oder iiber eine ,,Verbesserung® der Zahlungsbilanz zu erreichen sei. Er urteilt dann:
,,5) Allerdings besteht zwischen diesen beiden Verfahrensweisen ein grofer Unter-

schied: Nur die erste steht allen Lindern zugleich zu Gebote . .. Es gibt nur noch
ein wirksames Mittel, die Preise in der Weliwirtschaft zu erhShen, und das ist eine
weltweite Vergroferung der kreditfinanzierten Ausgaben. ... Das Bau- und Ver-

kehrswesen, die &ffentlichen Versorgungsbetriebe sind schon immer in erheblichem
Umfang Mittrager der laufenden Kreditausgaben gewesen. — So fallt die Initiative
den offentlichen Organen zu® (68) (Hervorhebungen W. H.).

Keynes begriindete in der Theorie somit das, was sich in der Wirtschaftspraxis
unter dem Schlagwort ,,New Deal” ohnehin bereits abzeichnete, die direkte Staats-
intervention zugunsten der grofien Konzerne — vorwiegend auf dem Wege erhdhter
staatlicher Nachfrage, die iiber Kredite finanziert wird. Die Strategie lduft darauf
hinaus, nicht etwa die Endnachfrage durch Reallohn-Erhchungen per Preisdeflation,
sondern die Profite vermittels der Erhéhung der Staatsauftrige und damit der Be-
schiftigung zu erhéhen.

4.1.5  Stabiles Preisniveau und ,,gestempeltes Geld*

Wihrend Keynes in der Weltwirtschaftskrise das Preisniveau anheben und das
nominelle Lohnniveau moglichst stabil halten will, priferiert er angeblich lang-
fristig, ohne dies allerdings abzugrenzen, genau das Gegenteil: ,,Auf lange Sicht
stehen wir andererseits immer noch vor der Wahl zwischen einer Politik, die Preise
mit dem Fortschritt der Technik und der Ausriistung langsam fallen zu lassen und
die Lohne bestindig zu halten, und einer Politik, die L.6hne langsam steigen zu
lassen und die Preise bestidndig zu halten. Im ganzen ziehe ich die zweite Moglich-
keit vor** (69).

Dem widersprechen allerdings seine Ausfihrungen iiber das sog. ,,gestempelie
Geld*. Nachdem er nimlich zu der Auffassung gelangt war, dal die geringen Durch-
haltekosten des Geldes fiir die hohe Liguiditdtsvorliebe und damit letztlich auch fiir
die Krisen mitverantwortlich sind, stellte er Uberlegungen an, die Durchhaltekosten
fiir Geld kiinstlich zu schaffen bzw. zu erhéhen. Er schreibt: ,,Jene Reformatoren,
die in der Erzeugung kiinstlicher Durchhaltekosten des Geldes ein Heilmittel ge-
sucht haben, zum Beispiel durch das Erfordernis periodischer Abstempelungen der
gesetzlichen Zahlungsmittel zu vorgeschriebenen Gebiihren, sind somit auf der rich-

67 Ders. ,,The Means to Prosperity‘, London 1933, hier zitiert nach W, Hofmann, a. a. O.,
S. 24

68 Ders. a. a. O., S. 25

69 Ders., ,,Allgemeine Theorie®, §. 229
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tigen Spur gewesen; und der praktische Wert ihrer Vorschldge verdient, erwogen zu
werden” (70). Zwar wird eingestanden, da} Gesell’s Ideen, von denen hier die Rede
ist, ,,in der vorgeschlagenen Form nicht durchfithrbar (71) sind, einfach schon
deshalb nicht, weil im Falle ihrer Durchsetzung das Geld als Zirkulationsmittel
tendenziell durch andere Waren ersetzt werden wiirde. Dennoch stellt Keynes Uber-
legungen iiber den eventuellen Preis solcher Marken an. Seiner Meinung nach ,,sollte
er ungefiahr gleich dem Uberschuff das GeldzinsfuBes (von den Marken abgesehen)
liber diejenige Grenzleistungsfahigkeit des Kapitals sein, die einer Rate der Neuin-
vestition entspricht, die mit Vollbeschiftigung vereinbar ist. Die von Gesell tatsich-
lich vorgeschlagene Gebithr war 1 %o in der Woche, gleich 5,2%0 im Jahr. Dies
wiirde unter bestehenden Verhiltnissen zu hoch sein, aber die richtige Zahl, die von
Zeit zu Zeit gedndert werden miiBte, kdnnte nur durch Versuch und Irrtum erreicht
werden® (72). Die Einfithrung irgendeiner Art von ,,gestempeltem Geld* aber wiire
genau das Gegenteil eines stabilen Preisniveaus auf lange Sicht, namlich die dann
sogar noch institutionalisierte, beliebig und exakt steuerbare Geldentwertung.

416 Demand-pull = i 7 . A0

Fiir eine Situation, in der sowohl Produktionskapazititen, als auch Arbeitskrifte
unausgelastet sind, gilt nach Keynes, daft ,,eine Zunahme der Geldmenge iiberhaupt
keine Wirkung auf die Preise haben wird, solange es irgendwelche Arbeitslosigkeit
gibt, und daf} die Beschiftigung im genauen Verhiltnis zu jeder Zunahme in der
wirksamen Nachfrage zunehmen wird, die durch die Zunahme in der Geldmenge
herbeigefiihrt wurde . . . ** (73).

Bei Volibeschiftigung wird jede weitere Ausdehnung der monetiren Nach-
frage die Produktion nicht mehr steigern, da ja alle Produktionsfaktoren ausgelastet
sind. Ubersteigt aber in einer Volkswirtschaft die Gesamtnachfrage das Warenange-
bot bei voll oder zumindest nahezu voll ausgelasteten Kapazititen, so entsteht nach
keynesmmscher Ansicht ein ,,demand -pull”’. Die Ubernachfrage fithrt angeblich so
Tange zu Prelsstelgerungen bis die monetire Nachfrage mit dem monetdren Angebot
wieder im Gleichgewicht ist. Der Nachfrageiiberhang konne dadurch entstehen, daf
das  inldndische Warenangebot sich  verringert,  entweder  durch
Exportiiberschiisse — die ihrerseits wieder zusitzliches Geld hereinbringen, das zu-
sdtzliche Nachfrage bedeuten kann (Multiplikator-Effekt!) — oder durch inlindi-
schen Produktionsriickgang bzw. durch kiinstliche Verknappung zwecks Spekula-
tion.

Es sei moglich, dafy Ubernachfrage zunichst nur in einigen Branchen herrscht
und sich von dort inflatorische Impulse iiber die ganze Wirtschaft ausbreiten. Solche

70 Ebd., 8. 196
71 Ebd., 8. 301
72 Ebd,, S. 302
73 Ebd,, 8. 250
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»sektoralen Spannungen® konnten sich entweder aus Verschiebungen bzw. Diver-
genzen von Angebots- und Nachfragestrukturen oder aus plotzlichen Angebots-Ver-
knappungen (vor allem bei Rohstoffen und landwirtschaftlichen Produkten) erge-
ben. Der Nachfrage-Sog entsteht aber vor allem auch dadurch, daff die Gesamtnach-
frage schneller wichst als das Warenangebot. Die Gesamtnachfrage in einer Volks-
wirtschaft wird dabei aufgefait als die aggregierte Nachfrage von vier Sektoren:
Dem Ausland, dem Staat, den Unternehmern und den Konsumenten.

Den Fall iiberhthter Investitionsgiiter-Nachfrage beschreibt P. A. Samuelson
folgendermafen:
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»Wenn die Vollbeschiftigungsersparnisse niedriger ausfallen als die geplanten Inves-
titionen, so spricht man von einer inflatorischen Liicke. Thre Hohe ergibt sich aus
dem Abstand zwischen der C+L-Funktion und der 459-Linie beim Vellbeschifti-
gungs-Volkseinkommen (oder was dasselbe ist, aus dem Uberschuf der bei Volibe-
schiftigung geplanten II iiber SS)“ (74).

Da jeder der vier genannten Bereiche gleichzeitig an der Gesamtnachfrage
beteiligt ist, kann angeblich im konkreten Fall logisch kein Sektor allein fiir eine
bestimmte Ubernachfrage-Situation verantwortlich gemacht werden. Im keynesiani-

74 P. A. Samuelson, a. a, O., Bd. I, S. 305
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schen Verstindnis kommt hier dem Staat jedoch eine besondere Verantwortung
zu (75). Gelegentliche Nachfrageiiberschiisse bei Vollbeschiftigung der Kapazitaten
miissen. von ihm durch eine restriktive Haushalts- und Finanzpolitik (Steuern) abge-
baut werden.

Als Indiz dafiir, da eine Ubernachfrage herrscht, wird hiufig eine Aus-
weitung des Gewinnanteils am jdhrlichen BSP angesehen, weil die Ubernachfrage zu
einer Starkung der Marktposition der Warenanbieter fithrt und den Wettbewerbs-
druck mildert (seller’s inflation).

Der Nachfrage-Sog wird auch hiufig umschrieben als der Versuch gesellschaft-
licher Gruppen, sich vom ,,groflen Kuchen* einen iibermifligen Teil abzuschneiden,
d. h. man begreift ihn als Verteilungskampf, der allerdings erst nach dem Akt der
Produktion angesiedelt wird. Tabelle I zeigt die Aufteilung des BSP in der BRD fiir
die Jahre von 1950 bis erstes Halbjahr 1973, Analysiert man sie im Hinblick auf die
vier aggregierten Nachfrager, dann zeigt sich folgendes Bild: Dem Markt der BRD
wurde mit den geringfiigigen Ausnahmen der Jahre 1950 und 1965 durch die rela-
tive Ubernachfrage des Auslandes permanent eine betrichtliche Warenmenge ge-
wissermafen vorenthalten, Der ,,positive Aulenbeitrag® betrug in jeweiligen Preise
bis zu 3,9 % (1957) des BSP! Es ist anzunehmen, da} die permanenten Exportiiber-
schiisse einen gewissen Teil der Preissteigerungen in der BRD hervorgerufen haben.

Wie aus Tabelle I weiter ersichtlich, ist in der BRD der Anteil des Staatsver-
brauchs am BSP bei jeweiligen Preisen fast ausschlieBlich auf Kosten des privaten
Verbrauchs langfristig gestiegen.

Die These, wonach Nachfrageschiibe aus i{iberhohten Lohnforderungen und
-zahlungen resultieren wiirden, wird an anderer Stelle untersucht werden. Hier sei
lediglich darauf hingewiesen, dafl aus Tabelle I folgendes hervorgeht: In jeweiligen
Preisen gerechnet, hat der Anteil des privaten Verbrauchs am BSP bisher nicht
wieder den Stand von 1950 erreicht — und nach den Zahlen mit dem Basisjahr 1962
ist dies nur in einigen Ausnahmen der Fall gewesen.

Informations-Dienst 'i)

zur Verbreitung unterbliebener Nachrichten

D-6 Frankfurt
Homburgerstr 36
tel, 0611/774696

ERSCHEINT WoCHENTLICH

Burozeiten:
MONATSABO 6, - Mo, Mi, Fr 11-15 Une
75 Diese Verantwortung fiir die Konjunktursteuerung wird im iibrigen hiufig als Argument

fir eine reaktiondre Sozialpolitik miBbraucht, So wurde der Bundesregierung im Friih-
jahr 1973 von der Bundesbank voigehalten, sie habe durch , Erstattung der Krankenver-
sicherungskosten an Rentner, Riickzahlung des Konjunkturzuschlages, vorgezogene
Rentenanpassung (und) zu stark expandierende 6ffentliche Ausgaben die Inflation mit-
verschuldet. Hier zitiert nach: ,,Der Volkswirt** Nr, 19/73
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Verwendung des Sozialpredakis
b} Anteilin vH

Privater| Staats- Anlageinvestitionen Vorrats- ) rivater| Staats- Anlageinvestitionen “ Vorrats. | Aus. in- | Auben- )
Fettrewm Ao ol S Soton indera f‘:“:l:;' f‘?‘l‘?-" b‘:“:]f]:;;l ‘bver:-h brauen | S ‘ st ‘ Bauten | anderung| MRrY) | fubrd | beitrag?) Eottronm
au gesamt | ru;:rx‘n Bauten | &nderung ‘ rau gesamt 1 s | g
in jeweiligen Preisen in Preisen von 1962

1950 64,1 145 19,1 88 10,3 +37 14 12,8 —14 561 172 211 84 12,7 +2,8 108 8,0 L2,8 1950

1851 60,9 1472 18,1 9,1 9,9 +38 154 13,7 +1,8 540 171 20.1 83 1.8 +2.5 133 7.8 +55 1951

1952 59,2 15,2 19.6 9,3 10,2 +37 159 13,7 +2,3 55.0 17.2 20,1 82 11,8 +2,9 13,7 89 +4,8 1852

1953 60,1 14,5 20,6 93 11,3 +13 17,0 13,5 3.5 56,4 16.0 217 8,9 134 F1,0 147 97 +5,0 1953

1954 59,7 141 21,5 10,0 11,5 +16 19,2 16,1 +3.1 557 152 227 9,2 136 +13 170 120 +50 1954

1955 5% 58,5 133 23,5 e 12,4 +25 200 17,8 +22 549 142 24,5 102 143 +2,1 177 13,4 4.3 1955 L9

1956 58,8 12,8 236 10,8 12,8 +1,5 217 185 32 356 133 248 10,0 148 ¥1,3 19,0 14,1 149 1856

1957 58,8 12,8 22,3 10,0 12,4 +2.2 237 19.8 +39 55,9 132 23,5 93 14,2 +1,9 209 154 455 1957

1958 59,1 133 224 10,0 124 +1.5 228 19,1 +3.7 56, 138 236 9.5 141 F14 211 16.5 +46 1958

1959 58,0 134 236 10,2 134 +15 236 20,1 +35 958 140 245 9.9 140 +1a 222 1.9 tas 1958

1960 56,6 134 24,2 10,9 13,3 +2.8 24,4 21,5 +29 553 136 248 10,7 14,1 +2,6 23,0 19,3 E3.7 1960

1960 I 570 19,6 24,0 108 133 t29 207 183 ag 558 138 24,6 10.6 14,1 +2.7 9.5 16,4 3.1 1960

1968 | ses 139 253 15 138 20 195 s 120 56,2 139 25,7 11,5 142 k19 19,1 16.8 N 1961

1962 570 148 26,0 16 144 11 190 180 ‘1o 57,0 148 26,0 116 14,4 +1,1 19,0 180 S 1962

15963 56,8 15,5 258 112 146 105 19,4 18,1 13 51,7 154 258 115 43 +08 199 18,6 1.2 E 1963

1984 558 148 270 12 157 b1z 107 105 iz 563 143 270 17 153 +1.3 206 185 11 1964

1965 56,2 152 2.6 3 153 t22 197 199 o1 56,9 142 26,8 18 150 +2.3 21,0 21,0 01 1965

1966 566 156 25.7 107 15,0 +07 20,8 19,5 sz 08 1 208 e 1 ros 26 20 . 1969

1957 576 164 231 07 134 03 2 190 b3 57,9 146 241 10,4 13,8 03 24,4 207 +37 1967

1968 559 156 2.1 58 133 ta 28 07 433 56,0 136 242 107 136 +2.5 258 222 +37 1968

1969 550 157 22 m 131 48 54 210 vaa 558 131 25,1 12,1 13,0 +3.1 26,9 239 2,9 1969

1570 53,8 159 264 21 143 oz . s 16 56,4 130 26,5 133 13,1 427 22,7 26,2 +1,5 1970

1971 b9 540 172 268 120 143 ‘o5 29 4 s 56,0 136 269 136 13,3 +o7 288 28,0 +0.8 1971 9

1972 540 177 260 12 118 s 28 - i1 58,2 138 26,7 132 135 o7 30,1 294 +07 1972

1967 1. Hj 56,9 159 223 9,4 12,8 +16 224 19,0 434 ::’: ;:’g ig? :g'g :Z; l;g ij‘; ig"; 132 1967 ;:
2.Hj. 58,2 16,8 239 10,0 139 —1.9 22,1 19,0 +30 ) " ' " . . - . &

1968 1. Hy 55,7 15,3 21,7 8,2 12,5 +4,4 226 196 +3,0 ‘;é: :g: ;i; ;?’g 12’2 l g; ZZ; g;: {133 1968 ; :j
2. Hj 56,0 159 24,4 10,3 14,1 +0,1 233 19,7 +35 " ' : : ' ! - - i

1969 1. Hj. 55,8 153 229 108 12,1 445 236 214 +22 Zg; ::g ;;‘? :;g :i: l:f ;z’g zg’g :i: 1969 ;: :E
2. Hj 55,0 16,1 253 11,3 14,0 +1,0 233 20,6 +2,7 " ) § ) " : ’ ! g

moumy y | mn s oms we ome a3 omaome e S0 ML mubtmomeom pe e
2. Hj. 54,3 16,4 28,1 12,3 158 —05 23,0 21,2 +1.8 - ' ‘ ’ : i ' - .

1971 1. Hj. 53,2 167 26, 124 137 +24 234 21,8 +16 :g': :gg fgé :23 if; ‘fi 33,’2 ;;Z th): o ; ;{[i |
B il m e 1 187 “he o o i 57v1 13‘6 26,0 nva xzra A 296 29,4 =uv1 1972 1. Hj l

1972 1. Hj. 533 17,3 255 113 14,2 +2,5 22,6 212 +1.4 502 1319 272 131 1 16 3‘0:6 204 . 12 oy fi
2 Hj. 54,7 18,3 26,5 110 155 13 230 21,0 +2,0

1973 1.1, 520 - 246 107 118 29 242 21 g 56,0 3.2 254 130 124 136 329 312 18 1973 L Hj.

1) Waren- und Dienstleistungsverkehr mit der Gbrigen Welt.
2 Ausfuhr /. Binfubr.

% Ohne Saarland und Beriin
€ Vorlsufige Ergebnisse




Stellt man einen Vergleich zwischen dem Staatsverbrauch in der BRD zu jeweiligen
Preisen und zu Preisen von 1962 an, so zeigt sich ein zunichst vielleicht iber-
raschendes Moment: Wihrend er nimlich zu jeweiligen Preisen allmahlich angestie-
gen ist, hat er, auf Preise von 1962 umgerechnet, um einige Prozent abgenommen!
Die Ursache hierfiir ist darin zu sehen, da} die Preissteigerungen in den Bereichen,
in denen der Staat nachfragt, besonders stark ausgefallen sind.

Die Preisentwicklung der Besiandteile des ,,Brutiosozialprodukis’ in der
BRD von 1950 bis 1971

1950 = 100
Jahr Prival- Staats-  Investitionan Expori- Preisindex d.
verbi. verbr. Ausriistg. Bauten preise . Bruttosozial-

produkis”

1950 1000 100,0 100.0 100,60 100,0 1000
1951 1078 1128 116,0 1162 122.3 1108
1952 1096 121.4 126,4 123.4 127.8 1161
18563 108.0 124.8 1237 1202 1264 115,2
1954 1085 126,7 120,6 1204 1238 1156
1955 1102 131.2 121.8 1285 126,2 18,1
1856 112,6 1388 125,0 129,8 131,7 1216
1957 1165 143,6 128,56 134,6 1351 125,8
1958 1183 148,8 130,3 140,2 132.8 1287
1368 1195 149.6 1282 147.8 133.0 131,56
1980 120,7 1567.6 1308 158,6 135,7 1347
18692 120.6 158,1 130.9 156.6 135,8 134,8
1861 1245 1671 134,8 1674 137,2 146,7
1962 128.2 173,84 $38,7 180,2 1389 1464
1863 1317 1810 140,86 188,4 139,8 1561.6
1864 1347 190.6 142,0 186,0 1490,7 156,1
18685 1381 2045 1486.9 2007 143,8 160,86
1966 1440 2188 1600 201.3 146,0 168,56
1967 146,2 224.3 1504 168,86 145,4 168,2
1268 1481 2339 148,7 208,3 144.0 1768
1969 1528 2508 154.6 218,9 146,85 76,8
1370  1565,6 274.8 1642 254,2 1604 1882
1971 167.6 305.6 1722 278,3 163,98 204.8
1872 77,3 3287 73,8 292,3 57,8 2173

' Bis 1960 BRD ohne Wesiberlin und Saariand. — 2 Ab 1960 BRAD mit
Westberlin und Saarland.

Quslie: Statistisches Jahrbuch fir dis BAD (Hreg. Stetistisches Bundas-
amt Wissbaden), Stuttgarnt und Mainz, Hd.

191



Tabelle I veranschaulicht die enorm unterschiedlichen Preissteigerungsraten in den
wichtigsten Bereichen. Die Preise der Waren, die der Staat erwarb, stiegen eiwa
doppelt so schnell wie jene des Privatverbrauchs oder der Ausriistungsgiiter! Nur der
Bausektor, auf dem wiederum der Staat als grofiter Nachfrager agiert, erreichte
annihernd gleiche Preissteigerungen. Auffillig ist ferner, da in simtlichen Berei-
chen auch Jahre mit sinkendem Preisniveau zu verzeichnen sind: Privatverbrauch
1953, Ausriistungen 1953, 1954, 1959, 1968, Bauten 1953, 1967, Exporte 1953,
1954, 1958, 1967, 1968. Ausgenommen ist dabei nur der staatliche Verbrauch in
seiner Gesamtheit. Hier steigen die Preise also nicht nur weitaus am schnellsten,
sondern auch ohne jede Unterbrechung. Dabei sollte doch gerade der Staat als
auferordentlich potenter Nachfrager einen gewissen dimpfenden Einfluf auf das
Preigniveau der von ihm nachgefragien Giter und Dienstleistungen haben.

Ausgaben
flé?:f;; Investi- LBh_ne, Zinsen_auf Ret?}::?t:é~a. ;/:;gn(;‘l; " Jahr
fesgesamt laufenden tionen %) Gehﬂalzet dffentliche i Fordezun-
Bedarf u. & % Schulden tSlubven- gen §
onen7)
Sozlalversicherung)

141,94 31,24 14,18 25,73 1,99 60,12 8,68 1962
154,34 34,56 18,39 28,54 2,19 61,66 11,00 1963
165,71 3499 19,71 31,14 2,39 67,78 10,70 1964
180,20 38,64 20,44 35,46 2,70 76,59 6,37 1965
193,11 41,35 21,33 39,59 3,35 80,87 6,62 1966
205,84 43,91 18,76 42,02 4,32 88,24 8,59 1967
218,38 44,55 20,98 44,83 4,45 95,74 7.83 19568
244,11 49,69 23,84 50,89 502 105,16 9,51 1969
276,60 55,20 30,05 59,28 575 114,75 11,57 1970
317,79 66,22 31,97 70,53 6,52 128,54 14,01 1971 §)
352,62 74,54 31,27 79,45 7.35 147,49 12,52 1972
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Eine grobe Aufschliisselung der Staatsausgaben (Tabelle III) zeigt, daf der Posten
der Zinslasten prozentual am stdrksten gestiegen ist. Dieser Sachverhalt ist ein
Symptom der zunehmenden Staatsverschuldung. Es folgt der Anstieg der Lohn- und
Gehaltsaufwendungen. Hier macht sich bemerkbar, daf® der Staat relativ viel Dienst-
leistungen kauft, bei denen keine oder nur unterdurchschnittliche Produktivitits-
steigerungen zu verzeichnen sind. Wihrend zwischen 1952 und 1973 die Zahl der
im offentlichen Dienst Beschiftigten von 2,3 Mill. auf 3,3 Mill., also um 43,4 %
stieg, kletterten die Personalkosten im gleichen Zeitraum von 9,3 Mrd. DM auf
95,6 Mrd. DM, also um etwa 928 %! (76) Es folgen Aufwendungen fiir den laufen-
den Bedarf. Da die Lieferanten des Staates hiufig Monopolstellungen innehaben,
(Riistung '), geht man sicher nicht fehl in der Annahme, gerade hier iiberdurch-
schnittliche Preissteigerungen finden zu kénnen. Am wenigsten zugenommen haben
die Ausgaben fiir Anlageinvestitionen und Grundstiickskiufe, was darauf schliefen
laRt, dal der Staat sich hier — in realen GréRen betrachtet — sehr zuriickgehalten
hat.

In summa mufl nach dem vorliegenden Material der Eindruck entsiehen, daf
der Staat, d. h. in diesem Falle natiirlich der Steuerzahler, von seinen Lieferanten
(un-)gehorig und erfolgreich ,,zur Kasse gebeten‘ wird. Oder anders ausgedriickt: Es
gelingt den grofen Konzernen in zunehmendem Mafle, die Ausbeutung der Arbei-
terklasse relativ gerduschios auch iiber staatliche Auftrige abzuwickeln.

Die Moglichkeit der Geldschopfung innerhalb des Bankensystems sowie das
gegenwirtige Wihrungssystem schaffen fir die Kapitalisten erfahrungsgemil aus-
reichend Méglichkeiten, mehr zu investieren, als gespart bzw. akkumuliert worden
ist. Sie konnen dies innerhalb gewisser Grenzen notigenfalls auch gegen der erklir-
ten Willen der jeweiligen Regierungen. Dies gilt bekanntlich auch fiir die verschie-
denen Gebietskdrperschaften des Staates. Wihrend sich die Verschuldung von in-
landischen Nichtbanken insgesamt innerhalb des deutschen Bankensystems von
1963 gleich 26,84 Mrd. DM auf 1972 gleich 86,41 Mrd. DM erhoht hatte (77),
nicht beriicksichtigt ist dabei die bedeutende Auslandsverschuldung deutscher
Unternehmen), stieg die Kreditverschuldung der 6ffentlichen Haushalte von Ende
Mirz 1950  gleich 1,216 Mrd. DM auf Ende Dezember 1972  gleich
125,23 Mrd. DM (78). Die Staatsverschuldung hat sich hier innerhalb von nur
22 Jahren etwa verhundertfacht!

Da es den biirgerlichen Regierungen unter gegebenen Verhiltnissen kaum
moglich ist, die Summe der Investitionen auf ein preissniveau-neutrales Volumen zu
begrenzen, wiren umfangreiche Umgestaltungen des Banken- und Wihrungssystems
erforderlich, wenn diese Quelle einer méglichen Ubernachfrage tatsachlich wirksam
gestopft werden sollte. Es muf} jedoch angenommen werden, da eine exakte Kre-
dit-Steuerung von den herrschenden Kreisen keineswegs angestrebt wird. Denn
interessant ist in diesem Zusammenhang, daf heute lingst nicht mehr davon ge-

76 Siehe ,,Der Volkswirt® Nr. 7/73
77 Siehe Sachverstindigenrat ,,Jahresgutachten* 1972/73, S. 228
78 Ebd., S. 227
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sprochen wird, daf ein Nachfrage-Sog daraus entstehen konnte, da die Investi-
tionen tiber die Ersparnis hinausgingen. Mittlerweile wird anders herum argumen-
tiert: Der Nachfrage-Sog ergibt sich dann, wenn die Ersparnis nicht den Wert der
Investitionen erreicht. Wihrend es also zunichst die Investitionen waren, die sich
der Hohe der Ersparnis anzupassen hitten, soll es heute die Ersparnis sein, die sich
den Investitionen anzupassen hitte.

Mit dem ,,demand-pull konnen gewiff einige Preissteigerungen erklirt
werden. Denn gewohnlich sind die zyklischen Preisanhebungen, die im Zusammen-
hang mit einem Konjunkturaufschwung stehen und frisher wihrend des Abschwun-
ges durch einen deflatorischen Prozefl auch wieder egalisiert wurden, auf ent-
sprechende Konstellationen von Angebot und Nachfrage zuriickzufihren. Doch der
Erklirungswert dieser Theorie sinkt rapide, wenn man sie anzuwenden versucht bei
der Analyse der permanenten Inflation oder gar der Stagflation. Diese ist ja gerade
dadurch gekennzeichnet, da® Nachfrage und Produktion stagnieren bzw. zuriick-
gehen und die Preise dennoch steigen. Fiir derartige Phinomene hat die ,,demand-
-pull“-Theorie prima facie keinen Erklirungswert.

4.1.7 Cost-push

Der zweite wesentliche, von der Keynes'schen Theorie abgeleitete Ansatz zur Er-
kldrung der Inflation ist der des,,cost-push®,

Nach keynesianischer Ansicht ist der Preis der Waren im wesentlichen be-
stimmt durch bezahite Arbeit. Entsprechend wiirden sich Lohnsteigerungen auf die
Preise niederschlagen: ,,Das iibliche Verfahren der Preisfestsetzung besteht darin, zu
den Gestehungskosten eine prozentuelle Bruttospanne zu schlagen, die so kalkuliert
ist, daf sie einen Nettogewinn liefert, den man verniinftigerweise und sicher anvisie-
ren kann“ (79) (Hervorhebung R.).

Es ist auffillig, daf® der Preis hierbei v6llig ohne Verbindung zum Markt, d. h.
zum Verhiltnis von Angebot und Nachfrage bestimmt wird: Dem Unternehmer sind
die Gestehungskosten gegeben — und darauf schligt er eine ,verniinftige‘, das soll
heifen brancheniibliche Spanne. Falls die Lohne und damit die Gestehungskosten
(der Kostpreis) steigen, fiihrt das hdufig nicht nur zu Preiserhthungen um den
gleichen absoluten Betrag, wodurch die Profitmasse erhalten bliebe, oder um den
gleichen Prozentsatz, um den die gesamten Gestehungskosten tatsichlich steigen,
wodurch die Profitrate erhalten bliebe. Die Preise werden, wie J. Robinson schreibt,
mitunter um den entsprechenden Prozentsatz erh6ht, um den ein einzelner Kosten-
faktor, ndmlich die L6hne gestiegen sind, wodurch sowohl Profitmasse als auch
Profitrate steigen. Folgende Zahlenbeispiele sollen den Sachverhalt veranschau-
lichen:

79 J. Robinson, a. a. O., S. 13
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Angenommen wird eine Ware, bei der ¢ = 60, v =40, p = 40 ist (¢ = konstan-
tes Kapital, v = variables Kapital, p = Profit). Der Preis betrigt demnach 140.
160c +40v + 40p = 140

Es handelt sich also um eine Profitmasse von 40 und eine Profitrate von
——-—»28 )_: 41180 =40 %. Steigt nun der Lohn von 40 Einheiten auf 60, also um 50 % oder
20 Einheiten, und wird der Preis um eben diese 20 Einheiten erhoht,

Il 60c + 60v + 40p = 160,
so bleibt die Profitmasse von 40 erhalten, doch die Profitrate wiirde von 40 % auf
—10‘1)2"040 = 33 1/3 % absinken.

Diese Profitratensenkung wiirde verhindert, wenn der Stiick-Gewinn mit dem
gleichen Prozentsatz stiege, mit dem auch die Stiick-Kosten angewachsen sind, also
um 20 %, d. h. von 40 auf 48. Eine Preissteigerung auf 168 wire also profitraten-
neutral,

111 60c + 60v + 48p = 168
Die Profitrate betrdgt hier wie in Fall I: 100 x 48 _
0 40 %

Steigt aber der Preis um den gleichen Prozentsatz wie der Nominallohn, also
um 50 %, d. h. um 70 i.c. auf 210, denn ergibt sich folgende Konstellation:
1V 60c¢ + 60v + 90p = 210.

Wenn der Preis um 70 Einheiten steigt, wovon nur 20 durch Kostensteigerungen
begriindet sind, dann erhoht sich die Profitmasse um 50 auf insgesamt 90, die
Profitrate steigt von 40 % auf 90 _

50 - 75 %.

Von einem ,Zwang’, die Preise anndhernd proportional den Lohnsteigerungen
zu erhéhen, kann daher nicht gesprochen werden. Wenn in der Praxis dennoch eine
solche Preispolitik zu beobachten ist, dann muff daraus geschlossen werden, daf
entweder die allgemeine Profitrate temporir steigt, oder daf$ es der entsprechenden
Branche bzw. dem entsprechenden Betrieb gelingt, einen hoheren Anteil des gesell-
schaftlichen Gesamtprofits an sich zu ziehen.

Anhand eines weiteren Zahlenbeispiels iRt sich nachvollziehen, warum
gleiche Lohnsteigerungsraten bei Kapitalien unterschiedlicher organischer Zu-
sammensetzung in ungleichen Mafie auf den Kostpreis (k) einwirken!

1 180c¢ + 20v = 200k

Unterstellt man eine Lohnerhohung von 50 %, also von 20 auf 30, so erhoht sich
ceteris paribus der Kostpreis auf:

1T 180c¢ + 30v = 210Kk,

was eine Steigerungsrate von 10 x 10
& 5 -——2)5()0—(-) =5 % bedeutet.
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sei ein Kapital niedriger organischer Zusammensetzung:

I 80c¢ + 120v = 200k

Steigt der Lohn auch hier um 50 %, so bedeutet dies in absoluten Betrigen eine
Steigerung von 120 auf 180 Einheiten.

I1 80c + 180v = 260k,

d. h. der Kostpreis erhéht sich um 60 oder 60 2)(0(1)00 =30 %, anstelle von § % im
Fall A,

Daran ist zu ersehen, warum sich Lohnerhéhungen in Branchen mit relativ
niedriger organischer Zusammensetzung, also mit hohem Lohnanteil (wie Bau,
Textilien, Dienstleistungen) stiarker auf den Kostpreis auswirken als in Branchen
héherer organischer Zusammensetzung (wie Chemie und Elektrotechnik).

Derartige ,,short-run*“-Analysen zeigen allerdings noch nicht die ganze Wahr-
heit. Der eben angestellte Vergleich der Wirkungen von Lohnerhdhungen bei Kapi-
talien unterschiedlicher organischer Zusammensetzung miifite beriicksichtigen, dafy
normalerweise auch kostensenkende Produktivitdtssteigerungen erzielt werden und
zwar in den einzelnen Branchen unterschiedlich schnell — was u. a. bestimmt ist
vom Stand der Kapitalakkumulation, vom jeweils erreichten Stand der Produktivi-
tit sowie von technischen und natiirlichen Bedingungen. Es zeugt daher von einer
totalen Befangenheit in der Welt der Erscheinungen, wenn das ,,Handelsblatt™ die
Schuld an der Inflation den Branchen mit den hochsten Preissteigerungen anlastet:

»Wer sind die Preistreiber in der Bundesrepublik? Die Industrie ist es nicht; ihre Preise stiegen
seit 1962 um ein knappes Viertel. Bei der Fahndung nach den wirklichen Preistreibern stoft
man sehr schpell auf die Sparten Dienstleistungen, Verkehr und Mieten. Auffaliend st auch,
daf vielfach jene Preise besonders kriftig anzogen, bei denen der Staat direkt oder indirekt die
Finger im Spiel hat* (80).

Quelle: Condor

hier zitiert nach Handelsblatt vom 15.10.1973
Wer sind die Preistreiber?

Preisanstieg von 1962 bis Mitte 1973
Lebenshaltung insgesamt 48 %

darunter:

Finzelhandel insgesamt 32%
Strom, Gas 57%
Verzehr in Gaststitten 77 %
Kino, Theater, Sport %1%
Mieten %4 %
Nahverkehr 97 %
Kfz-Reparaturen 114 %

80 ,»Handelsbaltt" vom 15.10.73
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Industrielle Erzeugnisse insgesamt 24 %

Chemie +0%
Elektrotechnik 15%
Eisen und Stahl 16 %
Kfz 19%
Ernahrungsindustrie 20 %
Textilien 27%
Maschinenbau 46 %

Allein mit der Feststellung der Tatsache, daff die grolen Konzerne relativ geringe
Preissteigerungen aufweisen, ist ihre Rolle in der permanenten Inflation sicherlich
nicht korrekt beschrieben. Vielmehr muf3 gleichzeitig das Faktum beriicksichtigt
werden, daB in diesen Betrieben normalerweise auch die grofiten Produktivitatsfort-
schritte erzielt wurden. Wenn das allgemeine Preisniveau fallen oder zumindest
stabil bleiben soll, dann miissen vor allem die Preise der Waren aus diesen Bereichen
sinken. Weil die Groflkonzerne jedoch die Preiskonkurrenz weitgehend zu eliminie-
ren vermochten, richten sich jhre nominellen Preise weniger nach den augenblick-
lichen Marktbedingungen als nach der innerbetrieblichen Kalkulation. D. h. sie
werden produktivititssteigerungen nur selten in Preissenkungen weitergeben.

Sinken aber die Preise ihrer Waren nicht, obwohl sie relativ im Wert gefallen
sind, so sind die Bereiche mit geringeren Produktivititsfortschritten gezwungen,
ihre Preise entsprechend zu erhéhen, sofern sie ihren relativen Anteil am Gesamt-
profit nicht schmilern lassen wollen (81). Wenn diese Schlufifolgerung korrekt ist,
dann kann der Ansicht des ,,Handelsblattes* entgegengehalten werden, daf gerade
die ,,Industrie** die Inflation dadurch verschulde, daf} sich Produktivitétssteigerun-
gen nicht in Preissenkungen niederschlagen. Der cost-push wird haufig als Symptom
dafiir angesehen, daf} die Arbeiterklasse ihren Anteil am BSP erhoht und ist daher
nach Wallich von einem demand-pull auf folgende Weise zu unterscheiden:

,,In einfachen Fillen kann man den vorhandenen Typ der Inflation daran erkennen, wie sich die
Anteile der Sozialpartner am Sozialprodukt verindern, bzw., was fast das gleiche ist, wie die
Gewinnspannen der Unternehmer sich verhalten. Nachfrageinflation erhoht die Gewinnspannen
und den Anteil der Unternehmer am Bruttosozialprodukt, Kostendruckinfaltion erhoht den
Anteil der Arbeitnehmer und reduziert die Gewinnspanne‘* (82).

Kompliziert wird die Angelegenheit dadurch, dafl z. B. hohe Lohnsteigerungen erst
eine Reaktion auf erhohte Preise darstellen konnen. Auferdem schliefit Wallich
nicht aus, da} beide Inflationstypen gleichzeitig wirksam sind. Dennoch glaubt er,
bestimmte Phasen der Inflation in den USA exakt ettikettieren zu konnen, deshalb:
,,Kann man — wie heute in den USA — eine klare Kostendruckinflation beobachten,
in der es den Unternehmern doch gelingt, die Preise schnell genug zu erhéhen, um

81 Zur Stiitzung unserer These miifite allerdings noch aufgezeigt werden, wie sich dieser
»Zwang* an der Oberfliche der Erscheinungen konkret darstellt.

82 H. C, Wallich ,,Inflation und Wachstum* in: ,,Wirtschaftswachstum durch Geldwert-
schwund? ¢, Verlag Ges, Recht und Wirtschaft, Heidelberg 1971, S. 15
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die Gewinne zu schiitzen oder sogar zu steigern“ (83). Wallich spricht also selbst
dann von einem ,Kostendruck®, wenn es den Kapitalisten gelingt, ihre Gewinne
,»sogar noch zu steigern!

Nach Wallich’s Auffassung ist normalerweise im Konjunktuiverlauf ein
Wechsel zwischen den Inflationstypen zu beobachten:

»Im Verlaufe eines Konjunkturzyklus ist der wahrscheinlichste Moment fiir den Beginn einer
Nachfrageinflation das Erreichen der Vollbeschiftigung., Da die Preise im allgemeinen flexibler
sind als Léhne, kann man in diesem Moment eine iibermifdige Nachfrage, sei es infolge Kredit-
expansion oder aus anderen Griinden, die Spanne zwischen Léhnen und Preisen erweitern. Die
Gewinnzargen wiirden dann steigen. Mehrere Griinde jedoch lassen eine baldige Steigerung der
jahrlichen Lohnerhdhung erwarten. Seitens der Unternehmer erfordert die wachsende Knapp-
heit an Arbeitskrdften hohere Lohne und Gehilter, was durch erh6hte Gewinne auch moglich
ist. Auf seiten der Arbeit wird ebenfalls die Vollbeschiftigung und aufierdem die Erhdhung der
Lebenshaltungskosten wirksam* (84).

Wallich selbst scheint Zweifel an dem Wert seiner Differenzierung gehabt zu haben,
denn er schreibt weiter:

,,Man kann natiirlich behaupten, daf die Nachfrageinflation der ersten Periode die Kosteninfla-
tion der zweiten Periode ,verschuldet® hat. Man kann weiter behaupten, daf die gesamte Infla-
tion als eine einzige Periode zu sehen ist, so daf® die ,Schuld® vermutlich diejenigen trifft, die die
Nachfrageinflation auslsten (85).

Logisch kann der Kostendruck von jeder Kosten-Art ausgehen — also auch von
Rohstoffen, Vorprodukten oder Anlagen. Daher begriindet eine Reihe von Okono-
men die Inflation mit der Preispolitik von Oligopolen und Monopolen. G. Haberler
wehrt sich jedoch entscheiden gegen diesen Ansatz:

,»Der Wunsch nach Unparteilichkeit in der Beurteilung verschiedener sozialer Gruppen tragt
zweifellos zu der weit verbreiteten Gewohnheit bei, neben den Gewerkschaften auch den Unter-
nehmermonopolen die Verantwortung fiir die Inflation zuzuschreiben.

Ich méchte jeden moralischen oder ethischen Unterton vermeiden, doch erscheint mir ein
grundlegender Unterschied zwischen der Wirkung der industriellen Monopole und Oligepole
einerseits und derjenigen der Gewerkschaften andererseits auf den Verlauf der Inflation zu
bestehen* (86).

Der angebliche Unterschied besteht nun in folgendem:

,Ich gebe ohne weiteres zu, daft Unternehmungsmonopole (insoweit sie tatsdchlich wirken und
nicht erfolgreich beschrinkt werden) die Preise auf einem hoéheren Niveau halten als dem, das
unter freier Konkurrenz bestiinde. Es besteht aber kein Grund zu der Annahme, daf derartige
Monopolpreise immer hoher hinaufgetrieben wiirden., Anders ausgedriickt wiirde die Einfiihrung
von zahlreichen Monopolen dort, wo friiher Konkurrenz geherrscht hat, zu Preiserh¢hungen

83 Ebd., S. 15

84 Ebd., S. 15

85 Ebd., S. 16

86 G. Haberler ,,Geldinflation, Nachfrageinflation, Kosteninflation™, in: ,,Stabile Preise in
wachsender Wirtschaft*, J. C. B. Mohr, Tiibingen 1960, S. 90
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fiihren und zu einem dauernden Druck auf Preiserh6hung ... Anderseits erscheint es als selbst-
verstindlich, dafs starke Gewerkschaften jedes oder jedes zweite Jahr wesentliche Lohnerh6hun-
gen durchzusetzen und dauernd das Niveau der allgemeinen Steigerung der Produktion per
Arbeitsstunde zu iiberschreiten suchen, ganz besonders in Industrien, in denen die Produktivitit
schneller wichst als anderswo* (87).

G. Haberler verfillt offenbar dem Irrtum, die relative Preisstabilitdt in den mono-
polisierten Sektoren fiir einen Beitrag zur allgemeinen Preisniveau-Stabilitit zu
halten. Da3 davon nicht die Rede sein kann, ist bereits gezeigt worden. Wenn
Haberler anschliefend die Gewerkschaften als preistreibendes Moment hinsteilt,
dann spricht er letztlich nur den politischen Charakter der cost-push-Theorie unum-
wunden aus: Jede Lohnerhshung bedeutet eine temporire Kostensteigerung. Die
Unternehmer kénnen daher stets argumentieren, dal sie Lohnerhohungen auf ihre
Preise abwilzen miifiten, sofern sie ihre Profite ni¢ht schmilern lassen wollten,

In seinem Jahresgutachten 1973 rechnete der Sachverstindigenrat jedoch vor,
daf} die verfiigbaren Reallohn-Erhéhungen mit 3 % nicht einmal den durch Produk-
tivititssteigerungen vorgegebenen Spielraum von 6,8 % auszuschopfen vermoch-
ten (88). Dennoch war 1973 in der BRD eine Inflationsrate von 7 % zu verzeich-
nen!

4.2 Der monetaristische Ansatz
4.2.1 Chicagoer Schule

Die offensichtliche Ohnmacht der an Keynes orientierten Wirtschaftspolitik, das
Inflationsproblem zu bewiltigen, hat vor allem in den USA seit Beginn der Prisiden-
tenschaft Nixon’s zu einer erneuten Renaissance quantititstheoretischer Ideen ge-
fithrt.

Als geistiges Zentrum der Neo-Quantititstheoretiker, neuerdings meist Mone-
taristen genannt, wird die Universitat Chicago angesehen, Die ,,Chicagoer Schule®
weist bestimmte Analogien zur ORDO-Liberalen ,,Freiburger Schule auf; ihre Ver-
fechter sind, wie die ORDO-Liberalen in der BRD, verbal ideologische Vertreter des
Mittelstandes, wiewohl sie faktisch das Grofikapital stiitzen.

4. 2.2 Stabilitit des privaten Sektor
Wie einst Say, so unterstellen die Monetaristen der kapitalistischen Wirtschaft auch
heute noch, trotz Weltwirtschaftskrise und sich stindig wiederholenden Konjunk-

turzyklen in allen kapitalistischen Staaten, eine Tendenz zum natiirlichen Gleichge-
wicht bei Vollbeschiftigung. Die grofie Depression wird noch als eklatanter Beweis

87 Ebd., S. 92
88 Siehe Sachverstindigenrat ,,Jahresgutachten** 1973/74, S. 92, Ziffer 123
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fiir die Richtigkeit dieser These angesehen, da Friedman entdeckte, dafl den Ein-
kommens- und Beschiftigungs-Riickschldgen eine Reduktion der Geldmenge um
33 % in der Zeit von Oktober 1929 bis April 1939 vorausgegangen war.

Der von Marx gefiihrte Nachweis, daR die Eigendynamik des kapitalistischen
Systems immer wieder zu Krisen fiihre, gilt bei den Monetaristen ebenso als iber-
wunden wie die Keynes'sche Interpretation der Konjunkturzyklen. Karl Brunner
schreibt,

,»daB die Dynamik des privaten Sektors im Grunde sehr stabil ist. Im besonderen wird verneint,

dafd die Dynamik den Hauptteil der beobachteten Schwankungen erkiidren kann. Die moneta-
ristische Position verneint somit die Behauptung, der vom privaten Sektor getragene dynami-
sche Prozef sei in wichtigen Bereichen instabil oder die Antizipationen der Geschiaftsweit
unterldgen unabhingig von grofen politischen Ereignissen oder politischen Mafinahmen grofien
Schwankungen. Der Sektor absorbiert Schocks und formt sie in eine stabilisierende Bewegung
um** (89).

Als Voraussetzungen fiir die Selbstregulierung der kapitalistischen Wirtschaft
werden genannt: Freie Konkurrenz — deshalb die vage erhobene Forderung der
Auflosung bestehender und Verhinderung neuer Monopolpositionen — und eine ge-
rechte Einkommens- und Vermogensverteilung — was immer darunter im einzelnen
zu verstehen sein mag,

4.2.3 Dominanz monetirer Impulse

Nach Ansicht der Quantitdtstheoretiker spielt das Geld im Wirtschaftsprozet die
dominierende Rolle. M. Friedman sieht sich in dieser Ansicht bestitigt durch seine
gemeinsam mit Anna Schwartz durchgefithrte Analyse der Geldgeschichte der USA
von 18671960 (90).

Darin war er zu der Erkenntnis gelangt, daf bedeutenden Anderungen des
allgemeinen Preisniveaus fast immer entsprechende Variationen der Geldmenge vor-
ausgegangen waren. Diese zeitliche Aufeinanderfolge wird als Beweis der Behaup-
tung ausgelegt, daf die Geldmenge (M) tatsichlich die aktive Rolle spiele und das
Preisniveau (P) sowie der Umfang der zirkulierenden Warenmasse (T) bei angeblich
nahezu konstanter Umlaufgeschwindigkeit des Geldes (V) nur passiv reagiere.

Fir J. Robinson besteht der Kern der Quantitidtstheorie denn auch lediglich
darin, daf sie die tautologische Quantititsgleichung M.V =P.T ,von links nach
rechts statt von rechts nach links* liest (91). Inzwischen wird allerdings die Mog-
lichkeit der Kausalitit ,,von rechts nach links** nicht mehr vollig bestritten, wenn-
gleich K. Brunner ihre Bedeutung stark herunterspielt:

89 K. Brunner ,,Die ,monetaristische Revolution® der Geldtheorie*, in: ,,Der neue Moneta-
rismus®, Hrsg., P. Kalmbach, Nymphenburger Verlagshandlung, Miinchen 1973, S. 75

90 M. Friedman, Anna Schwartz ,A Monetary History of the United States, 1867—1960,
Princeton 1963

91 J. Robinson ,,Quantijtdtstheorien: Alt und Neu®, in: ,,Der neue Monetarismus“, S. 139
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Immerhin, Wirkungen der umgekehrten Kausalitit treten auf, und zwar meistens iiber den
Termineinlagenquotienten und den Bargeldquotienten. Aber weit mehr als 50 % der wihrend
der Nachkriegsperiode in den Vereinigten Staaten beobachteten Variationen der monatlichen
Anderungen konnen durch die laufenden und die um einen Monat verzdgerten Anderungen der
Schatzamteinlagen bei Geschiftsbanken erklirt werden® (92).

Man erwartet volle Reagibilitit der Preise und Lohne bei Nachfrage-Anderungen
und eine exakte Steuerung der Kassehaltung nach ihrem realen Wert, mit anderen
Worten, man unterstellt eine stabile reale Geldnachfragefunktion. Nach Friedman
gibt es eine feste, wenn auch nicht prizise Beziehung zwischen der Wachstumsrate
der Geldmenge und der Wachstumsrate des nominelien Einkommen .Wyn - f(G). Die
Bezichung sei deshalb nichi prazise, weil zum einen Andéfungeén in dér Kassehal-
tung (es,wird angenommen, daf bei steigendem Realeinkommen die Kassehaltung
zunimmt) und zum anderen Anderungen in der Priferenzstruktur geben kann —

daher ist nicht die absolute, sondern die Geldmenge pro Produkteinheit relevant.

4. 2.4 Transmissionsmechanismius

Beziiglich ‘der Frage nach der Transmission autonomer monetérer Impulse auf den
realen Bereich sieht J. Robinson ein ,,mystisches Element* in der Quantititstheo-
rie: ,,Das blofle Vorhandensein einer bestimmten Geldmenge fordert irgendwie die
Ausgaben (93). Denn beispielsweise Friedman’s Darstellung des Transmissions-

mechanismus unterstellt, dafl eine Erhohung der Geldmenge d1rekt'1~1ﬁd_qua51 aut0~ -
matisch zu einer Ausweitung ‘der Nachfrage fihre, indem
sub]ekte versuchen ihre uberhohte Kasse

gewunschtes MaR zu reduzieren:

,,One individual can reduce or increase his cash balance only because another individual or
several others are induced to increase or reduce theirs; that is, to do the opposite of waht he
does. If individuals as a whole were to try to reduce the number of dollars they held, they could
not all do so, they would simply be playing a game of musical chairs, In trying to do no,
however, they would raise the flow of expenditures and of money income since each would be
trying to spend more than he receives; in the process adding to someone else’s receipts, and,
reciprocally, finding his own higher than anticipated because of the attempt by still others to
spend more than they receive. In the process, prices would tend to rise, which would reduce the
real value of cash balances; that is, the quantity of goods and services that the cash balances will
buy.

While individuals are thus frustrated in their attempt to reduce the number of dotlars they hold,
they succeed in achieving an equivalent change in their position, for the rise in money income
and in prices reduces the ration of these balances to their income and also the real value of
these balances. The process will continue until this ration and this real value in accord with
their desires** (94).

92 K. Brunner, a. a. O., S. 90

93 J. Robinson, ebd., S. 138

94 M. Friedman ,,Monetary Theory and Policy*, in: ,,Inflation, Hrsg. R. J. Ball und Peter
Doyle, Penguin Books L.td, Harmondeworth, 1970, S. 141
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Friedman kann hierfir allerdings weder vermittelnde Schritte noch Motivationen
angeben.

Dieser Mangel ist inzwischen formal, aber keineswegs iiberzeugend behoben.
Man behauptet nun folgenden Ablauf:

,»Gehen wir davon aus, daf die Geldmenge erhdht wird, indem die Zentralbank Offenmarkt-
kiufe titigt. Gleichgiltig wie die institutionelle Ausgestaltung der Offenmarktoperation ist,
wird das zu ciner Erhohung der Kurse bei den betroffenen Papieren fihren; oder anders herum
gesehen: nur eine Erhdohung der Kurse wird die Halter dieser Papiere veranlassen, sie zu ver-
kaufen. Mit der ErhShung der Kurse verbunden ist eine Senkung ihrer Rendite. (. . .) Der Kauf
der Offenmarktpapierc ergibt kein neues Gleichgewicht. Zwar wird angesichts der Kurssteige-
rung der Verkauf dieser Papiere und insofern auch die damit verbundene héhere Kassenhaltung
gewiinscht, aber doch nur in einem vorldufigen Sinne. Was nun einsetzen wird ist das, was man
als einen Substitutionseffekt bezeichnen kann: ein Umarrangement des Portefeuilles. Da die
Renditen der nicht am offenen Markt gehandelten Papiere von den Offenmarktoperationen
nicht beeinflufit werden, werden die Vermogensbesitzer versuchen, ihre jetzt zu umfangreichen
Kassenbestinde abzubauen, indem sie sich diesen Papieren zuwenden. Das wird wiederum deren
Kurs in die Hohe treiben, denn der Bestand solcher Papiere ist in einem bestimmten Zeitpunkt
begrenzt, Fiir die Anpassung der Vermogensstruktur ist jedoch auch damit noch kein Ende
erreicht, Die Senkung der Wertpapierertrige — ein Vorgang, von dem angesichts der Substitu-
tionsbeziehungen keine Art von Wertpapier ausgeschlossen ist — bleibt nicht ohne Einfluf auf
die Preise des Realvermégens. Da sich die Nachfrage nach Realvermégen erhoht, ist hier mit
einer PreiserhShung zu rechnen, Das ist der Punkt, wo auf verschiedene Weise die Ubertragung
des monetiren Impulses auf den realen Sektor einsetzt® (95).

. Durch einen monetidren Impuls veridndern sich also zunichst die relativen Preise der
- verschiedenen Wertpapiere, des fiktiven Kapitals. Die Halter dieser Papiere reagieren
- angeblich sofort und vor allem uneingeschrinkt — u. a. auch durch Erwerb von
i realem Kapital. Hierdurch werde die Nachfrage und damit das Preisniveau in Sek-
- tor I steigen, was seinerseits den Konsum und damit die Produktion von Sektor II
- erhdhen werde. Am entscheidenen Punkt des Ubergangs monetiren Impulses auf
das reale Kapital und den Konsum kommt auch dieser Erkldrungsansatz iiber einen
. Versicherungs-Charakter nicht hinaus. M. Friedman und David Meiselman haben
. nun eine neuere Untersuchung vorgelegt, welche

" ,anhand umfangreicher statistischer Tests amerikanischer Daten seit 1897 (zeigt), daf mit
Ausnahme der dreiBiger Jahre die Geldmenge stets ein besserer Indikator fiir den Konsum
gewesen ist als die autonomen Ausgaben. Diese Ergebnisse werfen ein bedeutsames theoreti-
sches Problem auf, Denn sie implizieren, dafl jede Verdnderung der Geldmenge, auch wenn sie
keinen Vermogenseffekt hat, nichtsdestoweniger den Konsum beeinflufft. Die Schwierigkeit,
diesen Zusammenhang zu verstehen, war der Hauptgrund fiir die Unzufriedenheit von Keynes,
Wicksell und anderen Einkommenstheoretikern mit der Quantititstheorie. Sie stellt auch heute
noch den Kern des Widerstandes gegen die Quantitatstheorie dar** (96).

Es ist sehr fraglich, ob ein — erwartungsgemifd zeitlich begrenztes — Absinken der
Wertpapierertrage geniigend Kapitalisten dazu veranlassen kann, Realkapital zu er-

95 P. Kalmbach ,,Der neue Monetarismus*, S. 26
96 H. G. Johnson, a. 2. O., S. 51
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werben, zumal dessen zukiinftiger individuelier Ertrag gar nicht exakt vorherbe-
stimmt werden kann.

Zudem bleibt in dieser Theorie sehr unbestimmt, ob eine Geldmengenaus- :
weitung hauptsichlich den Produktionsumfang ausdehnt oder vornehmlich das |
Preisniveau erhoht. ,,Auf kurze Sicht*, so Friedman, ,,die allerdings fiinf oder gar '
zehn Jahre betragen mag, (!), berithren monetire Anderungen hauptsichlich den ..
Output. In Jahrzehnten betrachtet, beeinflufft die monetire Wachstumsrate vor .
allem die Preise® (97).

Im Gegensatz zu Keynesianern (P. Samuelson: ,,Eine milde Inflation schmiert
die Rider der Industrie (98) ) erhoffen sich Monetaristen von permanenten Preis- |
steigerungen also keine langfristige Stimulans fiir das BSP, es sei denn, es handele :
sich um einen sich laufend beschleunigenden Prozef: :

,,Eine vorausschbare Inflation ist in keiner Weise dem Wachstum forderlich, weil sich jeder
darauf einstellen kann, Wenn die Preise jahrlich um 3 Prozent steigen und alle Leute wissen, daf
sie um 3 Prozent steigen werden, dann ist auch der Zins entsprechend héher. Auch die Lohne,
die dann einer Gleitklausel unterliegen werden, steigen mindestens um 3 Prozent — kurzum,
man pafSt sich an, und all das wird dem Wachstum in keiner Weise forderlich sein.

Deshalb ist die einzige Art von Inflation, die vielleicht zu einem Anschein von Wachstum
beitragen konnte, eine Inflation, die schneller als erwartet ablduft. Dann kann man die Leute
eine Zeitlang iiberlisten. Man kann die Arbeiter glauben machen, ihre L6hne seien hdher als sie
es in Wirklichkeit sind, und so kann man die Leute dazu bringen, mehr zu arbeiten, als sie
eigentlich wollen. Aber das kann man auf die Dauer nur schaffen, wenn man von 2 Prozent
Preissteigerung iibergeht auf 5 Prozent, auf 8 Prozent, auf 15 Prozent. Aber das kann man nicht
unbegrenzt tun* (99).

Friedman ist insofern zuzustimmen, als vor allem lohnintensive Branchen an der
Inflation wenig profitieren wiirden, falls es den Arbeitern tatsichlich gelinge, die
zukiinftige Preissteigerungsrate in den Lohnkdmpfen voll zu antizipieren. Doch bei
einem sich beschleunigenden Inflationsprozef ist das in der Realitit nicht immer
moglich. Zudem gibt es eine Reihe von sozialen Gruppen mit fixierten Einkommen,
denen keine Kampfmittel zur Durchsetzung der Antizipation von Verteuerungen
der Lebenshaltung zur Verfiigung stehen. Zumindest auf deren Schultern wiirde eine
ansonsten von breiten Schichten antizipierte Inflation ausgetragen werden. Der
Wert ihrer Einbuflen an realen Einkommen wiirde in einem solchen Fall von ande-
ren Gruppen angeeignet werden — was zwar eine partielle Umverteilung, aber keine
Ausweitung des BSP bedeutete.

97 M. Friedman ,,Die Gegenrevolution in der Geldtheorie*, in: ,,Der neue Monetarismus‘
98 P. A. Samuelson, a. a. O., Bd. I, S. 339
99 M. Friedman, in: ,,Die Zeit"* vom 9.5.1969
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4.2.5 Probleme diskretiondrer Konjunktursteuerung

Auf Grund ihrer Aussage, dal die Geldmenge von entscheidender Bedeutung fiir
den Wirtschaftsprozefy sei, wire zu erwarten, dal Monetaristen die Geldpolitik als
wichtigstes Instrument staatlicher Wirtschaftslenkung propagieren. Stattdessen er-
heben sie aber die Forderung, der Staat solle sich jeglicher Intervention enthalten,
weil sie ,,glauben, daB es Beweise dafiir gibt, dall die Versuche von Regierungen,
sich in die Wirtschaft einzumischen, weitgehend erfolglos blieben. Eine solche Ein-
mischung hat eher Probleme geschaffen (...) Da® wir unstabile Verhiltnisse
hatten, liegt teilweise daran, dafl die Regierungen Instabilitit geschaffen hat (100).
Die ,,bad King-John-Theorie® lautet also: nicht das kapitalistische Wirtschafts-
system ist in sich instabil, sondern all die Regierungen in simtlichen kapitalistischen
Staaten, die periodische Krisen des Systems erlebten und noch heute miterleben
miissen, tragen in relativ gleichen Zeitabstinden diese Instabilitit erst durch eigene
Unzuldnglichkeit von auflen in den Wirtschaftsprozef hinein!

Zu Recht sehen die Monetaristen in der Wahl geeigneter Konjunkturindika-
toren eines der ungelosten Probleme kapitalistischer Wirtschaftssteuerung. Ein sol-
cher Indikator hitte nach ihrer Auffassung die Aufgabe, priazise und unverziiglich
anzuzeigen, welcher Einfluf jeweils vom Geldsektor auf den realen Bereich ausgeht.

Die von Keynesianern bevorzugten Konjunkturindikatoren Zinsniveau und
Bankenliquiditdt lehnen Monetaristen ab, nicht ohne Grund. Denn beispielsweise
just in der Geburtsstunde der ,,vulgiren® Quantititstheorie, als die amerikanischen
Edelmetalle die Geldmenge in Europa aufblihten, stieg hier der Zinsfu! Deshalb
wird das Geldvolumen bzw, die sog. monetary base (Zentralbankgeld) als Indikator
vorgeschlagen,

Damit ergeben sich jedoch zwei neue Probleme. Zum einen ist es nahezu
unmoglich, eine vollkommen befriedigende Abgrenzung dessen zu finden, was unter
Geld zu verstehen wire. Die Tatsache, da die Bundesbank bereits mehrmals ihre
diesbeziiglichen Definitionen geindert hat, ist ein Symptom dieser Schwierigkeit.
H. G. Johnson unterscheidet vier Hauptrichtungen der Geld-Definition:

,»Am einen Ende der Skala stehen dabei jene Theoretiker, die das Hauptunterscheidungskrite-
rium des Geldes weiterhin in dessen Tauschmittelfunktion sehen und es als Wihrungsgeld zuziig-
lich der berichtigten Sichtdepositen definieren. (.) Thnen am néchsten kommen die Quantitats-
theoretiker der Chikago-Schule, die die Geldfunktion etwas allgemeiner als temporire ,,Durch-
gangsstation* der Kaufkraft auffassen. Fiir ihre empirischen Untersuchungen zihlen sie zum
Geld das Wihrungsgeld sowie sdmtliche Bankdepositen : . . Beiden Richtungen liegt die Ansicht
zugrunde, daf es eine stabile Geldnachfrage — d. h. eine stabile Funktion der Umlaufgeschwin-
digkeit des Geldes — gibt, .. Eine dritte Richtung, . . umfafit alle jene Theoretiker, die von der
Ahnlichkeit zwischen Geld und anderen monetisierbaren Vermogensobjekten bzw. Methoden
der Finanzierung von Giiterkdufen derart iiberzeugt (sind), dafh sie das herkdmmliche Geldkon-

zept zugunsten eines wesentlich breiteren Finanzkonzepts. . ablehnen. . . . Die eigentliche Aus-
einandersetzung der letzten Jahre ist jedoch ... von einer vierten Schule bestimmt gewesen,
100  Ebd.
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Diese Schule beschiftigte sich vor allem mit den Riickwirkungen des umfangreichen Bestands an
liquiden Vermogensobjekten, die in enger Substitutionsbeziehung zum Geld stehen, auf die
Umlaufgeschwindigkeit des Geldes™ (101).

Zum anderen ist die monetaristische Behauptung sehr umstritten, daff der Geldan-
gebotsmultiplikator, d. h. die Umlaufgeschwindigkeit des Geldes, relativ konstant
sei (dies wurde vor allem bis in die dreifBiger Jahre angenommen) und eher der
Bewegung des Geldvolumens folge denn sie konterkariere. So schreibt M. Friedman:

,,Als die Geldmenge in den Vereinigten Staaten von 1929 bis 1933 um ein Drittel sank, ging
auch die Umlaufgeschwindigkeit zuriick. Wenn die Geldmenge schnell ansteigt, so nimmt auch
die Umlaufgeschwindigkeit in fast jedem Land schnell zu* (102).

J. Siebke und M, Willms fithrten eine entsprechende Untersuchung der Entwicklung
des Geldangebotes in der BRD fiir den Zeitraum von 1958 bis 1968 durch. Sie
kamen dabei zu folgendem, der monetaristischen Theorie widersprechenden Er-
gebnis:

Das Geldangebot in der Bundestepublik Deutschland

Zeitliche Entwicklung von Geldmenge, Geldbasis und Multiplikator
1958 I bis 1968 II
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101 H. G. Johnson, a. a. Q., 8. 45
102 M. Friedman ,,Der neue Monetarismus®, 8. 58
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Jahrliche Wachstumsraten von Geldmenge, Geldbasis und Multiplikator
1959 1 bis 1968 II
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,»Ein erster Blick auf diese Entwicklung scheint erkennen zu lassen, daf} (1) iiber den gesamten
Zeitraum die Ausdehnung der Geldmenge im wesentlichen von der Geldbasis getragen wurde,
(2) der von Saisonschwankungen iiberlagerte Aufwirtstrend in der Geldmenge relativ stabil war,
wihrend Geldbasis und Multiplikator im kurzfristigen Ablauf in der Periode 1959 bis 1961 und
seit 1967 — zwei ausgeprigte, jeweils zueinander entgegengesetzt verlaufende Schwankungen
aufweisen, die sich damit zumindest zum Teil in ihrem Einfluff auf die Geldmenge kompensiert
haben, Da jedoch solche Interpretationen nur allzusehr von dem Mafistab der graphischen
Darstellung beeinflufy werden konnen, sind zusitzlich in Figur 2 die jahrlichen Wachstumsraten
der drei Grofen dargelegt, Hierbei ist fiir jedes Quartal die Wachstumsrate gegeniiber dem
gleichen Quartal des Vorjahres berechnet. Dies hat den Vorteil, daf} die Saisonschwankungen
ausgeschaltet werden, Dabei zeigt sich, daBl die Entwicklung der Geldmenge keineswegs gleich-
mifig gewesen ist, sondern eindeutig zyklische Schwankungen aufweist, die bis 1962 und seit
1967 mit denen des Multiplikators und in den dazwischen liegenden Jahren mit denen der
Geldbasis korrespondieren® (103).

Ein weiteres schwieriges Problem diskretionirer Konjunktursteuerung liegt nach
Ansicht M. Friedman’s darin, da® die Bezichung von Geldvolumen und Einkom-
mensniveau nicht offen zutage treten,

,,weil es Zeit braucht, bis Anderungen des monetiren Wachstums das Einkommen beeinflussen,
und diese Zeit selbst ist variabel (.. ) Eine Anderung der monetiren Wachstumsrate fithrt im
Durchschnitt etwa zwei bis drei Quartale spiter zu einer Anderung der Wachstumsrate des
nominellen Einkommens* (104).

103 I. Siebke und M. Willms ,,Das Geldangebot in der Bundesrepublik Deutschland, in:
,,Der neue Monetarismus®, S, 278 ff,
104 M. Friedman, ebd., S. 63
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Friedman unterscheidet zwischen inside-lag und outside-lag. Der inside-lag bezeich-
net die Zeit zwischen dem Auftreten und dem Erkennen konjunktureller Verdnde-
rungen, der zweite meint die Zeit zwischen Mitteleinsatz und Mittelwirkung kon-
junktursteuernder Mafinahmen. Mehrere Autoren dufierten jedoch die Ansicht,

,dafl Friedman’s Vergleich zwischen den Wendepunkten in der Verdnderungsrate des Geld-
volumens und den Wendepunkten im Niveau der wirtschaftlichen Aktivitdt methodisch nicht
schliissig sei. Bei threm Vergleich der Wendepunkte in der Verdnderungsrate des Geldvolumens
und der Verdnderungsrate des Gesamtoutputs stellen sie nidmlich fest, daB sich Geldvolumen
und Gesamtoutput im Zyklus in etwa simultan veridndert haben* (105).

Auf Grund der Annahme, dal die Wirkungsverzdgerungen monetirer Mafinahmen
{outside-lags) von Zyklus zu Zyklus sehr unterschiedlich seien, besteht nach mone-
taristischer Ansicht permanent die Gefahr pro-zyklischer Steuerung. Deshalb seien
die von Keynesianern priferierten fiskalpolitischen Manahmen der Konjunkturver-
steuerung abzulehnen. Deren Wirkung beruhe qualitativ auf ihrem Einfluf} auf die
Geldmenge, der aber quantitativ nicht ausreichend exakt voherbestimmbar sei. Das
daraus resultierende Dosierungsproblem wird in der Praxis als unldsbar angesehen.
Um Fehlsteuerungen zu vermeiden, miifiten Eingriffe in den Wirtschaftsprozefs ab-
gelehnt werden. Die staatlichen Instanzen sollten sich vielmehr lediglich darauf
beschrinken, die Geldmenge jihrlich um einen allen Wirtschaftssubjekten vorher-
sehbaren Prozentsatz auszuweiten. Wie groft dieser sein sollte, wird jedoch weder
exakt bestimmt — die Angaben schwanken meist zwischen 2 % und 5 %, (M. Fried-
man nennt 4 %) — noch ausreichend begriindet. Diese Frage wire aber von zentraler
Bedeutung, zumal angenommen wird, dafy der Zuwachs des Geldvolumens auch die
Entwicklung des Outputs mitbestimmt.

4.2.6 Steuerbarkeit der Geldmenge

Die monetaristische Theorie behauptet eine tatsichliche Steuerbarkeit der Geld-
menge durch den kapitalistischen Staat:

,under present conditions in the United States, the Federal Reserve System essentially deter-
mines the total quantity of money; that is to say, the number of dollars of currency and
deposits available for the public to hold. Within very wide limits, it can make this total anything
it wants it to be* (106).

Der um dieses Problem schwelende Streit ist beinahe so alt wie die Quantititstheo-
rie iberhaupt. Schon Thomas Tocke hatte in seiner Auseinandersetzung mit
Ricardo’s ,,currency-principle* erklirt: , Die Bank hat keine Macht, nach eigenem
Willen den Betrag der Noten (gemeint sind hier Banknoten, nicht Staatspapiere,
0. E. D.) in der Hand des Publikums zu erweitern; sie hat die Macht, den Notenbe-

105 H. G. Johnson, a. a. O., S. 68
106 M. Friedman ,,Monetary Theory and Policy*, S. 140
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trag in der Hand des Publikums zu vermindern, aber nur vermittelst einer gewalt-
samen Operation® (107). Solche Operationen wurden dann in England 1847 und
1857 (s. 0.) auch mit ,,Erfolg* durchgefithrt! Marx stimmte mit der Ansicht Tocke’s
iiberein: ,,Die Menge der zirkulierenden Noten richtet sich nach den Bedirfnissen
des Verkehrs, und jede itiberfliissige Note wandert sofort zuriick zu ihrem Ausge-
ber* (108).

Auch unter den Bedingungen der moderen Geldsysteme ist es den kapitalisti-
schen Staaten nicht moglich, die Geldmenge beliebig zu steuern, was von der Mehr-
heit der biirgerlichen Okonomen auch anerkannt wird. So schreibt C. Kéhler:

,,Eine Verdnderung der Geldmenge ist vom Willen der Nichtbanken und nicht vom Willen der
Zentralbank abhingig. Wenn die Nichtbanken ihre Geldmenge erh6hen mochten, so ist das
angesichts eines Vielfachen an Geldkapital, das auch noch zu einem Teil near money enthilt,
jederzeit moglich. Die Nichtbanken kdnnen auch, wenn sie es wiinschen, ohne weiteres die
Geldmenge verringern; sie brauchen Noten, Minzen oder Sichteinlagen nur im Bankensystem zu
binden* (109).

C. Kohler geht sogar so weit, die Moglichkeit der Geldmengenreduzierung per
Kreditrestriktioner: in Frage zu stellen:

,Tatsichlich aber braucht ein solcher Eingriff die Geldmenge iiberhaupt nicht zu berithren.
Wenn der Kreditbestand zuriickgeht, dann entspricht dieser Schrumpfung eine Abnahme der
Einlagen. Welche Teile der Einlagen davon tangiert werden, ob die Geldmenge oder das Geld-
kapital, kann a priori nicht gesagt werden, Das ist allein abhingig vom Verhalten der Nicht-
banken* (110).

Im Zeichen multinationaler Konzerne und Bankverbindungen erscheint es ohnehin
als Anachronismus, von einer nationalen Geldmengensteuerung Wesentliches er-
warten zu wollen. Die jiingsten Ereignisse in der BRD haben erneut gezeigt, daf} es
den internationalen Konzernen in erheblichem Umfang gelingt, inlindische Liquidi-
tdtsbeschrinkungen zu umgehen. So bekennt denn auch ein Praktiker, der es eigent-
lich wissen miifite, ndmlich das Direktoriumsmitglied der Deutschen Bundesbank,
H. Irmler, seine Institution konne ,,sich weder darauf festlegen, noch kdnnte sie es
mit auch nur einiger Sicherheit erreichen, das Geldvolumen kontinuierlich um eine
bestimmte Zuwachsrate steigen zu lassen, so sehr sie das erstreben mag® (111). Er
begriindet seine Ansicht mit ,,den verschiedenen Durchkreuzungsmoglichkeiten der
Geldpolitik: Okonomisierung der Kassenhaltung im Publikum (Aktivierung von
,»idle’” money), Aktivtausch im Banksektor (Substitution der freien Liquidititsre-
serven durch Zentralbankgeld), Auslandsverschuldung deutscher Unternehmer und
Ausweitung des Lieferantenkredits, storende Devisenbewegungen im System fester

107 T. Tooke, hier zitiert nach K, Marx ,,MEW* 25, S, 540

108 K. Marx, ebd., S. 540

109 C. Kéhler ,,Geldwirtschaft®, Duncker und Humblot, Berlin 1970, S. 231
110 Ebd., S. 231

111  H. Irmler, in: ,,Der Volkswirt* Nr. 2/72
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Wechselkurse* (112).

Ein besonders markantes Beispiel aus der Geldgeschichte der BRD veran-
schaulicht die Berechtigung dieser Stellungnahme: 1955 hatte selbst die Stillegung
auferordentlich umfangreicher Steuergelder zugunsten spiter vorgesehener
Riistungsausgaben keinerlei abkithlende Wirkung auf die zum fraglichen Zeitpunkt
tiberhitzte Konjunktur ausiben konnen. Die Bank Deutscher Linder bemerkte
dazu:

,Der Wirtschaftsorganismus verstand es offenbar, den ,Blutentzug’, den er durch die hohen
nicht wieder verausgabten Steuern erlitt, auszugleichen. Teilweise geschah das durch einen
erhohten Auslandsabsatz, der seinen Niederschlag im Zahlungsbilanziiberschuft und der damit
verbundenen Vergroflerung des Geldvolumens aufgrund von Devisenzugidngen fand. Entschei-
dend aber war die fortdauernde Zuflucht zum Kredit. Mancherlei Anzeichen sprechen dafir,
dafb die anhaltend starke Tendenz zur Kreditexpansion in ursdchlichem Zusammenhang mit den
Uberschiissen des offentlichen Haushalte steht: Die Wirtschaft holte gewissermafien ais Kredit
wieder herein, was ihr der Staat in Form von Steuern nimmt und nicht wieder in Gestalt von
entsprechenden Ausgaben zuleitet* (113).

Auf derartige Einwinde reagieren die Monetaristen mit dem Hinweis, daff diese
Probleme durch eine zweckmifige Umgestaltung der gegenwirtigen Geldsysteme
behoben werden konnten.

Sie schlagen vor, den Geschiftsbanken eine 100 %ige Reserveverpflichtung
aufzuerlegen. Damit soll sichergestellt werden, daf der Staat bzw. die Notenbanken
oder besser noch speziell hierfiir einzurichtende ,,brokerage firms* per Offenmarkt-
-Politik die jeweils erforderliche Geldmengenpolitik prazise durchfithren konnen.
Dariiberhinaus miiiten vor allem die Wechselkurse freigegeben werden, um stofiar-
tige internationale Geldbewegungen auszuschliefien.

4.2 7 Dichotomie

In seiner Auseinandersetzung mit der neoklassischen Preistheorie hatte Keynes den
Widerspruch in der ,klassischen Dichotomie® aufgegriffen, wonach die relativen
Preise durch Angebot und Nachfrage, das absolute Preisniveau aber von der Geld-
menge und deren Umlaufgeschwindigkeit bestimmt werde. Keynes schreibt:

»Solange sich Okonomen mit dem beschiftigen, was die Preistheorie genannt wird, waren sie
gewohnt zu lehren, dafy die Preise durch die Bedingungen des Angebotes und der Nachfrage
beherrscht werden ... Wenn sie aber ... zur Theorie des Geldes und der Preise iibergehen,
héren wir nichts mehr von diesen schlichten, aber verstindlichen Begriffen und gehen iiber in
eine Welt, in der die Preise durch die Menge des Geldes, durch ihre Einkommenumlaufsge-
schwindigkeit, durch die Umlaufsgeschwindigkeit im Verhaltnis zur Menge der Transaktionen,

112 Ebd.
113 Bank deutscher Linder, hier zitiert nach: H. Roper ,,Geschichte der D-Mark‘, Fischer-
Verlag Frankfurt a. M, 1968, S. 78
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durch Hortung, durch erzwungenes Sparen, durch Inflation und Deflation et hoc genus omne
beherrscht werden . .. ““ (114). (Hervorh, K)

Uber diesen Aspekt ist auch nach Keynes noch heftig diskutiert worden, wobei sich
besonders Don Patinkin engagiert hatte. Seiner Auffassung nach besteht das wesent-
liche Argument gegen die Dichotomie darin,

,,dal zwischen der klassischen Werttheorie, nach der Konsumgiiternachfrage und -angebot allein
von den relativen Preisen und nicht auch vom Realwert der Kassenhaltung der Wirtschaftssub-
jekte abhingen, und der Quantititstheorie des Geldes, nach der die Abhéingigkeit der Ausgaben
vom Realwert der Kassenhaltung jenen Mechanismus herstellt, durch den die Geldmenge das
stabile Gleichgewichtspreisniveau bestimmt, cin logischer Widerspruch vorlige . .. Seiner Mei-
nung nach ist eine Uberwindung dieses Widerspruchs und damit eine Rettung der klassischen
Theorie allein dadurch méglich, dal die Nachfrage- und Angebotsfunktionen nicht nur von den
relativen Preisen, sondern auch von der realen Kassenhaltung abhingig gemacht werden® (115).

Eine Begriindung der relativen Preise durch das Verhiltnis von Angebot und Nach-
frage unterstellt, daff die Waren ohne Preis in die Zirkulation treten. Wie Marx
jedoch nachzuweisen vermochte, werden durch das Marktgeschehen zwar per-
manent Schwankungen der wirklichen Marktpreise um eine Basisgrofte, den durch
Arbeit bestimmten Wert, hervorgerufen. Der Wert aber wird in der Produktion,
nicht jedoch in der Zirkulation bestimmt,

Bei der Begriindung des absoluten Preisniveaus unterstellt die Neoklassik
wiederum, daff das Geld ohne Wert in den Kreislauf eintrete, denn nach ihrer
Darstellung steht einer gegebenen Menge an Waren (und Dienstleistungen) eine
autonom bestimmte Geldmenge gegeniiber. In der Zirkulation werde das quantita-
tive Verhiltnis beider Grofen ermittelt und damit das absolute Preisniveau be-
stimmt. In realite kann der Staat die nominelle Geldmenge zwar innerhalb gewisser
Grenzen, jedoch keinesfalls beliebig steuern.

Wie Marx im Zusammenhang mit dem Geldumlauf darstellt, erscheinen die
Gesetze der Geldzirkulation beim Wertzeichen umgekehrt und auf den Kopf ge-
stellt: ,,Wihrend die Quantitit des zirkulierenden Goldes steigt oder féllt mit dem
Steigen oder Fallen der Warenpreise, scheinen die Warenpreise zu steigen oder zu
fallen mit dem Wechsel in der Quantitit des zirkulierenden Papiers” (116). Es ist
nun nachzuvollziehen, warum Marx in diesem Zusammenhang von scheinbaren
Preissteigerungen spricht: Gold war Mafstab der Preise geworden als fixiertes Quan-
tum seiner selbst. Weil es als Zirkulationsmittel selbst nur Reprisentant von Wert
ist, kann es in dieser Funktion durch andere Wertzeichen ersetzt werden. Zirkuliert
Papiergeld in dem Umfang, in dem Gold zirkulieren wiirde, dann reprisentiert es
tatsichlich seinen Nennwert., Ubersteigt jedoch seine nominelle Quantitit die des
potentiell erforderlichen Goldes, wo wird das Repridsentationsverhiltnis Papier-
geld/Gold gestort. Ein bestimmtes Wertzeichen vertritt dann faktisch eine geringere
Goldmenge und damit weniger Wert als vorher.

114 J. M. Keynes, a. a. O,, S, 247
115 H. G. Johnson, a. a. O., S. 26 f,
116 K. Marx, MEW 13, S. 100
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Der gesunkene Tauschwert des Wertzeichens gegenitber dem Gold spiegelt sich
aber auch im gleichen Mafie gegeniiber allen anderen Waren wider. Wihrend also die
nominellen (absoluten) Preise der gesamten Warenwelt steigen, dndert sich am
Tausch-Verhiltnis des Goldes mit den anderen Waren nichts, d. h. die relativen
Preise bleiben auch bei iiberhdhter Papiergeld-Zirkulation unverindert.

Abstrahiert man zunichst von den konkreten Bedingungen der Preisniveau-
-Transformation, dann bleibt als Resultat einer ibermafiigen Ausdehnung der Wert-
zeichen-Zirkulation lediglich eine nominelle Preisinderung simtlicher Waren, ein-
schliefilich des Goldes. Eine bestimmte Menge Gold, die vorher von sage 1 DM
reprisentiert wurde, wird nun beispielsweise von 2 DM reprisentiert — und eine
bestimmte Ware, deren Preis urspriinglich 1 DM war, kostet nun 2 DM. Die relativen
Wertverhiltnisse der Waren bleiben unverindert. Was sich 4dndert ist deren nomi-
neller Ausdruck.

Die ,,klassische Dichotomie® ist also insofern berechtigt, als eine Manipula-
tion der zirkulierenden Geldmenge sehr wohl das absolute Preisniveau beeinflussen
kann, ohne — zumindest theoretisch — gleichzeitig die relativen Preise verdndern zu
miissen. Gelingt es gewissen Wirtschaftssubjekten bzw. dem Staatsapparat, die nomi-
nelle Geldmenge relativ zu erhdhen, so kénnen sich daraus unter bestimmten Vor-
aussetzungen Ubernachfrage und damit inflationistische Tendenzen ergeben. Die
Beseitigung des Geldschopfungsmechanismus innerhalb des Bankensystems und eine
verbesserte Kontrolle von Devisenstromen sind daher sicher brauchbare Schritte zur
Beseitigung der Inflation. Sie wiren-jedoch keineswegs hinreichend — schon deshalb
nicht, weil nicht alle Preissteigerungen auf einen ,,demand-pull® zuriickzufiihren
sind (Stagflation!).

Offene Fragen bleiben in diesem Zusammenhang der Transmissionsmechanis-
mus solcher monetirer Impulse auf den realen Bereich sowie der Grad der von den
Monetaristen behaupteten ,,Neutralitdt des Geldes®. Denn in der Realitit verlduft
die Transformation der Preise nicht synchron. Gerade dieser Umstand macht die
Inflation einerseits zu einer Quelle von Extraprofiten und andererseits zu einer
O6konomischen und politischen Gefahr. Das Nichterkennen des Sachverhaltes, dafy
Wertzeichen nur als Zirkulationsmittel dienen k6nnen, sofern sie Gold, d. h. Wert
repriasentieren, fithrt dariiber hinaus zu der Fehleinschitzung, das Gold total und

ersatzlos entmonetisieren zu kénnen.
Solange in einem Staat die Inflationsrate unterhalb eines gewissen Limits

bleibt, konnen die Wertzeichen sowohl die Zirkulationsmittel- als auch die Schatz-
funktion erfiillen. In Perioden politischer und 6konomischer Stabilitdt wird das
Gold daher kaum in Erscheinung treten. Das macht es verstindlich, dafi in solchen
Phasen stets eine grofiere Anzahl von Okonomen zu der Anschauung gelangt, dafl
der Moment gekommen sei, das Gold als Wahrungsmetall endgiiltig zu eliminieren.
Die gegenwirtige faktische Aktivierung des Goldes zeigt jedoch erneut, dafy davon
nicht die Rede sein kann (117).

117 Man erinnere sich etwa der Neubewertung der italienischen Wahrungsgold-Reserven zu
»freien Marktpreisen bei der Absicherung eines BRD-Kredits!
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Schiieflich ist zu bemerken, daf® fiir Monetaristen ein gewisser intellektueller
Reiz darin zu liegen scheint, alle Inflationen der Vergangenheit und Gegenwart auf
eine gemeinsame Ursache zuriickfihren zu wollen. Wird dann eine Fehlsteuerung
der Geldmenge als Ursache ,,erkannt”, so erscheinen allgemeine Preissteigerungen
quasi als Produkt einer technischen Panne; die permanente Inflation ist dann nicht
linger Ausdruck sozialer Kdmpfe. Indem die Geldmengenvariation ,,zur alleinigen
Ursache der Preisniveauverinderungen erklidrt wird, ist der Okonom aus der Ver-
pflichtung entlassen, sich um andere Ursachen der Preisniveaverhthung zu kim-
mern und auch davon, die Ursachen der Geldmengenvariation zu beriicksichtigen.
Ob Krjegsfinanzierung durch Bedienen der Notenpresse oder Offenmarktkiufe
seitens der Zentralbank vorliegen, scheint ohne Belang* (118).

5. Isolierte Inflationstheorien
5.1 Importierte Inflation

Neben den oben abgehandelten Inflationstheorien existiert eine Reihe weiterer Er-
klirungsansitze des permanenten Preissteigerungsprozesses, die jedoch einen geld-
theoretischen background vermissen ldt. Hiufig wird die Inflation in Beziehung
mit einem der wirtschaftlichen Ziele: Aufenhandelsgleichgewicht, Vollbeschifti-
gung oder wirtschaftliches Wachstum gesetzt, also mit jenen Elementen, die ur-
springlich gemeinsam als ,,magischer* Problemkreis interpretiert worden waren.
Die Theorie der ,,importierten Inflation* zielt auf Einflisse ab, welche inter-
nationale Handelsverflechtungen auf das inlindische Preisniveau ausiiben:
1. Einkommenseffekt
Steigt bei den Handelskonkurrenten eines Landes A das Preisniveau, bzw. steigt es
dort schneller als in A, so ergibt sich bei festen Wechselkursen fiir dessen Aufien-
handel folgende Situation: Die Waren des Auslandes werden relativ teuer, was einer-
seits den Export aus A erleichtert, da verbilligt, und andererseits den Import aus
den Konkurrenzlindern erschwert, da verteuert. Somit ,,verbessert** sich die Han-
delsbilanz von A. In diesem Land erhoht sich infolgedessen die Summe der wirt-
schaftlichen Aktivititen und das inlindische Einkommensniveau steigt. Die Nach-
frage expandiert nun auch vom Inland her. Bei hoher Kapazititsauslastung ruft
diese zweiseitige Nachfragesteigerung schliefflich Nachfrageiiberschiisse und damit
allgemeine Preissteigerungen hervor.
2, Liquiditatseffekt
Erwirtschaftet ein Land Uberschiisse in der Leistungsbilanz, so fiihrt das in ent-
sprechendem Umfang zu Devisen-, d. h. zu Geldmengenzufliissen.
Keynesianer argumentieren, dafl die Erh6hung der Geldmenge, also die Er-
hohung des Angebots an Kredit, den Zins herabdriickt. Sind ausreichend Absatz-

118 P, Kalmbach, a. a. Q., S. 44
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chancen gegeben, wird die Nachfrage nach Investitionsgiitern und damit tendenziell
auch das Preisniveau steigen.

Quantititstheoretiker dagegen argumentieren, dal durch die Erhohung der
Geldmenge die tatsichliche Kassehaltung die geplante Kassehaltung iibersteigt. Das
»uberschiissige® Geld werde so lange als vermehrte Nachfrage in die Zirkulation
zuriickflielen, bis die zusitzliche Geldmenge durch Preissteigerungen neutralisiert
sei. Da diese Theorie nur auf Uberschiisse in der Summe der gesamten Geldstréme
abzielt, kann sich nach Auffassung seiner Verfechter der Liquiditdtseffekt selbst
dann ergeben, wenn die Leistungsbilanz ausgeglichen oder sogar negativ ist, die
Kapitalbilanz dieses Manko aber mehr als ausgleicht. Relevant sei letztlich der Saldo
der Zahlungsbilanz. Die Ursache des Uberschusses ist dabei ohne Belang, d. h. es ist
gleichgiiltig, ob er z. B. aus unterschiedlichen nationalen Inflationsraten, wie oben
angenommen, oder aus konjunkturell bedingten Nachfragesteigerungen des Aus-
landes resultiert.

3. Preisverflechtung

Von diesen an den ,,demand pull® angelehnten Hypothesen hebt sich eine weitere
insofern ab, als hier auf den ,,cost-push® hingewiesen wird, der bereits durch blofie
Verquickung des inlindischen Marktes mit auslindischen Waren und daher mit
deren Preisniveau entstehen kann. Herrscht in den Konkurrenzldndern Inflation, so
verteuern sich fiir das Land A simtliche Importwaren. Das inlindische Preisniveau
wird durch Import-Preise unmittelbar erhoht.

Der Einfluff der Import-Preise sei um so gréfer, je stirker der Anteil der
Importwaren am BSP ist. In der BRD betrigt er z. B. z. Zt. etwa 21 %. In dem
Mafe, in dem das Inland die erhthten Importpreise nicht akezptiere, wiirden aus-
lindische Waren von Markt des Landes A abgelenkt. Das Warenangebot kontrahiere,
weshalb ein ,,demand-pull® entstehe. Derselbe Effekt ergebe sich daraus, da} in-
lindische Produkte im Ausland hohere Preise erzielen kénnten und dadurch ver-
starkt in das Ausland abflossen. Analysiert man nun die relevanten Fakten fiir die
BRD, so stellt sich heraus, daf} die Zusammenhinge zwischen den angesprochenen
Salden und der Inflationsrate keineswegs eindeutig sind, wenngleich sie nicht vollig
bestritten werden sollen.

Die folgende Tabelle IV stellt die Leistungs- bzw. Devisenbilanzsalden den
jeweiligen Inflationsraten in der BRD von 1950 bis 1972 gegeniiber.

Gerhard Armanski, Boris Penth, Jorg Pohimann
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Erzeugerpreise fur landwirtschaftliche Produkte und Einkaufs-
preise fur landwirtschaftliche Betriebsmittel in der BRD
1950/61 = 100

Wirtschaftsjahr Landw. Erzeuger-  Einkaufspreise fir
preise landw. Betriebsmittel
1951/52 115,86 1128
1952/63 113.4 113.8
1953/54 11,7 114,6
1954/65 116,2 116,4
1955/66 122,7 116.8
1956/67 127.5 1203
1957/58 1291 121,5
1958/69 130,2 125,2
1959/60 133,4 127,7
1960/61 127,2 129,98
1961/62 1324 133,4
1962/63 134,6 137.9
1963/64 138,2 1418
1964/65 1431 144,0
1965/66 162,0 148.,6
1966/67 1459 161,6
1967/68 136,0 1561.9
1968/69 1433 163,8
1969/70 160,9 169,0
1970/71 1415 166,6
1971/72 153,7 1751

Quelle: Statistisches Jahrbuch fur die BRD (Hrsg. Statistisches
Bundesamt Wiesbaden), Stuttgart und Mainz, ifd.

Mit Hinblick auf die Hypothese des Einkommenseffektes von Leistungsbilanziiber-
schiissen ist der Tabelle zu entnehmen: Im Jahre 1968 ergab sich fur die BRD mit
10 904 Mrd. DM der weitaus grofite positive Saldo im betrachteten Zeitraum; die
Inflationsrate blieb mit 1,5 % jedoch unter dem Durchschnitt. Ein Jahr spiter
schmolz der Bilanziberschuff auf beinahe die Hilfte zusammen, nidmlich auf
6,228 Mrd. DM, doch die Inflationsrate entwickelte sich entgegengesetzt; mit 3,5 %
hatte sie sich gegeniiber dem Vorjahr mehr als verdoppelt. Im Jahre 1964, als die
Leistungsbilanz mit — 0,016 Mrd. DM nahezu ausgeglichen war, herrschte in der
BRD eine Preissteigerungsrate von 2,2 %. Im folgenden Jahr erhohte sich das Defizit
gewaltig, ndmlich auf -6,723 Mrd. DM, die Inflationsrate aber sank nicht nur nicht,
sondern stieg auf 3,3 % an.

Mit Ausnahme der Jahre 1953 und 1954 gab es Preissteigerungen von 1,2 %
und mehr. Die Leistungsbilanz aber war 1962, 1964 und 1965 ,,negativ* gewesen,
hitte also zumindest Preisstabilitit erwarten lassen sollen. Die Jahre 1970-1972
brachten einen erheblich beschleunigten Anstieg der Inflationsrate und waren doch
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Jahre mit (im Vergleich zu den Vorjahren) niedrigen Uberschiissen in der Leistungs-
bilanz.

Erwartet man bei einem ansteigenden Leistungsbilanz-Saldo ein steigendes
Preisniveau, so sieht man seine Prognose in der betrachteten Periode sechsmal er-
filllt. In den Jahren 1959, 1962, 1964 gingen die Werte dariiber hinaus gemeinsam,
also ,,erwartungsgemaf nach unten. Doch neben dieser neunfachen Bestitigung
der Prognose offenbart die Tabelle zwolf ,,unerwartete Bewegungen: Trotz stei-
genden Bilanz-Salden sank die Inflationsrate finfmal. Andererseits stiegen die Preise
im Betrachtungszeitraum selbst bei sinkenden Leistungsbilanz-Uberschiissen, im
Verlaufe von sieben Jahren.

Eine Korrelation zwischen Uberschiissen in der Leistungsbilanz und der Infla-
tionsrate, wie sie die Hypothese des Einkomimenseffektes behauptet, kann aus
diesem Material nicht konstatiert werden, Gegen die Existenz eines erkennbar engen
Zusammenhangs zwischen der Bewegung des Preisniveaus und dem Handels- bzw.
Leistungsbilanzsaldo spricht eine weitere Tatsache: Inflation herrscht in allen kapi-
talistischen Staaten, unabhingig davon, ob sie in ihren entsprechenden Bilanzen
Uberschiisse aufzuweisen haben (BRD, Japan) oder nicht (USA, England).

Mit Hinblick auf die Hypothese des Liquidititseffektes ist der Tabelle zu
entnehmen: In den beiden einzigen Jahren des Betrachtungszeitraumes, in denen
das allgemeine Preisniveau sank, nimlich 1953 und 1954, hatte sich der Saldo der
Zahlungsbilanz gegeniiber den Vorjahren z. T. kriftig erhoht.

Andererseits stieg die Inflationsrate in den Jahren 1961 und 1962 gegeniiber
den Vorjahren erheblich an, obgleich der Saldo von +8,109 Mrd. DM auf
-0,822 Mrd. DM bzw. -0,877 Mrd. DM abgesunken war. Sehr deutlich ist der Wider-
spruch zur Hypothese in den Jahren 1968/69, in denen sich die Inflationsrate von
1,5 % auf 3,5 % erhohte, obwohl die Zahlungsbilanz vom bis dahin zweithochsten
Stand +7,009 Mrd. DM auf die Minus-Rekordmarke von -10,263 Mrd. DM umge-
kehrt worden war. Nicht in einem einzigen Jahr mit ,,passiver’* Devisenbilanz hat
sich auch nur ein stabiles geschweige denn ein sinkendes Preisniveau ergeben. Fafit
man die von der Hypothese des Liquidititseffektes nahegelegte Prognose etwas
weiter und rechnet auf ein Ansteigen der Preiskurve bei einer ,,Verbesserung® der
Zahlungsbilanz, so sieht man dies sechsmal bestitigt. Auch eine gleichzeitige Um-
kehrung der Trends findet in fiinf Jahren gleichzeitig statt. Doch neben diesen elf
»theoriegerechten® Bilanz- und Preisbewegungen gibt es fast ebensoviel, nimlich
zehn, widersprechende Beispiele. Die Inflationsrate beschleunigte sich selbst bei
absinkenden Zahlungsbilanz-Uberschiissen (siebenmal) und sank andererseits auch
bei steigendem Bilanziiberschuf¥ (dreimal). Folglich ist die permanente Inflation in
der BRD durch den Liquidititseffekt der nahezu permanenten Exportiiberschiisse
nicht zu erkliren.

Die Hypothesen des Einkommens- und des Liquiditatseffektes gehen global
von allgemeinen Nachfragesteigerung aus, die zu ,,bottle-necks* fithren sollen. Da-
her miiite man Preissteigerungen finden, die in Abhingigkeit zum Auslastungsgrad
der jeweiligen Branchen stehen. In der Realitdt finden wir auch von Branche zu
Branche stark divergierende Preissteigerungen. Die unterschiedlichen Preissteige-
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rungsraten sind jedoch, wie der Sachverstandigenrat fir die Exportgiiter feststellte,
kein Reflex des jeweiligen Auslastungsgrades der Produktionskapazititen: ,,Die
Unterschiede in der Auslastung der Produktionsanlagen haben sich in den Ausfuhr-
preisen kaum niedergeschlagen® (119). Zur Uberpriifung der Relevanz der Preisver-

Sflechtungstheorie bietet sich ein Blick auf den Index der Importwaren in Tabelle V
an. Das Preisniveau hat sich im Betrachtungszeitraum 19581972 nur wenig ver-

andert, wobei der Stand von 1958 noch nicht einmal wieder erreicht worden ist.
Die Lebenshaltungskosten dagegen stiegen in diesem Zeitraum von 75,9 auf
110,7 Punkte — bei Berechnung mit dem Basisjahr 1970 = 100. Die Preise der im-
portierten Waren sind somit eher ein stabilisierendes denn ein preisniveau-treibendes
Moment gewesen! Das Importpreis-Niveau und die Lebenshaltungskosten wiesen in
insgesamt sieben Jahren einen gemeinsamen Trend auf. Doch in ebensovielen Fillen
bewegten sie sich in einander entgegengesetzten Richtungen. Demnach hat auch die
Theorie der Preisverflechtung kaum Erklarungswert fiir den permanenten Preisan-
stieg in der BRD.
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119  Sachverstindigenrat ,,Jahresgutachten* 1973/74, S. 69, Ziffer 204
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Index der Einkaufspreise flir Auslandsgliter

1962 = 100
Gilter der gewerblichen Wirtschaft
Giiter der Fertigwaren
Zeitraum Insgesamt f‘iggg: zusammen | Rohstoffe | Halbwaren darunter
wirtschaft zusammen Investi- Ver-
tions- brauchs-
gliter ¥) giiter 1)

1858 109.5 109,5 109,5 116,3 106,7 1074 101,8 1145
1859 105,4 103,8 106,0 110,2 104,9 104,3 101,9 105,2
1960 105,0 101,89 106,3 109.3 1071 104,3 101,9 102,9
1961 100,8 97,8 102,1 103,7 102,2 101,2 99,6 99,5
1962 100 100 100 100 100 100 100 100
1863 102,0 104,4 101,0 100,5 100,9 101,3 102,5 102,1
1964 103,7 105,9 102.8 101.4 104,5 102,8 104,0 98,7
1965 106,3 110,8 104,3 100,9 109,2 103,8 106,0 97,0
1966 108,2 110,8 107,0 102,5 1139 106,0 109,0 99,0
1967 1059 1071 105,4 99,7 112,2 105,0 107.7 1019
1968 105,4 104,2 1059 100,2 115,2 104,3 108,1 102,86
1969 108,0 108,0 108,0 98,8 121,2 106,3 108,6 100,5
1970 107,2 107,1 107,3 97,2 121,2 1057 105,5 101,8
1911 108,7 105,5 107,2 102,8 111.9 107,3 107,5 106,8
1972 196,6 107,0 106,5 102,1 107 .4 108,4 105,5 106,6




Die Theorie der importierten Inflation soll offenbar dazu dienen, die jeweiligen
Regierungen aus der Verantwortung fiir den Geldwert zu entbinden. Denn nicht die
Bedingungen im Inland, sondern unkontrollierbare — und vor allem nicht zur Ver-
antwortung ziechbare — fremde Michte werden fiir die Preissteigerungen verantwort-
lich gemacht. Ist die Verantwortung fiir die Inflation in das Ausland verlagert, so
laBt sich leicht argumentieren, daf sie nicht im Inland bekidmpft werden kanan.
Mangelnder Wille oder mangelnder Erfolg bei der Bekdmpfung der Inflation lassen
sich auf diese Weise leicht rechtfertigen.

Im Jahresgutachten 1972/73 argumentiert der Sachverstindigenrat ent-
sprechend. In Ziffer 18 spielt er auf Preisverflechtungen an und geht auf Hinder-
nisse ein, durch zusitzliche Importe Druck auf die Preise auszuiiben: ,,So hat ein
einzelnes Mitgliedsland nicht mehr die Mdglichkeit, etwas fiir die Geldwertstabilitat
durch den Abbau von Einfuhrschranken zu tun. Besonders ausgeprigt ist . .. die
Bindung an ein Gemeinschaftsrecht in der Agrarpolitik . . ““ (120). In Ziffer 20 be-
handelt er die Schwierigkeiten der Geld- und Kreditpolitik, die Liquiditit unter
Kontrolle zu halten:

,»De facto gibt es aber, selbst wenn man die bestehenden Kapitalverkehrskontrollen in Rech-
nung stellt, keine Mdglichkeit fiir ein einzelnes Land, durch Einsatz der Geld- und Kreditpolitik
auf lingere Sicht ein grofes Maf an Stabilitit zu erreichen als die Partnerlinder, sofern man
Wechselkursinderungen nicht in Betracht zieht* (121).

Auch fir das ,klassische* keynesianische Instrument der Inflationsbekimpfung, der
Drosselung der verfiigbaren Einkommen, sicht der Rat in Ziffer 22 wenig Chancen:

»Will man etwa die Inflation oder einen Konjunkturaufschwung in der Gemeinschaft zu Hause
dadurch bremsen, da man die Ausgaben drosseit oder die Einnahmen erhéht, so muft man, je
starker die Michte der Gemeinschaftslinder miteinander verflochten sind, desto mehr rechnen,
daB} der Nachfrageausfall des Staates oder der Privaten durch Nachfrage aus den Partnerlindern
ersetzt wird. Widerum iiberspitzt formuliert: Bei vollstindiger Integration miifite ein einzelnes
Land gleichsam den privaten Verbrauch aller EWG-Lander zuriickdrangen, um eine Dampfung
der Konjunktur oder des Preisanstieges im eigenen Land zu erreichen (122),

Wenn die Uberpriifung der drei Hypothesen gezeigt hat, da sie nicht in der Lage
sind, den Inflationsproze® in der BRD zu erkliren, dann bleibt zu fragen, ob es
etwa andere Mechanismen und Zwinge gibt, die einen jeden kapitalistischen Staat
von Okonomischer Bedeutung dazu bewegen konnten, in etwa angepafite Inflations-
raten zuzulassen. Nach W. Hofmann ist dies der Fali:

,»in unseren Tagen schlieflich ist — man spricht hiermit kein Geheimnis mehr aus — die Pflicht
zur Inflation zu einem praktischen Postulat der weltwirtschaftlichen Solidaritit geworden.
Wolite eine Handelsnation inmitten einer inflationdren Umwelt auf eigene Faust Politik des
stabilen Geldwerts betreiben, so wiirde dies von den Partnern als eine Weise empfunden werden,

120 Ders. ,,Jahresgutachten 1972/73, S. 4, Ziffer 18
121 Ebd, S. §, Ziffer 20
122  Ebd, S. 5, Ziffer 22
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mit den Mitteln der Wahrungspolitik jenen alten Krieg um Mirkte fortzusetzen, von dem man in
der Handelspolitik sich losgesagt hat* (123). (Hervorhebungen W. H.)

Hier bleibt allerdings die Frage offen, worin die ,,inflationierte Umwelt* begriindet
ist, Wenn es fiir die Unternehmer einiger kapitalistischer Staaten niitzlich ist, einen
permanenten Preissteigerungsprozef in Gang zu halten — trifft das dann nicht in
allen kapitalistischen Staaten zu? Eine spezifische Analyse miifite hier aufzeigen,
inwiefern aus nationalen Bedingungen, etwa dem Stand der Kapitalakkumulation
oder der Struktur des Auflenhandels, fundamental unterschiedliche Positionen ge-
geniiber der schleichenden Inflation bestehen,

5.2 Phillips-Kurve

Der Englinder Arthur W, Phillips verdffentlichte 1958 seine Untersuchung iiber:
»The relationship between unemployment and the rate of change of money wage
rates in the United Kingdom, 1861—1957“ (124). Wie H. G. Johnson feststellte,
versuchte Phillips ,,gar nicht erst, eine Hypothese iiber die Ursache der Inflation zu
formulieren, er konzentrierte sich stattdessen auf die dynamischen Aspekte des
Arbeitsmarktes®” (125). Phillips ist der Ansicht, die aus der keynesianischen Litera-
tur bekannte These, wonach Lohneinkommen und Beschiftigungsgrad in einem
kausalen Zusammenhang stiinden, empirisch belegen zu kénnen:

,»The statistical evidence .. seams in general to support the hypothesis. .., that the rate of
change of money wage rates can be explained by the level fo unemployment and the rate of
change of unemployment, except in or immediately after those years in which there is a
suffisiently rapid rise in import prices to offset the tendency for increasing productivity to
reduce the cost of living* (126).

Phillips versuchte, die Arbeitslosenrate exakt zu bestimmen, die notwendig sei, um
Lohnkosten-Stabilitdt sicherzustellen: ,,If, as is sometimes recommended, demand
were kept at a value which would maintain stable wage rates the associated level of
unemployment would be about 5 1/2 per cent® (127).

123 W. Hofmann, a. a. O., S. 68

124  A. W. Phillips ,,Unemployment and wage rates*, in: ,,Inflation*
125 H. G. Johnson, a. a. O., S. 143

126 A. W. Phillips, a. a. O., S, 296

127 Ebd., S. 297
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Die graphische Darstellung des Untersuchungsergebnisses wurde bekannt als ein-
fache oder urspriingliche Phillips-Kurve.

Zwischen Keynesianern und Neoklassikern entwickelte sich daraufhin eine
heftige Diskussion, in deren Verlauf anstelle der Lohnsteigerungsrate die Preissteige-
rungsrate in Beziehung zur Arbeitslosenquote gesetzt wurde. Diese Abwandlung der
urspriinglichen Kurve wird mit der Annahme einer konstanten Relation zwischen
Preis und Stiicklohnkosten erklirt,

Die Hypothese, dafl die Arbeitslosenquote fiir die gesamte Marktsituation
bestimmend sei, wird damit begriindet, dafl die Arbeitslosenquote zum einen die
Lohnentwicklung bestimme. Zum andern seci sie symptomatisch fir die Auslastung
des Giitermarktes, weil die Arbeitsnachfrage in engem Zusammenhang mit der ge-
samtwirtschaftlichen Giiternachfrage stehe. Daher sei die Arbeitslosenquote nicht
nur fir die Lohnentwicklung, sondern auch fiir die allgemeine Preisentwicklung von
Bedeutung.
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Die in diesem Sinne transformierte Kurve ist der Ausdruck des ,,grausamen
Dilemmas® dem sich die kapitalistische Wirtschaftsordnung nach Ansicht etwa von
P, Samuelson ausgesetzt sieht. Angeblich mu} sich die Gesellschaft zwischen Ar-
beitslosigkeit und Inflation entscheiden: ,,Das moderne ékonomische Mischsystem
scheint an einer neuartigen Krankheit zu leiden — eine Tendenz zur Annidherung an
Vollbeschiftigung fithrt zur ,schleichenden Inflation® “ (128). Die keynesianische
Interpretation des ,,trade-off* lautet wie folgt: Eine Steigerung der Nachfrage fithrt
iber ,,bottle-necks* zu Preissteigerungen und sinkenden Reallohnen. Weil die Ar-
beiter vorwiegend am Nominallohn interessiert sind, ist es jetzt moglich, die Be-
schiftigung zu erhohen, also die Arbeitslosenquote zu senken.

Gegen diese Interpretation der Phillips-Kurve wandten die Neoklassiker be-
rechtigterweise ein, dafl der ,,trade-off* nur kurzfristig bestehen kénne, nimlich so
lange, wie die Arbeiter tatsdchlich der Geld-Illusion unterliegen. So lange werden sie
fiir einen niedrigeren Reallohn arbeiten, Erkennen sie aber, daf} sie effektiv schlech-
ter entlohnt sind, so werden sie den Ausgleich des erlittenen Verlustes plus einem
Zuschlag fiir erwartete weitere Preissteigerungen verlangen. Der ,,positive® Effekt
der Preissteigerungen auf Beschiftigung und Wirtschaftswachstum bleibe daher
dann und nur dann langfristig erhalten, wenn die tatsichlichen Preissteigerungen
iber denen der von den Arbeitern antizipierten liegen.

In den letzten Jahren wurden die aus der Phillips-Kurve abgeleiteten Prog-
nosen von der Praxis mehrmals widerlegt. R. Nixon betrieb 1969 eine nach diesem
Modell ausgerichtete Stabilitdtspolitik. Doch, obwohl die Arbeitslosigkeit kréftiger
als erwartet stieg, konnte die Inflation nicht gestoppt werden. Im Gegenteil, sie

128 P. A. Samuelson, a. a. O., Bd. I, S. 189
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beschleunigte sich weiter! Das Phianomen rigider Arbeitslosenquoten bei steigender
Inflationsrate erkliren Neoklassiker damit, daf} es eine von monetidren Faktoren
unabhingige, bisher allerdings noch nicht exakt bestimmbare ,,natiirliche Arbeits-
losigkeit gidbe. Wiirde durch eine expansive Beschiftigungspolitik die Arbeitslosig-
keit unter diese ,,natiirliche* Quote gesenkt, so gerate das gesamte System in Un-
gleichgewicht — ein Inflation sei die notwendige Folge.

1971 entwickelte James Tobin aus den gegensitzlichen Ansichten von Mone-
taristen und Keynesianern einen Kompromifi-Vorschlag. Danach soll die Kurve bei
hoher Arbeitslosigkeit sehr flach und bei niedriger Arbeitslosigkeit sehr steil ver-
laufen.
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Die Kurve erhilt also einen Knick, der im Bereich der ,,natiirlichen® Arbeitslosigkeit
liegt. In diesem Bereich bzw. dariiber hinaus, so die Monetaristen, kann Beschafti-
gungspolitik nur zur ,,Explosion‘ der Preise fithren.

Neo-Keynesianer bestitigen zwar, dafl Beschéftigungspolitik in der Nihe von
Vollbeschiftigung inflationdr sei. Als Begriindung dafiir werden zwei Versionen an-
geboten: Erstens: Im Aufschwung treiben die Unternehmerauf ihrer Jagd nach
Arbeitskridften die Léhne hoch. Im Abschwung verhindern die Arbeiter bzw. ihre
Gewerkschaften eine Senkung der Nominalléhne, — Dem ist zumindest fiir die BRD
entgegenzuhalten, dafl die Effektividhne haufig erheblich iiber den Tariflohnen
liegen und daher im Abschwung auch ein nomineller Lohnabbau sehr wohl prakti-
ziert werden kann,

Zweitens: Die Lohne werden bestimmt durch die jeweilige Stirke der Tarif-
parteien im Konjunkturverlauf. Die relative Stirke der Arbeiter nimmt im Auf-
schwung zu und fijhrt zu Lohnsteigerungen.
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Der monetaristischen Ansicht, daff dies zur permanenten Fortsetzung des
Inflationsprozesses fithren miisse, widersetzten sich Neo-Keynesianer jedoch, da sie
nach wie vor unterstellen, dafy die Arbeiterklasse der Geldillusion unterliege. So
schreibt Albert Rees: ,,Ich kann Milton Friedman’s Argument nicht akzeptieren,
daf unorganisierte Arbeiter tatsichlich um ihren Reallohn kimpfen® (129). Der
politische Charakter der Phillips-Kurve wird durch den Versuch des Sachverstin-
digenrates offenbar, die Arbeiterschaft vermittelst Androhung von Arbeitslosigkeit
zu disziplinieren:

»Wiirde man ihr (der Wirtschaftspolitik, O: E. D.) jedoch aufgeben, jegliches Beschiftigungs-
risiko von den Biirgern zu nehmen, kénnte dies allzuoft nur auf Kosten der Geldwertstabilitat
erreicht werden. Nicht steigende Inflationsraten, die alle gleich treffen, ({) sondern Gewinnriick-
ginge und Beschiftigungseinbuflen kdnnen die Haftung ausmachen fiir diejenigen, die, indem sie
ihre gesamtwirtschafiliche Macht nutzen, den Zielkonflikt zwischen Preisniveaustabilitit und
Vollbeschiftigung erst entstehen lassen® (130).

Auch von den Politikern wird der Offentlichkeit immer wieder suggeriert, man habe
zwischen etwas mehr Arbeitslosigkeit und weniger Inflation, bzw. zwischen etwas
mehr Inflation und weniger Arbeitslosigkeit zu wihlen. Dall dem keineswegs so ist,
wird nicht nur durch das Scheitern der Stabilitdtspolitik Nixon’s bewiesen.

Linder wie England, Irland und Italien haben sowohl hohe Inflations- als
auch hohe Arbeitslosigkeitsraten zu verzeichnen. Von den Lindern der ,,dritten
Welt*“ ganz zu schweigen. Dagegen ist die Inflationsrate etwa in der BRD und in
Belgien relativ zu anderen Staaten niedrig, und doch haben diese beiden Staaten
einen hohen Grad der Beschiftigung aufzuweisen.

Es wire allerdings auch nicht zu begreifen, wenn die Inflation dadurch zu
stoppen wire, daB 5 %—6 % der Arbeiter statt Lohn, fiir den sie schlieflich Waren
produzieren wiirden, Arbeitslosenunterstiitzung erhalten. Zwar liegt die Unterstiit-
zung unterhalb des Lohnniveaus, weshalb die Nachfrage nach Konsumgiitern zu-
riickginge, diesem Effekt miiite jedoch entgegenwirken, daf in einem solchen Falle
auch weniger Waren produziert werden,

Die in der Analyse von Phillips ermittelte Korrelation stimmt wahrscheinlich
allein fiir England und dort auch nur im untersuchten Zeitraum. Eine generelle und
exakt quantifizierbare Relation zwischen Arbeitslosigkeit und Inflationsrate exi-
stiert nicht und kann daher auch nicht ermittelt werden.

Sicher ist unumstritten, dafy im Verlauf eines Konjunkturaufschwunges die
Beschiftigung zu-, d. h. die Arbeitslosigkeit abnimmt und daf3 die Preise besonders
in dieser Phase des Zyklusses steigen. Das Versagen der Phillips-Kurve als Ausgangs-
punkt von Prognosen und als Grundlage fiir eine Stabilit4tspolitik liegt darin begriin-
det, daf sie diese beiden Erscheinungen, weil sie gleichzeitig auftreten, auch schon
in einen kausalen Zusammenhang stellt, was absolut unzulissig ist. Mit gleichem
Erfolg konnte man sicher eine anndhernd ebenso gute Korrelation suchen zwischen

129 A, Rees in: ,,Der Volkswirt* Nr, 21/73
130 Sachverstindigenrat ,,Jahresgutachten‘ 1973/74, S. 122, Ziffer 332
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der Inflationsrate und anderen Groflen, die sich im Konjunkturverlauf zyklisch
verindern, etwa der Profitrate, dem Zins oder gar der Lagerhaltung. Eine einiger-
maflen plausibel klingende Begriindung eines Kausalzusammenhanges liefie sich
dann vermutlich auch noch konstruieren.

5.3 Lohn-Preis-Spirale

Insbesondere im Zusammenhang mit lohnpolitischen Auseinandersetzungen wird
die permanente Inflation hiufig nach dem Modell der sog. Lohn-Preis-Spirale er-
klirt. Nach dieser Hypothese driicken sich Lohne und Preise gegenseitig in einer
endlosen Spirale in die Hohe. Auffilligerweise gehen die Erlauterungen fast aus-
schliefllich von einer Situation aus, in der von den Lohnen ein Druck auf die Kosten
und damit auf die Preise ausgeiibt wird, Auch wenn Galbraith versichert, daff dem
Ansatzpunkt keinerlei inhaltliche Bedeutung beizumessen sei, so bleibt doch seine
Begriindung fiir eine derartige Verfahrensweise, die in der gegebenen Hiufigkeit als
tendenzids erscheinen muf, recht unbefriedigend: ,,Fir die Untersuchung dieser
Spirale ist es am einfachsten, wenn man an der Stelle einen Schnitt vornimmt, wo
die Lohne auf die Preise einwirken® (131). Es ist keinesfalls einsichtig, daf die
Frlduterung der Spirale didaktisch schwieriger sein sollte, wenn man den Schnitt bei
den Preiserhdhungen vornimmt — es kénnte allerdings politisch unbequemer sein.

Folgt man aber der gingigen Praxis, dann stellt sich der Prozef nach Galbraith
so dar:

»Wenn die Arbeitslosenrate klein ist, dann haben die Gewerkschaften im allgemeinen eine
giinstige Verhandlungsposition. thre Mitglieder kénnen einen Streik in der Gewifiheit riskieren,
dafd sie unersetzlich sind. Vom praktischen Standpunkt aus geschen wissen sie, da} sie dem
Unternehmer schwere geschiftliche Verluste zufiigen und sofort wieder eingestellt werden,
wenn der Streik voriiber ist. Die Arbeitgeber werden es unter diesen Voraussetzungen fiir kliiger
halten, einer Lohnerhdhung zuzustimmen. Die starke Nachfrage garantiert die Moglichkeit, die
Kosten der Lohnerhohungen auf Verbraucher und andere Kaufer abzuwéilzen, Wenn sich das
Reservoir der Arbeitslosen erst einmal bis auf den harten Kern der Unbrauchbaren verringert
hat, dann tritt fiir gewohnlich an bestimmten Punkten der Produktion ein Mangel an einfachen
Arbeitern auf, Héhere Lohne erscheinen dann als ein Mittel, Arbeitskrifte anzulocken und die
vorhandenen zu halten, Tarifabkommen umfassen fiir gewohnlich einen wesentlichen Teil der
Industrie. Das bedeutet, daf alle oder doch die meisten Firmen gleichzeitig von Lohnerhéhun-
gen betroffen werden. Dadurch werden auch alle gleichzeitig zu Preissteigerungen veranlafit, . . .
Preiserhohungen bedeuten Kostensteigerungen fiir die Kunden — entweder andere Industrie-
zweige oder Endverbraucher. In jedem Falle steigern sie mittelbar oder unmittelbar die Lebens-
haltungskosten und verwandeln sich so zum Anreiz fiir eine neue Runde von Lohnverhandlun-
gen. Wenn eine Bedarfssteuerung mit dem Ziel der Vollbeschiftigung vorhanden ist und wenn
keine anderen Mafinahmen ergriffen werden, dann ist die Lohn-Preis-Spirate ein natirliches (1)
Merkmal des Industriesystems® (132).

131 J. K. Galbraith ,,Die moderne Gesellschaft, Management Buchclub, Miinchen/Ziirich
1968, S, 278
132 Ebd., S. 279 f.
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Galbraith gebraucht hier gleich beide Varianten der oben erwihnten Thesen iiber
das Entstehen eines Lohnkosten-Drucks und deutet grundsitzlich jede Lohner-
hohung als Kostendruck. Damit unterldlt er sogar noch die sonst tibliche Bewertung
des Ausmafles von Lohnsteigerungen. Entsprechen diese dem Produktivititszu-
wachs, so spricht man von verteilungsneutralen Lohnerhdhungen. Gewohnlich
werden diese dem Proletariat von biirgerlichen Okonomen als oberste Grenze zuge-
standen, zumal sie die offenbar als gerechtfertigt angesehenen herrschenden Besitz-
verhaltnisse nicht gefahrden. Vollige Einigkeit besteht dariiber jedoch nicht. Einer-
seits hilt W. Ropke selbst eine Stabilisierung des Lohnanteils am BSP — trotz pro-
zentualen Anwachsens der unselbstindig Beschiftigten an der Gesamtbevolke-
rung — noch fiir unbegriindet:

,,Es hat sich mehr und mehr herausgestellt, dal} eine Parallelitit von Lohnsteigerung und Pro-
duktivititssteigerung, sosehr sie uns vor den schlimmsten Ubertreibungen der Lohnpolitik (1)
bewahren kann, keineswegs die Sicherheit gibt, die wir suchen, wenn wir eine inflatorische
Wirkung von Lohnsteigerungen verhiiten wollen. Ist es wirtschaftlich verniinftig und in Uberein-
stimmung mit dem Wesen der Marktwirtschaft (!), jede Steigerung der Produktivitit, die doch
vor allem dem technischen Fortschritt, der Verbesserung der Produktionsmethoden und dem
steigenden Einsatz von Kapital zu verdanken ist, durch eine Lohnsteigerung ausschépfen zu
lassen? *“ (133)

Andererseits vertritt G. Bombach die Ansicht, daf8 auch Lohnerhéhungen tiber den
Produktivitatsfortschritt hinaus nicht unbedingt zu Preissteigerungen fithren miissen
und daf die Wirkung der Lohnerh6hungen im einzelnen gar nicht eindeutig feststell-
bar sei:

,»Bindung der Realléhne an die Arbeitsproduktivitit ist weder eine notwendige noch hinling-
liche Vorbedingung fiir Preisstabilitit, und ein im Vergleich zur Arbeitsproduktivitit schnelleres
Wachstum der Realldhne — nehmen wir jetzt an bei steigenden Preisen — kann sowohl ein
Zeichen von Kosten- als auch von Nachfrageinflation sein. Der statistische Reflex ist bei beiden
Inflationstypen der gleiche® (134).

In letzter Zeit tritt der Begriff der kostenneutralen Lohnpolitik stirker in den
Vordergrund. Vermutlich ist das im Zusammenhang mit den enormen Preiserh6hun-
gen bei den Rohstoffen zu sehen.

Die folgende Tabelle VI zeigt, daft die Rohstoffpreise allein in den ersten
9 Monaten des Jahres 1973 mit 6,6 % beinache ebenso schnell gestiegen sind wie
vorher in den letzten 10 Jahren zusammengenommen, nimlich 8,1 %. Eine derartige
rapide Erhdhung der Rohstoffpreise muf’ sich natiirlich erheblich auf das Kostenge-
flige auswirken. Die Mehrbelastung soll mit Hilfe des Konzepts der kostenneutralen
Lohnpolitik offenbar auf die Arbeiterklasse abgewalzt werden. Denn eine Erhéhung
des Kostenfaktors Rohstoffe midte den Spielraum einengen fiir eine Erh6hung des
Kostenfaktors Lohn.

133 W. Ropke, a, a. O, S. 291
134 G. Bombach ,,Ursachen der Nachkriegsinflation und Probleme der Inflationsbekimp-
fung®, in: ,,Stabile Preise in wachsender Wirtschaft*, S, 198 1.
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Im Endeffekt hiefie das, da® die Arbeiterklasse sich die Preisstabilitit durch
Verzicht auf einen gewissen Teil des Zuwachses an realen Einkommen ,,erkaufen
miifste, der unter dem alleinigen Gesichtspunkt der Verteilungsneutralitit durchaus
vertretbar wire.

Index der Grundstoffpreise 4}

1962 == 100
Berg- Grundstoffe des Verarbeitenden Gewerbes
bau- | Grund-
liche Er- darunter stoffe
zeug- N des
nisse, Eisen, Holz- Nah-
Zoit Ins- | Erzeug- Stahl, . schliff rungs-
citraum gesamt | nisse | zu- | gpeine | NE- 1 chemis | oge | gy .. | und
der |sammen| “ypq | Metalle| she ool o | Xt | Genub-
Ener- Erden und | Erzeug- | Ty, Papier lien | mittel-
giewirt- Metail- nisse und gewer-
sdhaft, halb- Pappe bes
‘Wasser zeug
1963 100,3 100,0 999 102,5 99,2 97,1 100,3 100,2 103,0 104,4
1964 102,5 98,6 1031 105,3 1053 96,2 102,5 101,3 106,4 108,3
1965 104,9 99,4 1057 106,5 1113 96,3 105,1 1033 105,5 112,8
1966 106,2 99,6 107.4 1074 116,0 95,0 104,2 102,6 104,9 1149
1967 103,2 101,8 103,1 106,3 108,3 94,0 98,2 101,5 101,4 108,1
1968 98,8 98,6 98,6 99.2 106,0 88,2 92,2 93,5 98,1 1012
1969 101,2 96,8 102,0 99,7 113,3 88,1 98,5 Q5,0 83,0 106,0
1970 1054 103,7 1058 106,5 119,0 88,5 1049 99,2 99,5 106,7
1971 106,9 113,0 105,1 116,8 112,7 89,1 106,2 100,1 994 106,0
1972 1084 114,2 106,3 1219 1118 88,5 1058 95,8 104,9 1108
1968 1. Vi. 100,2 99,7 100,2 100,2 109,9 88,8 91,2 98,3 979 101,4
2. Vj. 98,1 98,1 98.0 99,3 104,5 88,4 91.6 93,1 97,9 99,3
3. Vj. 98,3 98,3 98,0 98,8 104,5 87,7 92,5 93,9 98,1 100,9
4. Vj. 98,7 98,3 98,3 98,6 105,2 87,7 93,5 93,6 98,6 103,2
1969 1. Vj. 99,3 97,3 99,3 98,5 107,7 87,7 95,1 93,4 98,4 104,4
2. Vj. 100,1 95.9 101,0 99,1 11,1 87,9 97,5 94,2 99,0 103,4
3. Vj. 1016 95,6 103,1 99,9 1155 88,3 99.8 95,7 99,3 106,2
4. Vj. 103,7 98,4 104,7 101,2 118,8 88,5 101.8 96,4 99,4 1101
1970 1. Vj. 105,6 99,7 107,2 103,7 123.8 88,4 103,2 98,1 99,9 109,0
2. Vj, 105,7 101,6 106,9 105,5 122,3 88,3 105,0 98,8 99,7 106,9
3. Vj. 1053 105,6 105,2 1077 116,9 88,3 105,7 99,7 99,5 105,9
4. Vij. 105,0 108,0 103,9 109,2 112,8 88,9 105,7 100,4 99,0 1051
1971 1. Vi 106,3 110,9 04,9 114,0 113.6 89,1 106,5 101,1 98,5 104,8
2. Vi 107,6 113,8 1058 1166 1148 89,2 106,7 100,7 99,0 1053
3. Vi. 1074 t14,2 105,2 118,0 1124 85,2 106,2 99,9 99,8 107,1
4. Vi. 106,5 113,0 104,4 1186 1102 888 105,5 68,8 100,2 106,8
1972 1, Vj, 106,9 112,9 104,9 1198 110,8 88,4 1048 96,0 102,2 107,0
2.V}, 1078 1134 1058 122,1 1116 88,3 105,1 954 103,5 109,6
3. Vj. 108,8 1144 106,6 122,7 1123 88,3 105,6 95,5 1051 11,8
4. Vj. 110,3 1159 108,0 1229 1125 89,1 1077 96,3 1089 1149
1973 1. Vj. 114,0 118,1 12,1 1240 118,5 90,0 113,0 98,0 1159 118,9
2.Vj. 117,4 119,6 116,0 1259 1240 91,2 1231 98,5 1226 123,0
3. Vi. 120,6 1226 119.3 1268 1277 94,0 1314 98,9 127.8 126,3

Grundstoffe industrieller Herkunft; bis 1967 einschlieflich, ab 1968 ohne Umsatzsteuer.
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Beide Konzept gehen von der Vorstellung aus, daft die Arbeiterklasse in der Weise
am Produktivitdtsfortschritt partizipieren solle, daf die Lohne allmihlich steigen
und das Preisniveau konstant bleibt. Die Konstanz des Preisniveaus werde dadurch
zustande kommen, dafl Branchen mit iiberdurchschnittlichen Produktivititssteige-
rungen ihre Preise senken, solche mit mittleren Fortschritten ihre Preise stabil
halten und nur Bereiche mit unterdurchschnittlichen Kostensenkungen ihre Preise
erhohen. Mit J. Robinson ist gegen eine so konstruierte Stabilitdt des Preisniveaus
einzawenden, daf sie ,,vom Standpunkt der Gewerkschaften betrachtet, keineswegs
befriedigen. Fiir die Arbeiter sind die Preise jener Produkte interessant, die sie
kaufen, und nicht jener, die sie herstellen** (135). Es ist nimlich verstellbar, daf ein
Grofdteil derjenigen Waren, die in den Konsum der Arbeiterfamilien eingehen, ausge-
rechnet aus solchen Branchen stammen, die z. Zt. nur unterdurchschnittliche Pro-
duktivitdtssteigerungen aufweisen (Wohnungsbau, Dienstleistungen). C. F&hl leitet
aus diesem Umstand sogar die praktische Unvermeidbarkeit des inflatorischen Pro-
zesses ab:

,,Lohnerh6hungen werden zunichst einmal in jenen Branchen durchgesetzt, in denen erhebliche
Produktivitdtsfortschritte erzielt werden konnten, Infolge der dadurch wachsenden Arbeitsein-
kommen und der aus diesen getitigten Verbrauchsausgaben steigen mit grofier Wahrscheinlich-
keit die Preise jener Giiter, bei deren Herstellung die Produktivitdt nicht gestiegen ist, wie dies in
der Regel bei den landwirtschaftlichen Erzeugnissen der Fall sein wird. Das ist dann Grund
genug, um auch in den Branchen mit schwacher Produktivititssteigerung Lohnerh6hungen zu
fordern, selbst wenn dort nicht schon ohnehin die Tendenz bestehen sollte, mit den Kollegen in
den begiinstigten Branchen gleichzuziehen, Zum Schluf kommt in der Praxis auf diese Weise
eben doch eine das Produktivititswachstum iibersteigende Vergroferung des gesamten Lohn-
volumens und damit ein Anstieg des Preisniveaus heraus, mogen die Gewerkschaften sich auch
noch so sehr bemiihen, im Interesse der Geldwertstabilitat eine gemifigte Lohnpolitik zu betrei-
ben* (136).

Die Behauptung, daf Tarifauseinandersetzungen ,,zunichst einmal® ihren Anfang
bei Branchen mit {iberdurchschnittlichen Produktivitdtsfortschritten nehmen
wiirden, ist jedoch ebenso unhaltbar wie die Annahme, daf ihr Ergebnis allein vom
Zuwachs der Produktivitit bestimmt sei. Kampfbereitschaft der Arbeiter einerseits
und momentane Marktsituation andererseits sind nicht zu unterschitzende weitere
Bestimmungsfaktoren,

Es ist sicher kein Zufall, daf in der keynesianischen Theorie, aus der das
Modell der Lohn-Preis-Spirale ja entlehnt ist, die Frage offenbleibt, wie die Preis-
niveau-Stabilitdt praktisch hergestellt werden solite, d. h. wie diejenigen Branchen
und Betriebe, welche iiberdurchschnittliche Produktivitdtsfortschritte aufweisen,
konkret dazu veranlaft werden kénnten, die Preise .ihrer Giiter zu senken? Hier
schlieBt sich die Frage an, warum diese Preise nicht heute schon sinken — oder
vielmehr, warum sie heute bei Konjunkturabschwiingen nicht mehr sinken? Nach
C. Fohl wird das durch Lohnrigiditit verhindert: ,,Dieser Effekt kommt bekannt-

135 I. Robinson ,,Die fatale politische (konomie®, S. 19
136 C. Fohl ,,Geldwertstabilisierung bei Vollbeschiftigung®, in: ,,Stabile Preise in wachsen-
der Wirtschaft”, S, 152
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lich infolge der nach unten starren Lohntarife nicht zur Auswirkung® (137).
Von Bedeutung scheint ihm dabei die Zeitspanne, die zwischen der Erh6hung
der Produktivitdt und den daraus potentiell resultierenden Preissenkungen liegt:

»Der Vorgang der Preisanpassung nach unten, der nach unserer Vermutung mit grofier Wahr-
scheinlichkeit (!) und in einem fiir die Erhaltung der Lohnquote ausreichenden Mafie eintreten
wiirde, erfordert eine gewisse Zeit. Erhoht man die Lohne, ohne diese Zeit abzuwarten, so tritt
die Preissenkung selbstverstindlich nicht ein® (138).

Die permanente Inflation lige demnach letztlich darin begriindet, da} die Arbeiter,
seit etlichen Jahren kein Vertrauen mehr in die ,,Vermutung einer grofien Wahr-
scheinlichkeit™ haben (woher der Umschwung? ) und vorschnell Lohnerhthungen
verlangen.

Die Annahme, daf} die Preise ohne Lohnrigiditét tatsichlich selbstindig und
ausreichend tief sinken wiirden, stiitzt C. Fohl auf die Vermutung, ,,da} die Leiter
von Unternehmen in marktbeherrschender Stellung sich bemiihen, einen Gewinn zu
erwirtschaften, dessen absolute Hohe sie mit Riicksicht auf die auszuschiittende
Dividende und die Selbstfinanzierung geplanter Rationalisierungs- und Erweite-
rungsvorhaben wihlen. Wenn das zutreffend ist, dann werden sie auch bei einer
durch Produktivitatsfortschritte gewachsenen Kapazitit ithrer Anlagen die Preise so
stellen, dafl eben diese ihre Gewinnwiinsche wieder realisiert werden. Das wiirde
aber bedeuten, daf in allen diesen Filien die Produktivitdtsfortschritte auch ohne
Lohnerhéhung in voller Hohe dem Verbraucher zugute kommen** (139). Wenn
diese Hypothese zutreffend wire, dann hitte es wohl niemals Absatzmangel und
relative Uberproduktion gegeben; dann hitte es auch staatlicher Nachfragestimulie-
rung nicht bedurft. Die Argumentation C. Fohl’s ist insofern besonders unverstind-
lich, als er selbst Momente angibt, die den von ithm prognostizierten Preisverfall
verzogern oder vollig verhindern kénnen:

,Das tritt beispiclsweise dann ein, wenn die Unternehmer fiir den Zuwachs ihrer Produktion
lohnenden Absatz durch eine Steigerung des Exportgeschiftes finden konnen, wie dies ja in den
vergangenen Jahren in der Bundesrepublik in der Tat der Fall war. Desgleichen wird aber auch
der Zwang zur Preissenkung dann ausgeschaltet, wenn durch eine verstidrkte Investitionstitigkeit
zusitzliche Einkommen geschaffen werden, . . . ©“ (140).

Galbraith erklirt die Umkehrung des Preistrends aus der Wandlung der Unter-
nehmensformen und den angeblich daraus resultierenden Verinderungen der Unter-
nehmensziele und Verhaltensweisen:

,,Das Auftauchen des ausgereiften Betriebs hat wesentlich zur Wahrscheinlichkeit einer solchen
Spirale beigetragen. Vom Unternehmerbetrieb erwartete man ohnehin, dal er je nach dem
augenblicklichen Stand der Nachfrage den hdchstmoglichen Gewinn anstreben wiirde . . . Wenn

e ———— Do

137 Ebd, S. 148
138 Ebd., S 153
139 Ebd, S. 153
140 Ebd,, S. 153
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die Gewinne schon einen Hochststand hatten und die Preise so gestaltet waren, daf} sie derartige
Profite erlaubten, dann konnte man Lohnerh6hungen nicht mehr in Form von Preiserh6hungen
weitergeben, Das Maximum kann man nicht weiter steigern. Wenn sich Lohnerhdhungen aber
nicht abwilzen liefen, dann mufite man sie aus den Gewinnen bezahlen. Es lag in der Natur des
Unternehmer-Betriebs, dafl solche Gewinne zum Grofiteil dem Unternehmer zufielen. Das Be-
zahlen fillt dann besonders schwer, wenn man aus der eigenen Tasche bezahlen mufi. Der
Unternehmer hatte also allen Grund zum Widerstand. . . . Im ausgereiften Betrieb kalkuliert die
Technostruktur die Preise nicht nach dem Gesichtspunkt des hoéchsterreichbaren Gewinns, . . .
Das bedeutet ... dafl die Technostruktur doch einen gewissen Spielraum zur Steigerung der
Einkiinfte durch Preiserh6hungen besitzt. Deshalb kann sie LohnerhShungen abw#lzen ... Und
schlieBlich hat die Technostruktur, bei der die Entscheidung iiber hdhere Lohne liegt, nicht aus
eigener Tasche zu bezahlen® (141).

Auf die Frage nach Verinderungen in den Unternehmenszielen soll hier nicht einge-
gangen werden. Festzustellen bleibt jedoch folgendes: Wenn es sich bei Galbraith’s
Ausfiihrungen um die Darstellung der Realitdt handeln wiirde, dann bliebe unerfind-
lich, warum die Arbeiter trotz relativer ,,Spendierfreudigkeit” der Technostruktur
nach wie vor mit Streiks und anderen Druckmitteln um ihren Anteil am BSP
kimpfen miissen.

Es wire unbegreiflich, warum nach Feststellung des Sachverstindigenrates die
Reallohnposition der Arbeitnehmer in den elf Jahren von 1963 bis 1973 sich insge-
samt sechsmal verschlechtert hat! (Tabelle VII)

Zur Ent g der

Realloh 1)

Veranderung gegeniiber dem Vorjahr in vH

Realer Verteilungsspielraum Reale Verteilung
" Reale Reallohn-
Brutto- Lohn- Brutto Preis- Brutlo- | position
inlands- Terms- kosten- ins-~ index fiir | lohn- und der
und H 2
Jahr produkt of Trade- effekt der gesamt _gehalts- die -gehalts- Arbeit-
je Effekt?) Arheu-A (1) +2} summe je Lebens- summe je nehmer
Erwerbs- geberbei- —@) Atbeit hal- Arbeit- | ) (4)
tatigen trage ) nehmer tung %) nehmer
) —®
m | 2) | @ | 4} | (5} | {6} | ) | ®)
1863 +3,5 +0,1 —00 +36 + 60 +2,9 k3,0 06
1964 +74 +0,0 —07 +8.2 + 9.6 +2.3 + 7t —10
1965 +55 —0.2 0.2 +55 + 89 +33 + 54 =0,
1966 +3.4 —0,1 +0,4 +29 + 7.0 +3.5 + 34 +0,5
1967 +3,6 —0,0 +0,2 +34 + 31 +1.5 + 1.6 —~1,F
1968 +7.4 +0,2 +0,6 +7.0 + 65 +1.2 + 52 —17
1969 +7,0 -~0.2 +0.5 +6,3 + 89 +1.5 + 73 +0,9
1970 +50 +0,7 40,3 +54 +15,4 +3.4 +11.,6 +59
1971 +29 +06 +0.7 +28 F+11,2 +53 + 56 +27
1972 +4,2 +039 +0.7 +4,4 + 9,5 +52 + 41 ~0,3
1973 5) +68 —06 +0,7 +54 +12,6 +6,6 + 56 +0,2
1) tschait ohne Staat. der Spalten (4), () und (8) durch multiplikative Verkniipfung.
%) Gesamtwirtschaft,
% Arbeitgeberbeitrdge zur i i ieBli dtzi i der Arbet
4} Verdnderung des isi fiir die L aller privaten abziglich der darin enthaltenen Verbrauchsteuer-

erhshungen (Mehrwertsteuer; Steuern auf Branntwein, Mineralél, Tabak); eigene Schitzung.
Eigene Schatzung.

141 J. K. Galbraith, a. a. O., S. 279 f.
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Das Modell der Lohn-Preis-Spirale setzt stets voraus, dafl die durch Lohnerhéhun-
gen entstehenden Kostensteigerungen ohne weiteres auf die Preise iiberwilzt werden
konnen. Mit anderen Worten, es wird gleichzeitig ein Nachfragesog, also eine Hoch-
konjunkiur unterstellt. Das Modell kann den Tatbestand nicht wiirdigen, daf} die
Preise nicht nur im Aufschwung steigen — was ja schon seit Bestehen des Kapitalis-
mus immer der Fall gewesen ist — sondern seit einigen Jahren selbst im Abschwung
noch erhoht werden konnen. ,,Fest steht, daff die Erhdhung einer Kostenposition
im Rechengefiige der Unternehmungen nach Moglichkeit weitergegeben wird. Aber
daB sie weitergegeben werden kann, da der Markt den hoheren Preis zahlt, ist das,
was eigentlich nach Erklarung verlangt* (142). (Hervorhebungen W. H.)
Nach H. G. Paulssen

,,besteht hier folgender Zusammenhang: steigen die Lohne einer Volkswirtschaft im Durchschnitt
schneller als die Produktivitdt, so erhdhen sich zunichst die Lohnkosten je Produkteinheit.
Dadurch entsteht von der Kostenseite her ein Aufwiartsdruck auf die Preise. Ob hieraus jedoch
tatsdchlich Preissteigerungen entstehen, hdngt in einer Marktwirtschaft nicht nur von der Ent-
wicklung der Kosten, sondern vor allem von der Entwicklung vonn Angebot und Nachfrage auf
den Mirkten ab.

An dieser Stelle kommt nun die Kaufkraftwirkung des Lohnes zum Zuge: In der Vollbe-
schiftigung pflegt sich eine Lohnerhohung sehr schnell und ohne Abschwichung durch Be-
schiftigungsriickschldge in Konsumkaufkraft der Lohnempfinger umzuwandeln. Sie tritt
dann — vor allem, wenn man nicht mit einer erhéhten Sparquote rechnen kann — in vollem
Umfange als zusitzliche Konsumkaufkraft auf den Giitermarkten in Erscheinung* (143).

Makrookonomisch betrachtet bedeuten Lohnerhdhungen zunichst eine temporire
Umverteilung des BSP und fithren nur dann zur Erhohung der gesamtgesellschaft-
lichen Nachfrage, wenn sie auf der Unternehmensseite trotz momentaner Verringe-
rung deren Anteil am BSP keinerlei Ausgabenbeschrankungen hervorgerufen — was
durch das moderne Bankensystem erleichtert wird. Somit erweist sich das gegenwir-
tige Geld- und Kreditsystem als eine Voraussetzung dafiir, daf} sich ,,die Kostenwir-
kung und die Kaufkraftwirkung des Lohnes in eigenartiger Weise gegenseitig verstar-
ken* (144). Eine mikrodkonomische Betrachtung 148t erkennen: Lohnsteigerungen
erhthen zunichst nur die Kosten der betroffenen Branche und weiten die Nach-
frage nach Konsumgiitern aus. Es hdngt aber ganz von der Struktur des Warenange-
botes der jeweiligen Branchen ab, ob sich ein Teil dieser zusdtzlichen Nachfrage auf
ihre Produkte richten kann. D. h. dafl die von H. G. Paulssen unterstellte Nachfrage-
erhohung, wenn iberhaupt, dann nur in erheblich abgeschwichten Umfang als
Nachfragesteigerung fiir die betreffende Branche relevant werden kann. Wenn die
Preise dennoch, wie hiufig beobachtet werden kann, unmittelbar nach Lohner-
hohungen heraufgesetzt werden, dann mufl daraus geschlossen werden, daf die
hierzu ,,erforderliche® kaufkriftige Nachfrage auch vorher schon bestanden haben

142 W, Hofmann, a, a. 0., 5. 42
143 H. C, Paulssen ,,Lohne und Preise in der Volibeschiftigung®, S. § f.
144 FEbd., S. 8
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muf. Die Preise hitten also auch vor den Lohnverhandlungen erhéht werden kénn-
en. Daf dies nicht geschehen ist, entlarvt sich so als Taktik der Unternehmer, den
»Schwarzen Peter® beziglich der Lohn-Preis-Spirale den Arbeitern und ihren Ge-
werkschaften zuzuschieben,

6. Resiimee

Als Facit dieser Arbeit ist festzuhalten, dafl alle biirgerlichen Inflationstheorien auf
einen ungeniigenden Verstindnis des Wesens und der Funktionen des Geldes be-
ruhen und daf keiner der hier untersuchten Erkldrungsansitze in der Lage ist, die
Inflation tatsichlich zu begriinden.

Weder die demand-pull-Theorie, die alle Preise allein durch das Verhiltnis von
Angebot und Nachfrage bestimmt wihnt und folglich eine permanente Ubernach-
frage behaupten muf, noch die cost-push-Theore, die alle Preise als von bezahlter
Arbeit bestimmt wihnt und deshalb einen permanenten Lohnkosten-Druckbehaup-
tet, halten einer empirischen Uberpriifung stand. Das Phinomen der Stagflation
fithrt sie vollends ad absurdum. Die Keynes'sche Kritik an der , Klassischen Dicho-
tomie** erweist sich als unberechtigt — was allerdings nicht etwa heifien soll, dal die
Quantitatstheorie akzeptabel wire.

Die Monetaristen irren erstens, wenn sie — ebenso wie die Keynesianer — der
Ansicht sind, daff die relativen Preise durch Angebot und Nachfrage bestimmt
wiirden. Verinderungen in diesem Verhiltnis konnen in Wirklichkeit lediglich ge-
wisse Schwankungen, nicht aber die Basis der Preisausschlige erkldren. Sie irren
zweitens in dem Glauben, das Geldvolumen beliebig regulieren zu kénnen. Umlauf-
geschwindigkeit des Geldes, private Kreditgewahrung und internationale Devisen-
strome sind unter gegebenen Umstdnden keine steuerbaren Grofien. Obendrein ver-
mogen weder Keynesianer noch Monetaristen die Transmission monetarer Impulse
auf den realen Bereich befriedigend zu erklaren.

Der dritte Irrtum schlieBlich liegt in dem Glauben, das Geld vollstindig ent-
monetarisieren zu kénnen. Wiirde die Quantititstheorie stattdessen anerkennen, dafy
Papiergeld nur als Repriasentant von Gold, also Wert, zirkulieren kann, so kime sie
der Erklarung der Inflation sehr nahe. Die Preissteigerungen in Papiergeld-Gréfen
erweisen sich dann ndmlich als lediglich nominelle Preiserhhungen. Denn sofern
tatsichlich iiberschiissiges Papiergeld in die Zirkulationskanile gepreit werden kann,
wird automatisch das Reprisentationsvérhiltnis von Papiergeld zu Gold gestort. Die
realen Preise jedoch, d. h. die auf Goldeinheiten bezogenen Preise, konnen durch
iberschiissige Ausgabe von Papiergeld nicht beeinfluit werden, wenn man von ,,Rei-
bungen® bei der Transformation des Preisniveaus einmal absieht.

Im Wihrungssystem von Bretton Woods war der ,,Goldpreis*, d. h. das Re-
prasentationsverhiltnis von Papiergeld zu Wihrungsgeld fixiert worden, ohne dafl
gleichzeitig alle anderen Preise fixiert und damit am Steigen gehindert worden
wiren. Als dann die Marktkrifte an einem bestimmten Hohepunkt des Mifiverhilt-
nisses von nominellen und realen Goldwert die Bindung des ,,Goldpreises” auf-
brachen und diesen in die Hohe trieben, erschien dies den meisten biirgerlichen,
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aber auch vielen sich auf Marx berufenden Theoretikern als wilde Machenschaft des
internationalen Spekulantentums. Ohne einen solchen Einfluff vollkommen aus-
schliefen zu wollen, mufl aber doch festgestellt werden, daf es sich dabei haupt-
sichlich um die Durchsetzung eines durch juristische Eingriffe zeitweilig verletzten
o6konomischen Gesetzes handelt. Die ,,Goldpreis*-Erhohungen der letzten Zeit stel-
len im Prinzip nur wieder her, was lange gestort war, namlich die durch gesellschaft-
lich notwendige Arbeit bestimmten Tauschrelationen zwischen Gold und den ande-
ren Waren.

Das durch verschiedene Einfliisse manipulierte Reprisentationsverhiltnis von
Papiergeld zu Gold fithrte und fithrt zu Verdnderungen der nominellen, im Prinzip
aber nicht zu Veridnderungen der relativen Preise.

Diese Amnsicht wird dadurch gestiitzt, daft sich auch unter den Bedingungen
der permanenten Inflation das Wertgesetz durchsetzt — wenngleich in verdnderter
Form. Relative Wertverdnderungen driicken sich heute normalerweise nicht mehr in
absoluten Preissenkungen, sondern in unterschiedlich starken Preissteigerungen aus.
Die Ursachen der Umkehrung des Preistrends konnten auch in diesem Beitrag nicht
festgemacht werden. Folgende Momente diirften jedoch von wesentlicher Bedeu-
tung sind:

1) Solange es Konjunkturzyklen gibt, solange gibt es auch Phasen allgemeiner Preis-
steigerungen, nimlich im Konjunkturaufschwung. Bisher wurden diese Preiser-
hohungen stets durch Preissenkungen im Konjunkturabschwung mehr als egalisiert.
Durch die Politik des deficit-spending und andere staatliche Mainahmen zur Kon-
junktursteuerung sind diese depressiven Phasen abgeschwicht worden.

2) Die Ausgestaltung des Bankensektors mit ihrem Geldschopfungsmechanismus
hat zusitzliche Méglichkeiten der Realisierung von Ubernachfrage geschaffen.

3) Wenn das allgemeine Preisniveau sinken soll, dann miissen Preissenkungen vor-
nehmlich von den Branchen und Betrieben ausgehen, welche die hochsten Produk-
tivitdtssteigerungen zu verzeichnen haben. Da dies aber meist fiir die groien Kon-
zerne zutrifft, die ihrerseits ihre nominellen Preise immer weniger vom Markt denn
von ihren Kalkulationen abhidngig machen, ist der normale Weg der Durchsetzung
des Wertgesetzes nahezu versperrt.

Die Untauglichkeit der biirgerlichen Inflationstheorien erweist sich in der
Praxis darin, daB® sie nicht in der Lage sind, wirkungsvolle Instrumente zur Ein-
diammung des Preissteigerungsprozesses zur Verfiigung zu stellen. Als Konsequenz
darauf folgt fiir die biirgerliche Wirtschaftswissenschaft ihre Hinwendung zur Erar-
beitung einer Einkommenstheorie und fiir die Wirtschaftspolitik das Liebaugeln mit
ganz und gar nicht marktwirtschafts-gerechten Lohn- und Preis-Stopps.

Sofern die Einkommenspolitik darauf abzielen sollte, die Aufteilung des BSP
zu ungunsten der Arbeiterklasse bzw. der Verbraucher zu beeinflussen (gewo6hnlich
spricht man nicht von einem Dividenden-Stopp) — und je ,erfolgreicher* sie dabei
wire, desto sicherer ist zu erwarten, dafd die Wirtschaftskrisen lediglich in einer
anderen Form erscheinen wiirden. Denn wenn die Marx’sche Krisentheorie begriin-
det ist, dann wird eine relative Zuriickdringung der Endnachfrage sehr bald zu einer
Unterkonsumtions- bzw. Uberproduktions-Krise auf Grund zu grofer Kapitalakku-
mulation fithren.
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